elkconomista.es 


OHLA fía su futuro a la ampliación de 
100 millones tras romper con Atitlan as... 


Mango dispara sus ventas por 
encima de los 1.500 millones 


H PÁG. 15 


El Gobierno dificulta revender la 
deuda de personas vulnerables 


La banca teme un freno en la desinversión de porfolios al no poder identificar esa fragilidad 


Laley de servicers o de las platafor- 
mas que gestionan la recuperación 
de la deuda morosa desalojada por 
los bancos era una reclamación his- 
tórica del sector que llegará a Espa- 
ña por la trasposición de una direc- 


tiva, pero las medidas añadidas por 
el Gobierno para favorecer a los ho- 
gares vulnerables amenazan con obs- 
taculizar la venta de carteras si no se 
ajusta su redactado o se adoptan me- 
didas complementarias. El Antepro- 


yecto de Ley obliga alabanca a ofre- 
ceradichos clientes las mismas qui- 
tas o descuentos que aplicará al in- 
versor que compra la deuda, antes 
de sacar su crédito ala venta. El pro- 
blema es que las entidades carecen 


de información para detectar tal fra- 
gilidad socioeconómica y piden que 
sea el sector público quien la certi- 
fique y que los créditos se saquen del 
porfolio a posteriori, cuando el afec- 
tado acredite su situación. PÁG. 5 


de 200 millones 


La nueva joint venture se 
centrará en el 'sénior living" 


La nueva sociedad, participada 
en un 80% por los br 
20% por la compañía esp: 
desarrollará viviendas destinadas 
a personas mayores independien- 
tesy que no requieran asistencia 
médica continua. PÁG. 6 


Joe Biden y Donald Trump. 


El inversor europeo, que ha llegado a 
sumar 4 puntos extra por 
solo gana uno más. pAs. 18 


la divisa, ya 


EL EURO ROZA 11 DÓLARES 
PESE A LA ESCALADA DE TRUMP 


2023 


Media de las encuestas de intención de voto, en porcentaje 
Donald Trump Joe Biden 


Bestinver estrena 
su nuevo fondo 
de 'infra' con 
eólicas en Suecia 
PÁG. 8 


La emiratí Taga 
busca retomar 
su desembarco 
en Naturgy 


Los asesores de Taga buscan fór- 
mulas para retomar la operación 
de compra de Naturgy. Según 
fuentes consultadas se han pro- 
ducido conversaciones para tra- 
tar de desbloquear esta opera- 
ción, pero Criteria desmiente 
que se esté negociando. PÁG. 7 


Hacienda exime a las CCAA 


del superávit y permi 


déficit del 0,1% hasta 2027 


El Estado asumirá el ajuste fiscal necesario 


El ministerio de Hacienda comu- 
nicó ayer a los consejeros autonó- 
micos el reparto del esfuerzo fis- 
cal incluido en el techo de gasto 
que regirá los próximos presu- 


unas cuentas más expansivas a 
costa del Estado, que asumirá to- 
do el recorte fiscal comprometi- 
do con Bruselas, y que llevará el 
déficit al 2,5% en 2025, al 2,1% en 


Paschal Donohoe 
Presidente del Eurogrupo 


“Espero que Francia 
impulse una política 


Saiz endurece el acceso a la 
jubilación parcial al exigir un 
periodo más largo de cotización 


Eleva de 33 a 35 los años de trabajo necesarios 


La Seguridad Social trasladó ayer 
alos interlocutores sociales un en- 
durecimiento para el acceso a la ju- 
bilación parcial anticipada. El equi- 
po negociador del Ministerio pro- 


mercado laboral en la modalidad 
parcial de jubilación, beneficiándo- 
se de un adelanto en la edad legal 
de retiro, Para la jubilación parcial 
ordinaria sin contrato de relevo se- 


puestos y que será aprobado hoy 2026 y al 1,8% en 2027. Los Ayun- presupuestaria pone que los trabajadores deban ría necesario acreditar 35 años co- 
en Consejo de Ministros, La regla tamiento deberán alcanzarelequi | más normal” acreditar una carrera laboral más — tizados a la Seguridad Social, en vez 
permitirá a las regiones redactar — librio presupuestario. PÁG. 24 PÁG. 28 extensa a cambio de salir antes del de los 33 actuales. PÁG. 25 
Ejecutivo y banca lanzan Mercadona baja el precio JP Morgan escala 

un salvavidas a Gamesa de más de 1.000 productos Qué) en el capital de Grifols 


JPMorgan 


Azuzala; de yreduceun1a4% MERCADONA 


Impulsan 1.200 millones en avales con 600 guerra de precios 
de media el aceite de oliva PÁG. 14 E 


de Cesce a cuenta de Economía PÁG10 


Elbanco americano pasa a ser el segundo 
accionista del laboratorio catalán PÁG. 16 
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Toni Ruiz Enrique Pérez-Plá 
CEO DE MANGO CEO DE BESTINVER PRESIDENTE DEL EUROGRUPO CEO DE NEINOR HOMES SECRETARIA GENERAL DE ERC 
Mejor semestre de siempre Arranca su segundo fondo Oportuna reclamación Nueva inversión Exige un cupo a la catalana 
Mango elevó sus ventas un 6,3%  Bestinver se alía con Obligo para Donohoe asegura en una entrevis- Neinor se une a Octopus parain- Rovira enfría la cercanía de un 
entre enero y junio, hasta alcan- impulsar su segundo fondo dein- taen elEconomista.es que espera vertir 200 millones en viviendas pacto con el PSC para investir a 
zar 1.543 millones. La buena fraestructuras e invertir en pro- que “Francia sea consciente de diseñadas para personas mayores Salvador Illa. La secretaria general 
aceptación por parte de sus clien- — yectos eólicos con una capacidad que hay que pasar a una politica queno requieren asistencia (se- de ERC sigue exigiendo un cupo 
tes de las colecciones y el impulso de hasta 150 MW. La firma refuer- presupuestaria más normal”.De nior living). La compañía da un para Cataluña al estilo del vasco 
online permiten a la textil cerrar za con este vehículo su posición manera oportuna insta al país a paso más en su plan de coinver- pese a que dicha medida sería ne- 
el mejor semestre de su historia. enel sector de renovables. reducir su elevado déficit. sión y crece en un sector en auge, — gativa para el resto de autonomías, 


FINANCIAL TIMES (EEUU) 


Angustia fiscal en la 
economía francesa 


Las dudas fiscales francesas 
refuerzan la renuncia del BCE 
a repetir la señal de recorte de 
tipos. Los encargados de fijar 
las tasas advierten que una po- 
lítica fiscal laxa podría reacti- 
var la inflación y complicar los 
esfuerzos para reducir los cos- 
tos de los préstamos. Así, el 
BCE teme ante un aumento 
del gasto público en países co- 
mo Francia o Italia, Es casi se- 
guro que el tipo de interés se 
mantenga en el 3,75% este jue- 
ves, pero la preocupación si- 
gue estando vigente. Italia por 
su parte, supero la previsión de 
PIB cifrando la subida en un 
72% durante el año pasado pe- 
ro el gasto público es igual de 
alto que el de la economía de 
Emmanuel Macron. 


THE GUARDIAN (REINO UNIDO) 


Un desarrollo eléctrico 
para el Reino Unido 


El país británico cuenta con un 
millón de cargadores eléctri- 
cos y se instalará uno público 
nuevo cada 25 minutos. Una 
decisión reciente que llega tras 
la nueva política de transfor- 
mación digital del nuevo go- 
bierno laborista que trata de 
impulsar los sectores tecnoló- 
gicos de la economía. El objeti- 
vo es acelerar las conexiones 
de red eléctrica además de en- 
cuadrar una política arancela- 
ria que les diferencien de sus 
socios de Estados Unidos y la 
Unión Europea para que las 
importaciones chinas traigan 
consigo cifras positivas para la 
economía del país y que el de- 
sembolso actual, de sus frutos 


para 2030. 


«Mi 


El astronómico gasto de 
Montero en YouTube 


Irene Montero, durante su man- 
dato como ministra de Igualdad, 
gastó más de un millón de euros 
públicos en promoción personal a 
través de YouTube. En concreto, el 
gasto ascendió a 1.179.011 euros, 
una cifra que ha generado mucha 
polémica en círculos políticos y en 
internet, especialmente conside- 
rando que su gestión en el Ministe- 
rio ha sido muy criticada. El año en 
que más dinero se destinó a este ti- 
po de publicidad fue 2022, con un 
desembolso que superó los 775.000 
euros. Además, los gastos reporta- 
dos no incluyen el IVA, por lo que 
habría que sumar un 21% adicional, 
incrementando la cifra total en más 
de 200.000 euros. Es destacable 
que, a pesar de esta inversión, el ca- 
nal del Ministerio de Igualdad no 
generó ingresos a través de YouTu- 
be, ya que no logró monetizar sus 
videos debido a la baja cantidad de 
visitas. Este hecho subraya el esca- 
so interés que las publicaciones ofi- 
ciales de Irene Montero suscitaron 
entre los usuarios de la plataforma. 
Esta situación ha sido ampliamente 
discutida, ya que, según la Agencia 
Tributaria, el dinero de los contri- 
buyentes se destina a servicios 
esenciales como Sanidad, Educa- 
ción y carreteras. Sin embargo, en 
este caso, una parte significativa de 
ada ae a ie 
topromoción de la entonces minis- 
tra, un hecho que ha sido fuerte- 
mente criticado y que ha alimenta- 
do el debate sobre la gestión y el 
uso de los recursos públicos en el 
ámbito político. 


La batalla entre 
Sumar y Más Madrid 


Más Madrid lanzó una recogida de 
firmas solicitando al alcalde de la 
capital, José Luis Martínez-Al- 
meida, el cierre inmediato de los 
pisos turísticos “ilegales”. Desde el 


Irene Montero, eurodiputada de Podemos. turoa peess 


En 2022, la 
exministra de 
Igualdad gastó más 
de 750.000 euros 
en promocionarse 


partido regionalista afirman que 
“una de cada cuatro viviendas en 
el centro de la ciudad son turísti- 
cas”, aunque no detallan los moti- 
vos por los que consideran que es- 
tos arrendamientos incumplen la 
ley. Menos de 24 horas después, 
Sumar ha presentado una iniciati- 
va similar: una recogida de firmas 
con el objetivo de aumentar los 


impuestos a los pisos turísticos, sin 
especificar si se refieren a los lega- 
les o a los denominados como “ile- 
gales” por Más Madrid, en lugar 
de exigir su cierre. La formación li- 
derada por Mónica García, minis- 
tra de Sanidad, no coordinó con 
Sumar la iniciativa, y ambas han 
coincidido en laidea en apenas 24 
horas, aunque con objetivos dife- 
rentes. Mientras Sumar adopta un 
enfoque más moderado, en Más 
Madrid buscan cerrar todos los pi- 
sos que consideran fuera de la ley 
lo antes posible, Desde el partido 
aseguran que “las viviendas de uso 
turístico se han incrementado más 
de un 400%” y sostienen que este 
tipo de inmuebles ilegales en Ma- 
drid “son más de 25.000”. 


A 
g3 
Ya veremos como acaba la si- 
tuación con los presupuestos 
autonómicos. Es increíble que 
a estas alturas todavía no se ha- 


ya solucionado la cuestión. 
/2 JUAN CARLOS LUCENA 


Una idea excelente impartir 
cursos de inteligencia artificial. 
Si no tenemos constancia de lo 
que hacemos con ella, nos po- 
demos meter en problemas. 
Incluso en el ámbito de la eco- 
nomía debemos de utilizar esta 
herramienta de forma correc- 
ta. 

«2 JOSÉ LUIS OLIVAN 


En este país no hay cultura fi- 
nanciera porque creo que no le 
interesa a nadie. No interesar- 
nos no quiere decir que no es- 
temos obligados a aprender so- 
bre ello, 

@ MIGUEL LÓPEZ 


Es realmente impactante la fo- 
tografía hecha a Donald 
Trump. Parece el montaje per- 
fecto del “héroe americano” 
herido y sangrado, junto a la 
bandera. 

@ MIGUEL ANGEL MARTORELL 


Me hace un poco de gracia los 
que critican que haya arance- 
les a los productos de estas 
empresas. Debemos invertir 
un poco de tiempo en ver el 
bosque entero, no sólo el árbol 
que tienen delante. Proteger a 
las empresas europeas es pro- 
teger puestos de trabajo en Eu- 
ropa. Ingresos en Europa y por 
supuesto impuestos para Eu- 
ropa. 

/2 FLAVIO DOMÍNGUEZ 


El triunfo de España en la Eu- 
rocopa dará un empujón para 
el cohete español de la econo- 
mía. 

@ ABRAHANS. 
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En clave empresarial 

Hacia una jubilación anticipada más costosa 
La ministra de Elma Saiz, sigue el camino iniciado por su predecesor, 
José Luis Escrivá, con una propuesta para aumentar las penalizaciones 
en la jubilación anticipada. Así, obligará a los trabajadores a acreditar 
una carrera laboral más extensa a cambio de salir antes del mercado la- 
boral, Es cierto que este tipo de retiros previos a la edad legal facilita el 
rejuvenecimiento de las plantillas, pero supone un coste adicional para 
el Estado, dado que las jubilaciones anticipadas y parciales representa 
una disminución de la fuerza laboral antes de tiempo y el pago de la 
pensión. No en vano, el Estado pierde cada año unos 1.200 millones, en 
concepto de las cotizaciones que los trabajadores dejan de pagar al re- 
tirarse prematuramente. Por tanto, el encarecimiento del retiro antici- 
pado con el objetivo de alargar la vida laboral es más que oportuno en 
un contexto de graves desequilibrios de la Seguridad Social. 


Fiscalidad que frena a los autónomos 


El último Barómetro realizado por la patronal ATA desvela que el 
pesimismo es la nota predominante entre los autónomos de cara al 
resto del año, No en vano, tres de cada cuatro trabajadores por cuen- 
ta propia consideran que su negocio decrecerá hasta diciembre. Los 
propios autónomos indican que los motivos del mal desempeño re- 
siden en los altos impuestos y las subidas de las cotizaciones socia- 
les, lo que unido al golpe de la inflación pasará una importante fac- 
tura a este colectivo, El documento deja así patente que la elevada 
fiscalidad es lo que frena a este colectivo. Urge por ello una menor 
voracidad tributaria que permita a estos negocios impulsar su creci- 
miento y aprovechar así la buena marcha de la economía nacional. 


El crecimiento de China decepciona 


El PIB de China creció un 4,7% interanual entre abril y junio. Una 
cifra inferior al 5,3% del primer trimestre del año y que queda muy 
lejos del 5,1% que esperaba el mercado. Por si fuera poco, las ventas 
minoristas de junio tampoco han cumplido con las estimaciones, 
con un impulso del 2% frente al 3,39% pronosticado por los analistas. 
Estos datos reflejan que la recuperación de la economía china sigue 
siendo débil y presionan al Partido Comunista justo en el momento 
en el que afronta su reunión clave donde se definirán las principales 
políticas económicas y monetarias del país para los próximos años. 


Opinión 


La banca, más expuesta a las crisis 


El Gobierno ultima la transposición de una directiva eu- 
ropea que regulará la actividad de los llamados servicers, 
que son las plataformas que gestionan el recobro de la 
deuda morosa desalojada por los bancos. El Ejecutivo 
nose limitará a trasladar la legislación europea sino que 
añadirá medidas complementarias. Asi, el Anteproyec- 
to de Ley obliga a la banca a ofrecer quitas e incluso a 
realizar condonaciones parciales de deuda a clientes vul- 
nerables si decide empaquetar su crédito y transferirlo 
aun tercero. Según el texto, la cuantía perdonada por el 
banco deberá encontrarse alienada con el importe esti- 
mado de venta, Por tanto, la normativa que impulsa el 
Ejecutivo obligaría a las entidades a cancelar el total de 
la deuda a los clientes morosos tras la entrega del im- 
porte al que tienen previsto vender el activo. Con ello, el 
Gobierno busca favorecer a los hogares vulnerables. La 
banca ve con buenos ojos el objetivo, pero teme que la 
medida obstaculice la ventas de carteras tal y como es- 


El Gobierno dificul-— tá redactada la ley. Las entidades 
tarálas ventasde no disponen de información sufi- 
carteras de activos ciente y fehaciente para identifi- 
tóxicos peseaser car a esos clientes vulnerables y el 
necesariaspara Anteproyecto les obliga a dar so- 
mantener la solidez lución asus clientes antes de em- 
delasentidades paquetarladeudaysacarlaal mer- 

cado. Si no se resuelve este hán- 

dicap -la banca pide que sea la Ad- 
ministración la que certifique la fragilidad socioeconómica-, 


se obturará el desagüe de créditos dañados. Tras ingre- 
sar el pasado año más de 17000 millones al desprender- 
se de activos tóxicos, las entidades pretendían colocar 
en el mercado otros 15.000 millones en este 2024. Fre- 
nar este tipo de operaciones, dejaría al sector en una po- 
sición más delicada en caso de que vuelva a producirse 
una crisis financiera, ya que mantendrá un mayor volu- 
men de activos improductivos, 


Más margen fiscal 
para las autonomías 


El Gobierno permitirá a las comunidades autónomas 
cerrar durante los próximos tres años con un déficit 
del 0,1%. Supone dos décimas más de margen alo es- 
tablecido en el plan de estabilidad pactado con Bru- 
selas, que preveía un superávit del 0,1% del PIB. El 
Estado será así el que asumirá todo el recorte fiscal 
comprometido con Bruselas. que llevará el desequi- 
librio público al 2,5% en 2025, al 2,1% en 2026 y al 
1,8% en 2027. Este mayor margen fiscal supone una 
buena noticia para las regiones. También resulta po- 
sitivo que la vicepresidenta María Jesús Montero re- 
cule y se olvide del inaceptable chantaje que lanzó a 
las CCAA al amenazarlas de una senda fiscal más exi- 
gente (déficit cero), tras la negativa del PP a los obje- 
tivos de Estabilidad de los Presupuestos de 2024. 


El dólar, cerca de borrar 
la ganancia anual 


Las elecciones al Parlamento Europeo conformaron 
un nuevo esquema de poder en la UE, con el auge de 
la ultraderecha, y obligaron a adelantar las legislati- 
vasen Francia. Todo ello llevó al dolar a acumular ga- 
nancias de casi el 4%. Pero ahora el billete verde está 
cerca de borrar dicha subida. A ello ha contribuido la 
segunda vuelta de los comicios franceses sin el triun- 
fo arrollador de la formación de Marine Le Pen co- 
mo inicialmente se pronosticaba. La clara victoria la- 
boralista en Reino Unido, además, ha servido para 
clarificar por fin el panorama en el corazón del Vie- 
jo Continente de cara alos próximos años. La tenden- 
cia no se frena ni con un Trump reforzado tras el in- 
tento de atentado sufrido, que recordó ala de Roose- 
velt o Reagan, con rédito electoral para ambos. 


El gráfico 


Notable descenso del coste de la energía 
EUR/MWh 


Pi 2025 


Francia 30,23 83,69 74,58 

Reino Unido 79,94 94,80 92,15 

Italia 109,54 109,31 108,48 

Alemania 28,69 88,47 8912 
Fuente: Iberdrola 


LA MEDIA DEL AÑO RONDARÁ LOS 70 EUROS. La semana arrancó con 
una importante caida del precio de la electricidad en el mercado 
mayorista, que pasó de los 80 euros el megavatio hora a 53,95. No 
obstante, este nivel se perderá según se acerque la recta final del ejercicio. 
Asi, los futuros del mercado anticipan que el precio escalará hasta los 81 
euros entre octubre y diciembre, dejando la media del año en 70 euros. 


La imagen 


PLANAS RECLAMA SOLUCIONES PARA EL PORCINO ESPAÑOL. El ministro de Agricultura, Luis Planas, saluda a su 
homóloga holandesa, Femke Wiersma, a su llegada a Bruselas, donde pidió “una solución constructiva” a los problemas 
comerciales con China. Busca frenar la investigación antidumping de Pekin que amenaza al sector cámico español. sre 
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Los fondos europeos permitirán aumentar 
más el empleo y la productividad de las empresas 


na de las conclusiones del Informe 

Económico y Financiero de Esade 

para el segundo semestre de 2024 se- 
ñala que la economía española es una de las 
más dinámicas de la zona euro, que mantie- 
ne el liderazgo en el crecimiento del PIB en 
la región, y que ese crecimiento se consoli- 
da sobre la base del aumento de las exporta- 
ciones y del consumo, tanto público como 
privado. 

Un informe que refleja una previsión si- 
milar a la de otros organismos nacionales e 
internacionales, como el Banco de España, 
la OCDE, el FMI y la Comisión Europea, que 
han elevado su previsión de crecimiento de 
nuestra economía y que la sitúan ya en el en- 
torno del 2,5 por ciento para este 2024, cuan- 
do en el cuarto trimestre de 2023 las previ- 
siones para este año oscilaban entre el 1,7 por 
ciento y el 2 por ciento. Por tanto, un buen 
contexto que debe permitirnos afrontar al- 
gunos de los grandes retos que tiene nues- 
tro país, como es la mejora de la productivi- 
dad de las empresas, hoy por debajo de la 
media de la zona euro. 

Por primera vez, nuestro país no solo cre- 
ce, sino que se moderniza y lo hace sobre la 
base de reducir los desequilibrios macroe- 


conómicos y estructurales que han lastrado 
la economía, sobre todo durante la crisis fi- 
nanciera. 

El Gobierno de España comenzó la legis- 
latura situando esa mejora de la productivi- 
dad como uno de los desafios a afrontar con 
una gestión económica que, además de útil 
y responsable, está demostrándose eficaz pa- 
ra impulsar la creación de empleo, hoy en ci- 
fras récord de la serie histórica, que permi- 
tan afrontar el futuro con mayor optimismo 
y sobre bases más sólidas. 

o mestiere ondur 
es de mayor calidad, con un impulso decidi- 
do en politicas de formación profesional y 
también en inversionesen ciencia e I+D+i que 


permiten que uno de cada cinco empleos que 
se crea sea en sectores de alto valor añadido. 


vechando la mayor movilización de recur- 
sos públicos de la histórica económica de Es- 
paña, como es el desarrollo de los fondos eu- 
ropeos y la ejecución del Plan de Recupera- 
ción, Transformación y Resiliencia. 

Un proyecto de país ambicioso que, cum- 
ple hito a hito, con la transformación del te- 
jido productivo y la descarbonización de la 
actividad industrial a la vez que se dan pa- 
sos decididos en la digitalización y en la mo- 
dernización tecnológica de nuestra econo- 
mía en su conjunto y que debe servir como 
hilo conductor para esa mejora de la produc- 
tividad y ese impulso en la creación de más 
puestos de trabajo. 

De hecho, los efectos del Plan de Recupe- 
ración sobre la productividad ya se perciben 
como demuestra esa mayor creación de em- 


De hecho, el mercado pleo de alto valor añadido, 
de trabajo, con 21.4 millo- y el Gobierno estima que 
nes de afiliados a la Segu- está teniendo un efecto 
ridad Social, llevacincuen- Esfundamental una transformador sobre el te- 
ta meses consecutivos internacionalización jido productivo que mejo- 
lo empleo y nos si- ra en un 30 por ciento la 
túa en ese otro objetivo de que permita un productividad por hora tra- 
di lod a oenlas A i 
node chez, co- È noessu- 
mo es alcanzar el pleno £XPOrtaciones ficiente y creemos que pa- 
empleo, Ga ra consolidar una mejora 
Por tanto, aumento de de la productividad en 
la productividad y pleno nuestro país durante los 


empleo son dos retos marcados en la agen- 
da política de nuestro país que actúan a su 
vez como vasos comunicantes, y para los que 
Tan aana nia e a aeeoo 
y reformas que se están desplegando apı 


próximos años es imprescindible seguir in- 
virtiendo en una mayor competitividad del 
tejido productivo y seguir apostando por 
aquellos sectores que permitan crear tam- 
bién empleo de mayor calidad. Como son el 


sector de las energias renovables, la inteli- 
gencia artificial, la digitalización y la revolu- 
ción tecnológica, a la que van encaminados 
los proyectos estratégicos del Gobierno, co- 
nocidos comúnmente como PERTES, en sec- 
tores como la industria del microchip, el hi- 
drógeno verde o las baterías eléctricas de los 
vehículos. 

Datos no nos faltan tampoco para ser op- 
timistas a pesar de un contexto internacio- 
nal de tanta incertidumbre económica. Uno 
de esos datos, nos lo proporciona el número 
de empresas de mås de 50 trabajadores, que 
en junio de 2024 ha batido un nuevo récord 
histórico y ya alcanza la cifra de 34.364 em- 
presas, que supone 4.486 empresas más que 
en 2018 en un periodo de enorme volatilidad 
con una pandemia y la crisis provocada por 
la guerra en Ucrania y Oriente Próximo. 

Por tanto, es imprescindible seguir detec- 
tando las barreras de la productividad en 
nuestro país y seguir desplegado reformas e 
inversiones que permitan a las pymes y em- 
presas ser más competitivas y más produc- 
tivas como motor de generación de empleo 
de mayor calidad y estabilidad. 

Para ello, también es fundamental un au- 
mento de la internacionalización que permi- 
ta seguir incrementando las exportaciones 
eimpulsando la atracción, retención y recu- 
peración del talento. 

Entodoello está volcado el Gobierno de Es- 
paña para aprovechar los fondos europeos co- 
mo palanca para cumplir esos dos ambiciosos 
objetivos de legislatura como son el aumento 
de la productividad y el pleno empleo. 


La cocina del paro en el bufé de los contratos cerilla 


José María 
Triper 
Periodista económico 


tonio Garamendi, durante la recien- 

te asamblea general de la organiza- 
ción empresarial, que el gobierno debe- 
ría reflexionar sobre “porqué las empre- 
sas ya no contratan como antes”. Una 
reflexión necesaria a la vista de los datos 
de paro registrado en junio, mes tradicio- 
nalmente positivo para el empleo, pero 
que en esta ocasión no invitan precisa- 
mente al optimismo. 

Al contrario, analizando los propios da- 
tos del Ministerio de Trabajo vemos que el 
número de los contratos registrados que 
en junio ha sido de 1.379.963 con una caí- 
da de 112.840 (-5,13%) sobre el mismo mes 
del año pasado. Al tiempo que la contrata- 
ción acumulada en los seis primeros me- 
ses de 2024 alcanza una cifra de 7.433.551, 
lo que supone 229.275 contratos menos (- 
2,99%) que en igual periodo de 2023. Es 
decir, Hay una caída de la contratación que 
refleja menor actividad económica y falta 
de dinamismo del mercado laboral. 


P lanteaba el presidente de CEOE, An- 


Desglosando por tipos de contrato, se ob- 
serva también que en junio de este año se 
han registrado 576.885 contratos de trabajo 
de carácter indefinido, que representan el 
41,15% de todos los contratos, con un des- 
censo de 63.925 (-10,12%) sobre el mismo 
mes del año anterior y dos puntos porcen- 
tuales menos que en mayo dónde represen- 


creto 30.657 trabajadores han sido objeto de 
más de un contrato indefinido. Son contra- 
tos que están implementado el pluriempleo 
y tiene que ver con el incremento de la con- 
tratación a tiempo parcial, o bien, con resci- 
siones de contratos y realización de una nue- 
va contratación. Lo que permite concluir que 
a rotación en el empleo ha llegado a la con- 


taban el 43%, Con el aña- tratación indefinida que 
dido que sólo el 38,3% de está dejando de ser sinó- 
estos contratos indefini- nimo de tener y mantener 
dos son atiempo comple- Nuestro mercado un trabajo estable. 

to, un punto menos que el está Cifras que como el algo- 
mes anterio paros que MA inro enang 
invitan a preguntamos có- — inseguridad jurídica ganarepetir una vez más, 
o E ere 
zándose más. lo- le empleo tienen más 
nes de contratos, el núme. £Mpleos estables cocina que las encuestas 
ro de parados sólo dismi- de Tezanos. 

nuya en poco más de Empezando por el nú- 
46.000. mero real de parados en 


Una interrogante que los responsables de 
USO explican porque se está produciendo 
en la práctica tantas rescisiones de contra- 
tos como altas de producen y se mantiene 
una alta rotación en el empleo, Tenemos “con- 
tratos cerilla que se consumen en muy poco 
tiempo”. Afirmaciones que corrobora el he- 
cho de se han realizado más contratos inde- 
finidos que personas los han suscrito. En con- 


nuestro país que es prácticamente un millón 
más que los oficialmente registrados, hasta 
superarlos 377 millones de. Estaci- 
fra que resulta de añadir a los 2.766.910 de- 
sempleados que reconoce el Ministerio de 
Yolanda Díaz, los 205.843 trabajadores no 
ocupados que están realizando cursos de for- 
mación, los 355.796 con disposición limitada 
o demanda de empleo específico y los 11.147 


trabajadores que estaban en un ERTE, que el 
gobierno no contabiliza. A los que hay que 
añadir a los demandantes de empleo con re- 
lación laboral, en los que se incluyen a los fi- 
jos discontinuos inactivos, que no desglosa el 
SEPE, y que en junio han aumentado en 83969. 

Y respecto al descenso en el número de pa- 
rados, del que tanto presumía el presidente 
del gobierno, decir que los 46.783 desemplea- 
dos menos son inferiores a los 50.268 de ju- 
nio de 2023. Y si comparamos lo que ha su- 
cedido en términos de paro registrado, este 
ha descendido en el primer semestre del año 
en 206793 lo que supone que el ritmo de des- 
censo del paro se está frenando teniendo en 
cuenta que iniciamos el semestre con un des- 
censo anual del 4,83% y en junio el descen- 
so ha sido del 475%. Mientras que si anali- 
zamos la variación interanual del número de 
parados se observa como la producida entre 
junio de 2023 y 2024 es la peor de los últi- 
mos 11 años, exceptuando 2019 y 2020, este 
último afectado por la pandemia del COVID. 

Estaes la realidad de nuestro mercado labo- 
ral y no la que nos pintan los mundos de Yoli. 
Un mercado en decadencia arrastrado por la 
inseguridad jurídica, la inestabilidad política 
y por las decisiones de un gobierno hostil a las 
empresas y que ante su incapacidad para crear 
puestos de trabajo los reparten. 


ses MARTES, 16 DE JULIO DE 2024 
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El Gobierno dificulta a la banca la venta de 
carteras morosas de clientes vulnerables 


La ley de ‘servicer exigirá a las entidades ofrecerles 
los mismos descuentos que pacte con el comprador 


E. Contreras MADRID. 


La ley de servicers o de las platafor- 
mas que gestionan la recuperación 
de la deuda morosa desalojada por 
los bancos era una reclamación his- 
tórica del sector que llegará a Es- 
paña por la trasposición de una di- 
rectiva, pero las medidas añadidas 
por el Gobierno para favorecer a los 
hogares vulnerables amenazan con 
obstaculizar la venta de carteras de 
activos improductivos si no se ajus- 
ta su redactado o se adoptan medi- 
das complementarias. El Antepro- 
yecto de Ley obliga a la banca a ofre- 
cer quitas o, incluso, condonacio- 
nes parciales de deuda a clientes 
que reúnan dicho perfil de fragili- 
dad si decide empaquetar su crédi- 
to y transferirlo a un tercero. La 
cuantía “perdonada” deberá encon- 
trarse “alineada con el importe es- 
timado de la venta” o, lo que es lo 
mismo, si está dispuesto a vender 
el crédito al 30% de su valor tendrá 
que permitir al cliente cancelar su 
deuda entregando exclusivamente 
dicho importe, de acuerdo al Ante- 
proyecto. 

La banca y los “servicers” com- 
parten la oportunidad de ayudar así 
alas familias en situaciones límites 
aregularizar su situación y que pue- 
dan pasar página de su deuda can- 
celando el crédito, pero las alarmas 
saltan porque la ley exigirá a las en- 
tidades identificar a dichos vulne- 
rables cuando carecen de medios 
para tal fin, explican a elEconomis- 
ta.es fuentes financieras, 


Ley protección de datos 
El Anteproyecto fija dicha obliga- 
ción de ofrecer la oportunidad de 
redimir su deuda “antes de su ven- 
ta aun tercero” y establece una de- 
finición clara de qué se considera- 
rá vulnerable. Según dicho texto, se- 
rán aquellos deudores receptores 
del Ingreso Mínimo Vital; aquellos 
otros donde los ingresos de la uni- 
dad familiar no superan el límite de 
tres veces el Indicador Público de 
Renta de Efectos Múltiples de ca- 
torce pagas (8.400 euros al año) o 
cuatro veces si algún miembro del 
hogar sufre una discapacidad o exis- 
ta una víctima de violencia de géne- 
ro o de trata o explotación sexual, 
que sea una familia numerosas o 
monoparental con hijos a cargo, en- 
tre otros supuestos. 

El problema radica en que la ban- 
ca carece de esa información y re- 
sulta inviable el acceso por la ley de 
Protección de Datos, explican fuen- 
tes financieras, convencidas de que 


La banca mantendrá el ritmo de 'desagiie' de activos tóxicos 


Evolución de la cartera de entidades financieras en España, en millones de euros 
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las entidades “se pensarán mucho 
vender carteras” si no se revisa el 
Anteproyecto y se incorporan me- 
didas para evitar problemas y el po- 
tencial daño reputacional de no ges- 
tionar bien las nuevas garantias pa- 
ralos hogares vulnerables. 

“No estamos en contra de que es- 
to sea así, pero nos preocupa mu- 
cho quién define esa vulnerabili- 
dad”, exponen las fuentes consul- 
tadas. En la fase de alegaciones de 
la norma el sector ha trasladado la 


petición de que dicha certificación 
la realice alguna administración pú- 
blica o servicio público como ocu- 
rre para las declaraciones de inca- 
pacidad temporal o permanente o 
para, por ejemplo, habilitar el car- 
net de familia numerosa; o que, al- 
temativamente, se cree algún regis- 
tro que permita verificar la situa- 
ción límite del deudor. 

Otras de las alegaciones remiti- 
das por la industria es que esa veri- 
ficación resulte posterior y no an- 


terior a quese venda la cartera, pu- 
diendo sacar del perímetro aquellas 
operaciones donde el deudor certi- 
fique su situación vulnerable y asu- 
mael precio pagado por el compra- 
dor para retirar su deuda, dentro de 
unos plazos tasados. 

La normativa, hoy pendiente de 
que el Gobierno modifique o no el 
Anteproyecto con las alegaciones 
recibidas, viene a regular la activi- 
dad de las plataformas que gestio- 
nan la recuperación y venta de ac- 


El sector teme que eso frene la venta de porfolios 
ante la imposibilidad de identificar dicha fragilidad 


tivos improductivos que la banca 
viene enajenando desde la crisis fi- 
nanciera para sanear sus balances. 


16.000 millones al año 
Solo durante el pasado año se esti- 
ma que la banca y los fondos ena- 
jenaron carteras de créditos y acti- 
vos adjudicados con un valor no- 
minal próximo a los 16.000 millo- 
nes de euros, cifra que supuso un 
aumento interanual del 454% y que 
este año podría superarse. Pese a la 
profunda limpieza realizada por la 
banca en las últimas décadas, el mer- 
cado de activos tóxicos continúa 
siendo de los más grandes de Eu- 
ropa. A finales del pasado año, la 
banca española aún contaba con 
76.700 millones en préstamos du- 
dosos en su balance o un 21% de la 
exposición en el mercado europeo, 
conforme alas estadísticas de la Au- 
toridad Bancaria Europea (EBA). 
Solo Francia superaba dicho stock, 
con 115.500 millones. 

La normativa llega con la traspo- 
sición de la directiva 2021/2167 apro- 
bada en 2021 en Europa, que persi- 


La banca pide que 
certifique la 
‘vulnerabilidad’ un 
organismo público 
o se cree un registro 


gue homologar las reglas a escala 
Continental, pero era una vieja de- 
manda del sector de la recuperación 
de deuda en España, que a falta de 
una normativa lleva años con una 
autorregulación para garantizar la 
profesionalidad de su actividad y el 
adecuado trato al deudor. 

La futura ley crea la reserva de ac- 
tividad para los servicers, de forma 
que deberán estar autorizados en un 
Estado miembro de la UE para ope- 
rar, figurar en un registro oficial y se 
encontrarán supervisados por el Ban- 
code España. Todos los operadores 
(Gervicers y banca) se exponen a mul- 
tas elevadas si cometen infracciones 
tipificadas como muy graves en di- 
cha normativa. 

La regulación busca también fa- 
vorecer la estabilidad financiera fa- 
cilitando a las entidades que vendan 
dichos activos morosos para mejo- 
rar solvencia y sanear balances y pro- 
teger al deudor. En el sector critican 
que entorpecerá el primer objetivo 
si no se resuelven bien las facilida- 
des para vulnerables. 
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Neinor Homes y Octopus se unen para 
invertir 200 millones en ‘sénior living" 


La ¡joint venture’ está participada al 80% por la compañía británica y al 20% por la española 


LTorio MADRID. 


Neinor Homes da un paso más en 
su plan de coinversión. La promo- 
tora cotizada ha creado una joint 
venture con Octopus Real Estate pa- 
ra desarrollar proyectos de sénior 
living en España. Contará con una 
inversión inicial de 200 millones de 


compañía británica y al 20% 

por la española. 
En virtud del acuerdo, Neinor ac- 
tuará como delivery partner mana- 
ger, lo que supone que supervisará 


cesión de las licencias, su comer- 
ación y su construcción. Ade- 
más, y según detalló la promotora 
enun comunicado remitido a la Co- 
misión Nacional del Mercado de 
Valores (CNMV) el lunes, los acti- 
erás gestionados por una com- 
pañía constituida por Octopus y Ne- 
inor, que serán titulares del 80% y 
20%, respectivamente, de su capi- 
tal social. 

Esta nueva alianza de Neinor va 
en línea con lo previsto en el plan 
estratégico de la sociedad para el 
período 2023-2027. En concreto, la 
compañía liderada por Borja Gar- 
cía-Egotxeaga se marcó como ob- 


jetivo invertir 1000 millones de eu- 
ros, de los cuales 500 se llevarían a 
cabo junto con nuevos socios estra- 
tégicos y a través de su negocio de 
coinversión. Tras esta alianza, y las 
formalizadas recientemente con 
AXA, Urbanitae y Orion Capital, 
con una inversión total de 300 mi- 
llones de euros, la promotora ya ha 
alcanzado su objetivo. 


¿Que es el ‘sénior living"? 

El sénior living, también llamado 
Independent Living, Active Adult 
s o Senior co-housing, 
es un tipo de vivienda diseñada es- 
pecíficamente para satisfacer las 
necesidades y preferencias de las 
personas mayores que son indepen- 
dientes y no requieren asistencia 
médica continua. 

Ofrecen gran variedad de ameni- 
ties y servicios como limpieza, la- 
vanderia, actividades recreativas y 
sociales, acceso a instalaciones de- 
portivas y de ocio, fisioterapia, 
guridad 24 horas, mantenimiento 
de viviendas y espacios comunes, 
etc, 

Este tipo de vivienda busca aten- 
der esa demanda creciente de per- 
sonas que se jubilan y que buscan 
cambiar de aires, una nueva vivien- 


Borja García-Egotxeaga, CEO de Neinor Homes. c: 


da más cómoda, o que simplemen- 
te buscan reducir el tamaño de sus 
hogares ya que sus hijos ya están 
emancipados y no requieren tanto 
espacio. 


Otros acuerdos 
El pasado mes de diciembre, Nei- 
nor Homes anunció una joint ven- 
ture con Urbanitae para invertir has- 
ta 150 millones de euros en el desa- 
rrollo de viviendas de obra nueva. 
La promotora tiene una partici- 
pación del 20% en la empresa con- 
junta y actúa como socio gestor, 
pervisando el diseño del proyecto, 
la concesión de licencias, la comer- 
cialización y la construcción. Por 
su parte, la plataforma de crowdfun- 
ding inmobiliario Urbanitae con- 


La promotora 
alcanza el objetivo 
de su plan de 
coinversión, fijado 
en 500 millones 


trola el 80% restante. Antes de ese 
acuerdo, 


ócon AXA IM Alts pa- 
ra lanzar una promoción residen- 
cialen Madrid por 110 millones de 
eurosy,en julio del mismo año, fir- 
mó con su principal accionista, el 
fondo Orion European Real Esta- 
te, el desarrollo conjunto de nue- 
vas promociones residenciales pa- 
ra levantar en varios en varios pun- 
tos del país por 50 millones. 


Economía amplía hasta 2025 las ayudas a 
hipotecados que han solicitado 79.300 familias 


Economía estudia si la distribución de sucursales bancarias es homogénea o prima los barrios más ricos 


E. Contreras MADRID. 


El Gobierno ampliará a 2025 el es- 
cudo social para ayudar a familias 
en apuros con las hipotecas, al que 
ya se han acogido 79.300 hogares y 
cuya versión extendida expiraba es- 
te año. Supone la extensión del Có- 
digo de Buenas Prácticas en la ver- 
sión aprobada el pasado año, que 
elevó el umbral de ingresos familia- 
res máximos para poder acogerse a 
sus medidas a 38.000 euros, y pro- 
rroga también la gratuidad en la con- 
versión de las hipotecas variables 
en fijas, aprobada para ayudar a mi- 
tigar el impacto en las cuotas de 
amortización de la subida de tipos. 

Su ampliación la anunció ayer el 
ministro de Economía, Comercio y 
Empresa, Carlos Cuerpo, tras man- 
tener una reunión con la A, aso- 
ciaciones de consumidores, el Ban- 
co de España y el Defensor del Pue- 
blo para analizar las medidas apli- 
cadas para evitar la exclusión 
financiera en zonas rurales y garan- 


El ministro de Economía, Comercio y Empresa, Carlos Cuerpo. £7 


tizar la adecuada atención a mayo- 
res y personas con discapacidad. 
De las 79300 solicitudes para aco- 
gerse al Código, la banca ha aproba- 
doel 1415% de las peticiones (11600). 
Para Cuerpo el “marginal” uso es 


una “buena noticia” porque “está 
reflejando la fortaleza” de la situa- 
ción financiera de los hogares. 

El Código obliga a las entidades 
quese adhieran a buscar soluciones 
a los hipotecados aplicando caren- 


cias o congelación de las cuotas du- 
rante un año (dos años si los ingre- 
sos no exceden los 25.200 euros) o 
extensiones del plazo de amortiza- 
ción en siete años alos hogares vul- 
nerables que lo soliciten. 


Al realizar balance sobre las me- 
didas adoptadas para favorecer la in- 
clusión financiera, indicó que el 95% 
de más de 500 
habitantes que en 2022 carecían de 
un punto físico de acceso a servicios 
financieros ya disponen de tal red 
con sucursales, cajeros, agentes o 
medidas alternativas como ofibuses 
o a través de Correos. La cobertura 
es, incluso, superior porque 13 mu- 
nicipios han declinado tener una vía 
de acceso directa, desveló. Más del 
80% de las sucursales disponen de 
horario ampliado, más del 90% de 
los cajeros están adaptados y 660.000 
personas mayores han recibido for- 
mación financiera. 


Cuerpo avanzó que el Ministerio y 
el Banco de España trabajarán con 
el Centro de Investigaciones Socio- 
lógicas (CIS) para realizar una en- 
cuesta sobre inclusión financiera y 
desveló que Economía estudia tam- 
bién la distribución de las sucursa- 
lesen ámbitos urbanos. Ha analiza- 
do las 15 ciudades más pobladas, con 
la conclusión de que hay más ofici- 
nas en barrios de mayores rentas. El 
estudio se extenderá a más ciudades 
y analizará si son necesarias medi- 
das “para mejorar el acceso”, ya que 
en barrios humildes residen más per- 
sonas mayores. 
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Los asesores de Taqa exploran fórmulas para 
retomar la operación de Naturgy con Criteria 


El holding negó ayer que haya mantenido negociaciones con el grupo emiratí tras la ruptura 


Rubén Esteller MADRID. 


Taqa y Criteria vuelven a acercar- 
se para tratar de retomar la opera- 
ción Naturgy. Fuentes consultadas 
por elEconomista.es indican que am- 
bas compañías han mantenido con- 
tactos a través de sus asesores para 
tratar de retomar la entrada de la 
emirati en Naturgy. 

Criteria y Taga contaban desde 
el pasado mes de mayo con un me- 
morandum de entendimiento para 
repartirse la gestión de Naturgy y 
facilitar la salida de los fondos GIP 
y CVC del capital. 

Ambas compañías mantienen, en 
esencia, los principales puntos de 
acuerdo alcanzado en mayo y el 
acercamiento se centraría ahora en 
resolver los dos principales temas 
de gobernanza que generaron la 
conflictividad el pasado mes de ju- 
nio para tratar de retomar una ope- 
ración que llevaría gestándose algo 
más de un año. 

En estos momentos, el punto de 
mayor discrepancia entre las par- 
tes se sitúa en las consecuencias de 
un incumplimiento del pacto para- 
social y cómo resolverlo. En este as- 
pecto, las fuentes consultadas, in- 
dican que se está negociando una 
opción de compra que pudiera de- 
sencallar las negociaciones. 

Criteria negó ayer tajantemente 

a elEconomista.es que se hayan pro- 
ducido estas negociaciones con Ta- 
qa para retomar la operación de Na- 
turgy. 
En cualquier caso, los contactos 
entre los asesores serían muy pre- 
liminares, según reconocen las fuen- 
tes consultadas por este diario. 

El hólding financiero anunció la 
ruptura de las negociaciones con 
Taqa el pasado 10 de junio y reite- 
ró entonces su compromiso como 
inversor de largo plazo de la gasis- 
ta, de la que es primer accionista 
desde hace décadas, así como su vo- 
luntad de defender sus intereses 


Empresas & Finanzas 


CaixaBank obtiene 
100 millones del 
BEI para fomentar 
la industria eólica 


Prevé cerrar una línea de 
garantías para avales el 
próximo otoño 


La sede de Naturgy en Barcelona uis moreno 


con la finalidad de contribuir a man- 
tener la empresa cotizada en Espa- 
ña, asegurar un plan industrial cohe- 
rente, así como mantener la segu- 
ridad de suministro. 


Las tres condiciones 

Criteria, no obstante, se ha mostra- 
do abierta a buscar un socio para 
gestionar conjuntamente la gasis- 
ta. Para ello, ha planteado varios re- 
quisitos: el nuevo candidato debe 
contribuir a mantener la empresa 
cotizada en España, asegurar un 
plan industrial coherente, así como 
mantener la seguridad de suminis- 
tro en España. 

Las tres líneas rojas impuestas 
por el equipo de Ángel Simón coin- 
ciden con las condiciones que el Go- 
bierno impuso también en su día a 


IFM para su desembarco en Na- 
turgy y cuyo plazo de cumplimien- 
toestá en algunos casos a punto de 
vencer este próximo agosto. 

IFM se mostró dispuesta a asu- 
mir el papel de Taqa pero la pro- 
puesta planteada no ha resultado 
muy creíble ni para el mercado, ni 
para Criteria. 

Por el camino, podría haber sur- 
gido también unas tercera vía con 
Sonatrach, la compañía estatal ar- 
gelina, que podría asumir un ma- 
yor protagonismo en Naturgy. 

Sonatrach puede estar interesa- 
do en tomar una parte de los títu- 
los que aglutinará BlackRock para 
poder dar salida a la compañía si, 
finalmente, la opción de Taga no 
vuelve a retomarse de modo claro 
entre ambas partes. 


Aleix Mercader BARCELONA. 


CaixaBank se apoya en el Banco 
Europeo de Inversiones (BED) 
para fomentar la industria eóli- 
ca en el Viejo Continente. La en- 
tidad ha solicitado formalmen- 
te al organismo una línea de 100 
millones de euros en concepto 
de garantías para avales y con- 
tra-avales con los que impulsar 
la manufactura europea de ae- 
rogeneradores, amenazada por 
la pujanza de los grupos asiáti- 
cos. El banco prevé cerrar la ope- 
ración el próximo otoño, según 
han trasladado fuentes internas. 

La colaboración entre Caixa- 
Bank y el BEI se enmarca en el 


5,000 


EI BEI lanza un programa de 
contragarantías para llegar a 
420 GW de eólica en Europa 


programa Pan-Eu Wind Power 
Package, anunciado por la insti- 
tución comunitaria el pasado di- 
ciembre. El BEI quiere movili- 
zar 5.000 millones en contraga- 
rantías para mejorar el acceso a 
la financiación de los fabrican- 
tes de aerogeneradores y otros 
componentes. De este modo se 
quiere asegurar la promoción de 
nuevos parques eólicos con el fin 
de alcanzar los 420 gigavatios 
(GW) de esta fuente de energía 
en el continente en 2030. 

Fuentes del grupo financiero 
han destacado que “CaixaBank 
es pionera en este ámbito”, si: 
tuándose como una de las pı 
meras entidades de crédito eu- 
ropeas en sumarse a la iniciati- 
va. 


BNZ se alía con Exus para la gestión de una cartera solar de 350 MW 


La compañía se encargará 
de la gestión técnico 
financiera de 11 plantas 


Rubén Esteller MADRID. 


Exus Renewables ha anunciado una 
colaboración con BNZ, productor 
independiente de energía que de- 
sarrolla, construye y explota pro- 
yectos renovables. El acuerdo com- 
prende contratos de gestión de ac- 
tivos técnicos y comerciales para 11 


proyectos fotovoltaicos, y una so- 
ciedad de cartera, por 350 MW. Las 
plantas están situadas en toda Es- 
paña, con fechas de operación co- 
mercial que comienzan entre ma- 
yo de 2024 y junio de 2025. 

Exus se encargará de la gestión 
técnica y financiera de los activos, 
supervisando los aspectos operati- 
vos de las plantas, incluyendo el 
mantenimiento regular y la super- 
visión del rendimiento para maxi- 
mizar la producción de energia. El 
equipo interno de especialistas de 


Exus ofrecerá a BNZ asesoramien- 
toy acceso a la herramienta BlueSky 
de optimización solar y generación 
de informes de la empresa, propor- 
cionando una supervisión comple- 
ta para analizar, maximizar y esta- 
blecer puntos de referencia de ren- 
dimiento en todos los proyectos. 
Antes de alcanzar la fecha de en- 
trega, Exus proporcionará a BNZ 
una completa gestión financiera de 
los activos en el periodo previo a la 
operación comercial, incluyendo 
una planificación financiera y la ela- 


boración de informes para garan- 
tizar que los proyectos son sólidos 
y están preparados. Al gestionar los 
aspectos financieros desde el prin- 
cipio, Exus agilizará la transición a 
la plena explotación, mitigando 
cualquier riesgo financiero. 

Una rigurosa supervisión de los 
proyectos garantizará la optimiza- 
ción de los ingresos y la viabilidad 
y rentabilidad de los proyectos, al 
tiempo que se aplicarán sólidas prác- 
ticas de gestión de riesgos para ase- 
gurar la estabilidad y fiabilidad a 


largo plazo. Todas las operaciones 
cumplirán las normas ESG más es- 
trictas, lo que refleja la dedicación 
de Exus ala producción de energía 
sostenible y responsable. 

“Estamos encantados de profun- 
a través de este importante hito”, 
dijo Luis Selva, Director General 
de BNZ. 

“Estamos muy contentos de em- 
barcarnos en esta importante cola- 
boración con BNZ”, dijo Diogo Reis, 
CEO de Exus Renewables. 
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Bestinver estrena su segundo fondo de 
"infra' con una plataforma eólica en Suecia 


Se alía con la gestora noruega Obligo para coinvertir en proyectos por hasta 150 MW 


J, Mesones MADRID 


Bestinver estrena su segundo fon- 
do de infraestructuras con la adqui- 
sición de una cartera de proyectos 
de energía eólica en Suecia. La ges- 
tora propiedad de Acciona refuer- 
za así su posición como inversor de 
plantas renovables y consuma su 
primera operación en los mercados 
escandinavos. A través de Bestin- 
ver Infra II, la firma se ha aliado con 
la gestora noruega Obligo Invest- 
ment Management para impulsar 
una plataforma que inicialmente 
tiene el objetivo de sumar parques 
eólicos con una capacidad de has- 
ta 150 megavatios (MW) en el sur 
de Suecia (zonas S3 y $4, que están 
conectadas con la red eléctrica eu- 
ropea). 

Bestinver Infra II, FCR tomará 
una participación mayoritaria de 
Falcon Wind AB. En concreto, el 
fondo español toma entre el 75% y 
el 80% del capital, mientras que 
Obligo, a través de Obligo Climate 
Impact Fund II, se queda con en- 
tre el 20% y el 25%, 

La alianza entre Bestinver y Obli- 
go, firma que tiene oficinas en Os- 
lo y Estocolmo y acumula una ex- 
periencia relevante en la inversión 


y gestión de activos eólicos, con- 
templa consolidar la plataforma du- 
rante los próximos tres años con la 
incorporación de nuevos proyectos 
en operación con una potencia ins- 
talada de hasta 10 MW cada uno. 
El objetivo es alcanzar 150 MW, si 
bien la cifra podría ser superior en 
función de las oportunidades. La 
plataforma ya cuenta con una po- 
tencia de en torno a 20 MW con ac- 


La firma de Acciona 
ya ha levantado 70 
millones con su 
segundo vehículo 
de infraestructuras 


tivos en dos parques eólicos en ope- 
ración en Tolvmanstegen y 
Sunhultsbrunn. 

Bestinver Infra II acuerda esta 
inversión después de alcanzar el 
primer cierre comercial con cerca 
de70 millones de euros. El segun- 
do fondo de infraestructuras de la 
gestora de Acciona, lanzado en mar- 
zo pasado, tiene un tamaño objeti- 
vo de al menos 350 millones de eu- 


Parques eólicos en Tolvmanstegen, en Suecia. rca pue Pere 


ros -prevé captar este mismo año 
alrededor de 100 millones-. Su fo- 
cose dirige hacia los segmentos de 
la infraestructura en energía, social 
y transporte, así como otros secto- 
res (agua, telecomunicaciones, efi- 
ciencia energética, transporte y dis- 
tribución), La compañía tiene iden- 
tificadas en la actualidad oportuni- 
dades de inversión (pipeline) por 
un importe de alrededor de 600 mi- 
lones de euros. 


Precedentes renovables 

Con esta inversión, Bestinver re- 
dobla su apuesta por el negocio de 
las energías renovables. Con el pri- 
mer fondo de infraestructuras, con 
un volumen de 300 millones de eu- 
ros que ya está completamente 
comprometido, la gestora ya irrum- 
pió, de hecho, con su primera in- 
versión. En 2020, adquirió el 5% 
del capital de Acciona Energía In- 
ternacional, que suma 53 plantas 
renovables en 12 países. Suman una 
capacidad de 2,3 gigavatios (GW) 
y el 95% se corresponde con pro- 
yectos eólicos. Fue la mayor ope- 
ración del primer vehículo, con un 
desembolso de cerca de 70 millo- 
nes de euros. 

A finales de 2023, Bestinver se- 
1ló una nueva operación en el seg- 
mento de las energías renovables 
con la compra a Qualitas de una 
plataforma de proyectos solares 
en operación en España con una 
capacidad de 35 MW. La estrate- 
gia del nuevo fondo que dirige 
Francisco del Pozo contempla agre- 
gar nuevos activos fotovoltaicos a 
esta sociedad. 


La gala Reden Solar ficha a Natixis para sumar 
un socio en una cartera de 150 MW en España 


La compañía busca fondos para obtener recursos con los que impulsar nuevos desarrollos renovables 


J. Mesones MADRID. 


El grupo francés Reden Solar ha 
puesto en el mercado una partici- 
pación en una cartera de proyectos 
fotovoltaicos en operación ubica- 
dos en España que suman una ca- 
pacidad de 150 megavatios (MW). 
Según informan fuentes del merca- 
doal tanto del proceso, la compañia 
ha contratado al banco de inversión 
galo Natixis como asesor financie- 
ro. La operación contempla la de- 
sinversión de un 49% del capital pa- 
ra dar así entrada a un socio finan- 
ciero y obtener recursos para desa- 
rrollar nuevas plantas. 

Reden Solar lanza así al mercado 
una operación de venta enel sector 
de las energías renovables en Espa- 
ña en un contexto en el que los pre- 
cios . Grandes grupos energéticos 
como Iberdrola, Endesa o Acciona 
han ejecutado o están en fase de ha- 
cerlo desinversiones en relevantes 
carteras renovables. Asi, han sella- 
do alianzas con gigantes como el 


Planta fotovoltaica. 


fondo noruego Norges (Iberdrola) 
oel gigante de Abu Dhabi Masdar. 

La compañía, con sede social en 
Roquefort, al suroeste de Francia, 
alcanzó en 2022 1 gigavatio (GW) 
de potencia en instalaciones solares 
en explotación en 800 emplazamien- 
tos. Desarrolla su actividad en nue- 
ve países: Francia, España, Portu- 
gal, Grecia, Italia, Alemania, Méxi- 
co, Puerto Rico y Chile. En 2023, ge- 
neró, asimismo, 1,1 gigavatios hora 


(GWh) y obtuvo un resultado bru- 
to de explotación (ebitda) de 153 mi- 
Mones de euros. 

Enjulio de 2022, Macquarie As- 
set Management, en consorcio con 
British Columbia Investment Ma- 
nagement Corporation (BCI) y 
MEAG, adquirieron Reden Solar a 
los fondos franceses de infraestruc- 
turas Infravia Capital Partners y Eu- 
razeo, con un valor de empresa de 
2.500 millones de euros. Con el apo- 


yo de estos inversores, la firma que 
dirige Thierry Carcel inició una nue- 
va etapa expansiva con el foco en la 
diversificación del negocio, pasan- 
do de instalaciones solares en teja- 
dos principalmente a proyectos en 
suelo y agrovoltaicos. 

El objetivo de la multinacional 
francesa es multiplicar por 10 su ca- 
pacidad instalada de proyectos fo- 
tovoltaicos en 2030, alcanzando un 
total de 10 GW. 

Para Reden Solar, España emer- 
ge como su segundo mercado tras 
Francia. En su apuesta por el mer- 
cado español, la compañía adquirió 
a comienzos de 2022 una cartera de 
más de 400 megavatios (MW) sola- 
res fotovoltaicos, ubicados princi- 
palmente en Castilla-La Mancha, a 
los grupos alemanes Viridi RE y So- 
lar Ambition Europe. Antes, en 2018, 
Reden compró a Everwood un lote 
de 21 fotovoltaicas en España. Ade- 
más, en 2021 rubricó una alianza con 
la holandesa Kenergy Ventures pa- 
ra desarrollar nuevos proyectos. 


La autopista de 
peaje AP-7 será 
gratis por Alicante 
todo el verano 


elEconomista.es MADRID. 


El ministro de Transportes, Ós- 
car Puente, ha anunciado la re- 
tirada temporal de los peajes de 
la autopista de peaje AP-7 que 
circunvala Alicante desde este 
martes, 16 de julio, y hasta el 15 
de octubre. Con esta medida, el 
Ministerio autoriza a la conce- 
sionaria pública SEITT a boni- 
ficar el 100% de los tráficos coin- 
cidiendo con el inicio de la ope- 
ración ‘Paso del Estrecho’ y du- 
rante la temporada de mayor 
tránsito de vehículos ligeros y 
pesados de largo recorrido. 
Con esta medida, la Circunva- 
lación de Alicante pertenecien- 
te a la autopista AP-7 pasa a ser 
gratuita desde la medianoche de 
este lunes al martes, mediante la 
bonificación del 100% del coste 
del peaje. Se pretende evitar la 
sucesión de atascos y el colapso 
permanente del tráfico de la A- 
70, su alternativa gratuita, du- 
rante los tres meses de más in- 
tensidad de vehículos. 


Las empresas no compiten cada cuatro años sino a diario. Contra sí mismas y contra sus competi- www.creditoycaucion.es 900 401401 


dores. Y todas ellas compiten contra los impagos. Pero el éxito es un deporte en equipo. Y no hay 


mejor compañía que el seguro de crédito, su prevención, indemnización y recobro. Allí donde lo ia í Crédito Y Caución 


necesite. Porque el sello de la tranquilidad también es saberse acompañado en todo momento. Atradius 


Cobertura de impagos - Respaldo para el crecimiento rentable - Asesoramiento en internacionalización - Garantías para contratos públicos 


Si quiere llegar lejos 
necesitará competir. 


Si quiere llegar seguro 
necesitará un agente 
de Crédito y Caución. 


10 


MARTES, 16 DE JULIO DE 2024 


Empresas & Finanzas 


El autoconsumo colectivo se atasca y solo representa el 1% 


La CNMC estima que solo 

3 MW de los 6.314 MW 
instalados por autoconsumo 
son despliegues conjuntos 


Pepe García MADRID 


Las grandes comunidades energé- 
ticas no consiguen arrancar en Es- 
paña. De los 6.314 megavatios (MW) 
instalados de autoconsumo en el pa- 
ís, tan solo 53 MW son de instala- 
ciones colectivas, lo que supone me- 
nos del 1% del total desplegado, se- 
gún los datos publicados por la Co- 
misión Nacional de los Mercado y 
la Competencia (CNMC) en su In- 
forme sobre las Conclusiones de la 
Mesa de Diálogo de Autoconsumo. 

Para impulsar su proliferación, 
la CNMC pide entre sus conclusio- 


neselimpulso de la figura del ges- 
tor de autoconsumo colectivo, un 
representante de los usuarios que, 
sobre el papel, ya existe a través del 
IDAE. No obstante, los interlocu- 
tores de la Mesa de Diálogo, en la 
que están representados el Minis- 
terio de Transición Ecológica, las 
comunidades autónomas, el propio 
IDAE, Red Eléctrica, los distribui- 
dores, los comercializadores, los 
instaladores y las Asociaciones de 
Consumidores; piden una mejor 
definición. 

La CNMC indica que el gestor de 
autoconsumo no forma parte de los 
sujetos que desarrollan actividades 
destinadas al suministro de ener- 
gía eléctrica y no existe desarrollo 
reglamentario sobre su definición 
y funciones. Además, afirma que la 
capacidad de este gestor de actuar 


Iberdrola, Naturgy 
y Endesa copan el 
58% del mercado 


en nombre de los consumidores o 
productores asociados a un auto- 
consumo debe contemplarse con 
la normativa actual, desde la pers- 
pectiva de su representante legal. 
“Es decir, no pueden establecerse 
limitaciones para que cualquier per- 
sona fisica o jurídica, forme parte 
o no del autoconsumo colectivo, 
pueda ejercer dicha representación, 
si cuenta para ello con la autoriza- 
ción del representado”, apunta. 
Asi, dispone una multitud de ac- 
tores que podrían ser gestores de 
estos desarrollos, que abarcan des- 
de el productor, el propietario, el 
administrador de fincas, el presi- 
dente de la comunidad de propie- 
tarios, o un tercero como por ejem- 
plo una empresa de servicios ener- 
géticos o una comunidad de ener- 
gía renovables que se constituya en 


cumplimiento de los requisitos es- 
tablecidos para las mismas, inclu- 
souna comercializadora. 

Una de las propuestas recogidas 
por la mesa de diálogo fomentada 
por Competencia se orientan a que 
el gestor participe de una manera 
más activa en la toma de decisiones 
de los consumidores, otorgándole 
para ello la posibilidad de que pue- 
da acceder a datos de medida co- 
mo la curva de carga horaria de la 
instalación de generación asociada 
al autoconsumo, Sin embargo, esto 
tendría una serie de implicaciones 
como que el gestor tuviera acceso 
a datos de generación neta horaria 
o sobre la energía autoconsumida, 
para lo cual sería preciso que los 
consumidores también tuvieran ac- 
ceso, “lo que noes posible en la ac- 
tualidad”, concluye. 


El Gobierno y la banca lanzan un salvavidas 
a Gamesa con 1.200 millones en avales 


Cesce asumirá 600 millones a cuenta de un fondo del Ministerio de Economía 


Pepe García MADRID. 


Siemens Gamesa consigue más ai- 
re para que sigan girando sus mo- 
linos. Ayer se formalizó una línea 
de avales de 1.200 millones de eu- 
ros para la constructora de centra- 
les eólicas. El apoyo ha sido otorga- 
do por Cesce, participada en un 
50,25% por el Estado, y seis entida- 
des financieras, entre las que des- 
tacan BBVA y BNP Paribas como 
bancos estructuradores; y Caixa- 
bank, Crédit Agricole, KutxaBank 
y Santander como miembros del 
sindicato bancario. Según han in- 
formado las partes firmantes, Ga- 
mesa utilizará estos fondos para res- 
paldar con avales técnicos sus pro- 
yectos eólicos. Es decir, garantías 
bancarias que cubren la ejecución 
del proyecto alo largo de varios años 
y respaldan financieramente la via- 
bilidad de los mismos. 

Cesce garantizará la mitad de la 
línea, hasta un máximo de 600 mi- 
llones de euros, mientras que el 
resto de bancos avalistas compar- 
tirán el otro 50% del riesgo. La co- 
bertura de Cesce se realiza por 
cuenta del Estado, contando con 
el respaldo del Fondo de Reserva 
delos Riesgos de la Internaciona- 
lización (FRRD, adscrito al Minis- 
terio de Economía, Comercio y 
Empresa del Gobierno de España. 
No obstante, Cesce afirma que la 
operación “no debería suponer cos- 
te para el Estado al no tener Sie- 
mens Gamesa fallidos en su histo- 
rial de pagos y estar dichos pagos 
garantizados por la matriz [Sie- 
mens Energy)”. 


Un aerogenerador de Siemens Gamesa. £: 
E lunes sigue un esquema similar al de 
BBVA y BNP Paribas esas ayudas, ya que el Gobierno fe- 
lideran un sindicato deralavaló7500 millones de un to- 
r tal de 12000 millones en garantias 
de entidades que para Siemens Energy; de los que 
suman un total de mgodini ele 
i gética alemana mediante un sindi- 
seis bancos cato bancario La compañia resita- 
ráun desembolso —las llamadas 
fees— por las garantías, tanto en el 

Esta línea es complementariaalas caso alemán como español. 
acordadas por el Gobierno alemán Estos acuerdos de garantías bus- 
con Siemens Energy porunimpor- can dar estabilidad financiera al gru- 
tetotal de 11.000 millones de euros... potras los problemas económicos 


El modelo español anunciado este 


de la filial de Siemens Energy, los 


cuales acarrea desde 2021 por los fa- 
llos de fábrica en los modelos X4 y 
X.5. Estos problemas catapultaron 
las pérdidas de la empresa con sede 


en Baviera a los 4.588 millones al cie- 
rre del año fiscal 2023, diez veces 
más que el ejercicio anterior. 
Desde entonces la compañía ha ve- 
nido estabilizando su situación. Pri- 
mero, al dar la vuelta a su cuenta de 
resultados y volver a dar 108 millo- 
nes de beneficios en el segundo tri- 
mestre, además de mejorar sus pers- 
pectivas de crecimiento con 40.000 
millones de proyectos cartera. 


gallegos y asturianos 


elEconomista.es MADRID. 


El Ministerio para la Transición 
Ecológica y el Reto Demográfi- 
co, a través del Instituto para la 
Transición Justa (ITJ), ha lan- 
zado los concursos de transición 
justa de Meirama, en el munici- 
pio coruñés de Cerceda (Galicia) 
y de Narcea y La Pereda (Astu- 
rias), que permitirán otorgar 829 
megavatios (MW) de capacidad 
para nuevas instalaciones de ge- 
neración renovable y de almace- 
namiento en estas zonas, vincu- 
ladas al cierre de centrales tér- 
micas de carbón. 

En Galicia se inicia la fase de 
información pública de las ba- 
ses reguladoras del concurso del 
nudo de transición justa de Mei- 
rama 220 kV, vinculado al cierre 
de la central de Cerceda. El con- 
curso ofrecerá 408 MW de capa- 
cidad de acceso a instalaciones 
en cinco municipios circundan- 
tes del Convenio de Transición 
Justa de Meirama. 

En Asturias se inició la fase de 
información pública de la pro- 
puesta de bases reguladoras del 
concurso del nudo de transición 
justa de Narcea 400 kV, vincula- 
do al cierre de su central térmi- 
ca. Permitirá otorgar los 362 MW 
de capacidad disponible en el nu- 
do y su red de distribución sub- 
yacente a instalaciones ubicadas 
enlos seis municipios de la zona 
del Convenio de Transición Jus- 
ta del Suroccidente Asturiano. 


es MARTES, 16 DE JULIO DE 2024 


Ail 


Contenido ofrecido por Citroën 


Por qué los Citroën C4 y C4 X 
triunfan, ahora también 
con la etiqueta ECO 


La tecnología 
48V Hybrid 
aporta a ambos 
modelos buenos 
consumos y 
agrado de uso. 
Comparten la 
plataforma 
[CMP) y 
soluciones 
técnicas 


EcoBrands 


tay un Citroën C4 y C4 X para todos los 

gustos, Ese es parte del éxito de estos 

idos modelos que se fabrican en España 
«clusiva para todo el mundo. La última 
versión microhíbrida en llegar a la gama, todo 
un acierto. 

Se lanzaron al mercado, respectivamente, en 
2021 y 2023, y en 2023 se han vendido en Eu- 
ropa un total de 58.740 y 11.350 unidades. Ha- 
blamos de los Citroén C4 y C4 X, dos berlinas 
familiares, muy españolas, ya que salen en ex- 
clusiva para el mundo de la planta madrileña 
de Villaverde, que ofrecen mucho equipamien- 
to y confort a bordo. Podemos decir que son 
dos de los coches más cómodos de su catego- 
ria. Las suspensiones Citroën Advanced 
Comfort, los asientos Advanced Comfort, el 
ajuste de la dirección, la suavidad acústica y el 
espacio interior tienen mucha culpa de ello. 

El C4 mide 4,36 metros de largo y cuenta 
con un maletero de 380 litros. El C4 X, por su 
parte, con una carrocería con orientación cou- 
pé, alcanza los 4,6 metros y cubica 510 litros de 
maletero. Cuentan con una gama para todos 
los gustos: los C4 y C4 X se ofrecen con moto- 
rizaciones gasolina (102 y 130 CV), y diésel (131 
CV), propulsores eléctricos (136 y 156 CV) y 
con nueva variante híbrida (de 100 y 136 CV 
para el C4 y de 136 CV para el C4 X) para faci- 
litar el acceso a la electrificación. 


Con la etiqueta más ecológica CERO hay dos 
versiones eléctricas del ë-C4 y é-C4X de 136 
CV y de 156 CV. La primera ofrece hasta 357 
km de autonomía en el ë-C4 y 360 en é-C4X y 
una batería de 50 kWh de capacidad bruta; la 
segunda puede recorrer más distancia, 420 ki- 
lómetros, gracias a una batería con más capaci- 
dad (54 kWh). 

La garantía que Citroën da para la batería — 
mantener una capacidad superior al 70 %— 
son ocho años o 160.000 kilómetros, La poten- 
cia máxima de carga de ambas versiones es 
idéntica, de 100 kW en corriente continua y de 
11 kW en alterna. 


Un recomendable microhíbrido 
Para los que todavía no se atrevan a dar a ese 
salto a la movilidad 100% eléctrica, los mode- 
los de Citroén han añadido una interesante va- 
riante híbrida que con su etiqueta ECO llega 
sin enchufe y con consumos muy ajustados. 
Con este Hybrid 136 común en los C4 y C4 
X, Citroën ofrece una solución de movilidad 
electrificada que combina simplicidad y rendi- 
miento energético, además de llegar al merca- 
do con buenos precios de venta: el C4 Hybrid 
136 está disponible desde 24.350 euros y el C4 
X Hybrid 136, desde 24.800 euros. La versión 
Hybrid de 100 CV en el C4 se ofrece desde 
23.050 euros. 


CITROEN 


Este formato híbrido permite combinar las 
ventajas de la gasolina y de la energía eléctri- 
ca. Basada en la tecnología 48V Hybrid, com- 
pacta y ligera, se compone de una batería de 
48 V que se recarga durante determinadas fa- 
ses de la conducción, un motor de gasolina de 
3 cilindros de nueva generación de 136 CV 
(100 kW) diseñado específicamente para 
adaptarse a este sistema híbrido, asociado a la 
nueva caja de cambios electrificada de doble 
embrague ë-DCS6 que incorpora un motor 
eléctrico de 21 kW. 

Sencillo y suave en 
su funcionamiento, 
sin necesidad de re- 
carga, el Hybrid 136 
ofrece confort y poli- 


valencia y reduce sus Capaz de 
emisiones y su consu realizar hasta 
mo en casi un 20% el 50% de los 
con respecto a una 
versión equivalente trayectos 
de gasolina. urbanos en 
Capaz de realizar modo eléctrico 
hasta el 50% de los 


trayectos urbanos en modo eléctrico, sin 
emisiones, presenta todas las ventajas de la 
conducción eléctrica, desde la facilidad de 
uso hasta la posibilidad de circular por zonas 
de bajas emisiones, pasando por la reducción 
de los impuestos que gravan los modelos de 
gasolina. 

En materia de equipamiento y seguridad, 
nada que objetar a los C4 y C4 X. Los disposi- 
tivos de asistencia a la conducción son los 
mismos en ambos modelos, como el Highway 
Driver Asist, que combina el programador de 
velocidad activo y el mantenimiento dentro 
del carril, el frenado de emergencia de día y de 
noche hasta 30 km/h, aviso de fatiga del con- 
ductor, reconocimiento de señales de tráfico o 
la alerta por presencia de vehículos en el án- 
gulo muerto. 


Producido por EcoBrands 
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OHLA fía su futuro a la ampliación de 10G +: 
millones tras romper con Atitlan y a 


La constructora pidió aclaraciones sobre la dilución y la penalización que recogía la oferta 


J, Mesones MADRID 


Atitlan y Stoneshield se descuelgan 
del proceso para entrar en el capital 
de OHLA. Asi se lo han comunica- 
do ala compañía después de que el 
consejo de administración de OHLA 
solicitara el viernes por la tarde acla- 
raciones sobre su oferta. Una res- 
puesta que llegó tras no mantener 
contactos desde el martes, cuando 
la constructora canceló un encuen- 
tro y las firmas que dirigen Roberto 
Centeno, por un lado, y Felipe Mo- 
renés y Juan Pepa, rechazaron reu- 
nirse con posterioridad. Ahora, la 
compañía trabajará en sacar adelan- 
te la ampliación de capital de 100 mi- 
Mones de euros. 

“El consejo de administración de 
'OHLA acordó solicitar a Atitlan de- 
terminadas aclaraciones de la ofer- 
ta para poder adoptar un acuerdo, 
poniéndose a su disposición para 
mantener las conversaciones que re- 
sultaran oportunas a tal fin y poder 
elegir entre las distintas opciones 
existentes”, informó el grupo a la Co- 
misión Nacional del Mercado de Va- 
lores (CNMV) este lunes. Sin em- 
bargo, “Atitlan ha comunicado a 
'OHLA que la oferta ha vencido sin 
haberse alcanzado un j”, agre- 
gó. En consecuencia, “OHLA conti- 
núa trabajando en el resto de las al- 
ternativas existentes en defensa del 
interés de la sociedad”, concluye el 
comunicado de la constructora. 

El consejo de OHLA se pronun- 
ció el viernes después de que el pa- 
sado martes Atitlan y Stoneshield re- 
mitieran un escrito en el que exigie- 
ron la exclusividad para su oferta y 
la inclusión de una cláusula por la 
que la constructora tendría que pa- 
garles 10 millones de euros en elca- 
so de que durante el periodo, de apro- 
ximadamente dos meses, solicitado 
para realizar la due diligence de la 
compañía, ésta negociara otras al- 
ternativas para capitalizarse. Preci- 
samente sobre esta penalización ha 


Luis Amodio, presidente de OHLA. re 


Los Amodio buscan 
incorporar nuevos 
inversores para 
garantizar el éxito =` 
de la operación 


requerido el máximo órgano de go- 
bierno de OHLA aclaraciones. De 
igual modo, el grupo que preside Luis 
Amodio había trasladado sus rece- 
los por la, a su juicio, excesiva dilu- 
ción para los actuales accionistas que 
implicaba la oferta. Desde que el 28 
de junio se dieran a conocer los tér- 
minos del plan de Atitlan, algunos 
inversores minoritarios de la com- 
pañía habían remitido cartas al con- 
sejo expresándoles su preocupación. 

La oferta de Atitlan y Stoneshield 
para entrar en el capital de OHLA 


contemplaba una ampliación de 75 
millones de euros sin derecho de sus- 
cripción preferente para los actua- 
les accionistas y otra posterior, con 
suscripción preferente, de 75 millo- 
nes que cubrirían en la parte propor- 
cional a la participación que toma: 
ranen la primera. En total, por tan- 
to, recogía una inyección en el gru- 
po de 150 millones, 


de las negociaciones la dirección de 
OHLA acordó con Atitlan y Stones- 
bield prorrogar una semana, hasta 
el viernes 12 de julio, su validez. Sin 
embargo, el escrito del pasado mar- 
tes incluyendo el pago de los 10 mi- 
lones enfrió las relaciones hasta de- 
jarlas en punto muerto. La construc- 
tora canceló una reunión con los res- 
ponsables de las firmas para ese 
mismo martes. Centeno, Morenés y 
Pepalo interpretaron como una rup- 


A 


tura de las negociaciones y rechaza- 
ronla invitación de OHLA a mante- 
'ner un encuentro con posterioridad. 
Así, desde el martes no hubo comu- 
nicación ninguna entre las partes 
hasta el viernes por la tarde, cuando 
vencia el plaizo de la oferta. La co- 
municación de OHLA se consideró 
como un mero formalismo. 

OHLA focalizará sus esfuerzos pa- 
rasacar adelante la reestructuración 
en garantizar el éxito de la amplia- 
ción de capital que el consejo ya au- 
torizó el pasado 26 de junio. Esta 
operación contempla un aumento 
de 100 millones con derecho de sus- 
eripción preferente, lo que evitaría 
la dilución de los actuales accionis- 
tas. Además de los 51 millones com- 
prometidos por Luis y Mauricio Amo- 
dio (26 millones) y por el mexicano 
Andrés Holzer, el grupo negocio agre- 
gar otros inversores como José Ellas, 
dueño de Audax. 


ACS gana un 
contrato minero 
en Australia de 
92 millones 


Su filial AIC Mines 
prestará servicios de 
explotación subterránea 


elEconomista.es MADRID 


ACS, a través de Thiess, anun- 
ció este lunes que una de sus 
empresas ingresará 149 millo- 
nes de dólares australianos (92,7 
millones de euros) después de 
adjudicarse un contrato en el 
sector minero en Australia. 

En concreto, AIC Mines ha 
adjudicado a Pybar, compañía 
de Thiess -la empresa minera 
participada al 60% por Cimic, 
la filial australiana de ACS-, un 
contrato de cuatro años (con 
opción de prórroga de un año) 


——— 
KILÓMETROS 

El contrato incluye la 
construcción de un enlace 
subterráneo de tres kilómetros. 


para prestar servicios de explo- 
tación subterránea en el com- 
plejo minero de Eloise Copper, 
en el noroeste de Queensland 
(Australia). Así, Pybar, presta- 
rá servicios subterráneos para 
la mina de cobre de Jericho. El 
contrato incluye la construc- 
ción de un enlace subterráneo 
de tres kilómetros para Jericho 
desde el declive de Eloise, si- 
tuado a 125 metros por debajo 
de la superficie, así como 600 
metros de desarrollo para los 
acopios. 

El director general de Pybar, 
James Glover, ha destacado que 
la compañía ha estado trabajan- 
do en la mina de cobre Eloise 
de AIC Mines desde 2020 y que 
están orgullosos de que este sea 
su tercer contrato en el Com- 
plejo Eloise, y el segundo con 
AIC. 


Sacyr levantará 800 millones con la venta del 49% de Voreantis 


Ultima el fichaje de los 
asesores para la desinversión 
de su filial de concesiones 


elEconomista.es MADRID. 


Sacyr prevé sellar este mes la con- 
tratación de los asesores financie- 
ros que pilotarán el proceso para 
buscar un socio para Voreantis, la 
plataforma en la que aglutinará gran 
parte de sus activos concesionales. 
Con la entrada de uno o varios in- 


versores, el grupo que preside Ma- 
nuel Manrique persigue conseguir 
liquidez y competir por los macro- 
contratos de infraestructuras en Es- 
tados Unidos. 

Sacyr planea vender el 49% de 
Voreantis, en la que ha colocado sus 
activos actuales, con el objetivo de 
recaudar 800 millones de euros , 
aseguró a Reuters el director finan- 
ciero de Sacyr, Carlos Mijangos. El 
plan estratégico de la compañía con- 
templa invertir 1.000 millones de 
euros en concesiones hasta 2027. 


“Vamos a luchar al mismo nivel 
que otros grandes competidores que 
tienen grandes activos en Estados 
Unidos. Ya estamos en esa liga”, di- 
jo Mijangos. Ferrovial, ACS o Ac- 
ciona también están focalizados en 
el mercado estadounidense. 

Sacyr espera que sus asesores fi- 
nancieros contacten formalmente 
con los inversores en septiembre y 
cierren un acuerdo a finales de 2025. 
Por ahora, más de 10 fondos ya se 
han puesto en contacto con Sacyr, 
resaltó Mijangos. 


El grupo espera aprovechar su 
crecimiento para conseguir proyec- 
tos de concesión de autopistas más 
grandes y rentables en Estados Uni- 
dos y triplicar su valor de mercado 
desde los 2.600 millones de euros 
actuales para 2033. 


Sacyr ve oportunidades en torno a 
las principales ciudades de los es- 
tados del sureste de Georgia, Ten- 
nessee y Luisiana, donde muchas 
autopistas de 70 años de antigüe- 


dad necesitan inversiones. “Hay 
mucho más que actualizar en Es- 
tados Unidos (que en Europa)”, 
afirmó el directivo. 

Por otra parte, Sacyr está revisan- 
dosu plan de vender activos en Co- 
lombia y Chile y podría en su lugar 
transferirlos a Voreantis. La empre- 
sa también opera en el sur de Eu- 
ropa, Canadá y Australia. “Ahora 
mismo no es el mejor momento pa- 
ra venderlos porque las valoracio- 
nes siguen siendo poco atractivas”, 
dijo Mijangos. 
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Ayuso imita a Sánchez y no renovará 
con Globalvia la Ruta de los Pantanos 


La Comunidad de Madrid revertirá los contratos de las concesiones cuando finalicen su plazo 


J, Mesones MADRID 


El Gobierno de la Comunidad de 
Madrid revertirá el próximo mes 
de noviembre el contrato de conce- 
sión de la Autovía Ruta de los Pan- 
tanos que gestiona Globalvia. El Eje- 
cutivo de Isabel Díaz Ayuso repli- 
ca asila política del Gobierno de Pe- 
dro Sánchez de no renovar las 
concesiones de las autopistas y au- 
tovías titularidad del Estado, a pe- 
sar del debate que existe en torno 
a la necesidad de implantar el pago 
por uso en la red de carreteras de 
alta capacidad. 

La Comunidad de Madrid adju- 
dicó en 1999 el contrato de conce- 
sión de obra pública para la cons- 
trucción, conservación y gestión del 
servicio público de la duplicación 
de la calzada de las carreteras M - 
511 y M-501 entre la M 40 y la M- 
522 con una longitud de 21,8 kiló- 
metros. La duración inicial previs- 
ta de la concesión era de 25 años, 
de manera que este año llega a su 
conclusión. La autopista entró en 
explotación en 2002 y su gestión se 
instrumenta a través de un modelo 
de peaje en sombra (las empresas 
financian la construcción y a cam- 
bio la Administración les abona un 


canon por ejecutar la operación y 
conservación durante la vida de la 
concesión). 

Un consorcio integrado por Ca- 
ja Madrid, Dragados (ACS), FCC y 
Necso (Acciona) se hizo, con el 25% 
cada una, con el contrato para la 
ejecución de la Ruta de los Panta- 
nos. El coste estimado se fijó en 
13.000 millones de pesetas (7811 mi- 
Mones de euros). A partir de 2008, 
Acciona salió del accionariado, que- 
dando FCC, Caja Madrid y ACS con 
el 33,33% cada una. Ya en 2012, Glo- 
balvia, la sociedad creada por FCC 
y Caja Madrid, adquirió al grupo 
que preside Florentino Pérez su 
33,33% para tomar así el 100% de 
la concesionaria. 

En 2020, Globalvia acordó la ven- 
ta de un 25% de la sociedad Ruta de 
los Pantanos (y del 25% de Conce- 
siones Madrid, operadora del tra- 
mo de la M-45 entre el eje O'Don- 
nell y la N II) a MM Capital Part- 
ners, firma de inversión controlada 
por las japonesas Marubeni, Mizu- 
ho y AM-One. Sin embargo, la ope- 
ración, que llegó a ser comunicada 
por el fondo, finalmente se deshizo. 

La concesión de la Ruta de los 
Pantanos llega a su fin después de 
haber acumulado una inversión de 


Ruta de los Pantanos, en Madrid. £: 


Empresas & Finanzas 


106,9 millones de euros. En 2023, 
la intensidad media diaria IMD) 
ascendió a 44.057 vehiculos. 

A partir de noviembre, la Comu- 
nidad de Madrid asumirá la gestión 
de la autovía en detrimento de Glo- 
balvia, que adelgazará así su carte- 
ra de activos en España. El Gobier- 
no regional tiene previsto la rever- 
sión de esta concesión “y ya traba- 
jaen la tramitación de un contrato 
para gestionar su conservación de 
forma externalizada”, según indi- 
can fuentes oficiales del Ejecutivo 
de Díaz Ayuso. 


Reversión del Estado 

La reversión de esta autovía repli- 
ca la estrategia acometida en los úl- 
timos años por el Gobierno de Pe- 
dro Sánchez. Desde 2018, el Estado 


El Gobierno retirará 
en 2026 la gestión 
privada de otra 
autopista de peaje 
y varias autovías 


haido levantando las barreras en las 
autopistas de peaje que han finali- 
zado sus contratos y asumiendo su 
explotación. Moncloa prevé hacer- 
lo igualmente con la vía de pago AP- 
68 Bilbao-Zaragoza y con las 11 au- 
tovías de primera generación de ti- 
tularidad estatal que operan empre- 
sas privadas mediante peaje en 
sombra y cuyos contratos de conce- 
sión vencen a finales de 2026, 
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Mercadona azuza la guerra de precios con 
bajadas en más de un millar de productos 


Reduce un 14% de media el aceite de oliva desde enero, además de pescado, pan y pasta 


elEconomista.es VALENCIA. 


La contención en los costes tras la 
ola inflacionista de los últimos dos 
años está provocando una nueva ca- 
rrera entre los gigantes de la distri- 
bución alimentaria para no quedar 
fuera de la guerra de precios. La ma- 
yor cadena de supermercados es- 
pañola, Mercadona, ha lanzado una 
nueva ofensiva y ha anunciado la 
puesta en marcha de una nueva re- 
baja de precios en varios centena- 
res de artículos, entre ellos sus prin- 
cipales referencias de aceite de oli- 
va. Una bajada de precios que se su- 
ma a las que ya había anunciado el 
propio presidente de Mercadona, 
Juan Roig, a inicios de año. 

Entre los productos rebajados 
acan algunos alimentos como 
el pescado, el pan, la pasta y el pro- 
pio aceite de oliva. En el caso de es- 
te último producto, la compañía ha 
hecho efectiva desde este lunes una 
nueva bajada de sus variedades vir- 
geny virgen extra, que sumada a las 
realizadas desde el mes de enero en 
sus variedades suave-intenso, vir- 
gen y virgen extra hacen que Mer- 
cadona haya bajado de media un 
14% el precio del aceite de oliva en 
sus supermercad: 

Con este nuevo ajuste, las estan- 
terías de sus tiendas superan los 
1000 productos rebajados este año. 
La empresa considera que este nue- 
vo descenso en parte de su oferta 
es “fruto del compromiso de bajar 
el precio de venta al público cuan- 
do lo hacen los precios de coste”, 
además de una manera de “refor- 
zar sus estrategias de venta”. 


Juan Roig, presidente de Mercadona. cuu eem: 


En los últimos meses el sector de 
la alimentación española ha sido tes- 
tigo de una batalla comercial entre 
los grandes operadores por posicio- 
narse en un mercado en que el fac- 
tor precio ha ganado cada vez más 
peso por la inflación. Un contexto 


que, a la vez, ha provocado el cho- 
que entre algunas cadenas de dis- 
tribución y grandes fabricantes, por 
la forma de repercutir en sus artí- 

culos la menor inflación. Un pulso 
que ha llevado a empresas como 
Mercadona a reforzar la apuesta por 


sus marcas propias y a retirar algu- 
nas grandes marcas de fabricante. 

La compañía que dirige Juan Roig 
explica que, además, ha destinado 
en total 150 millones de euros para 
optimizar tanto sus propios proce- 
sos internos como los que realiza 
junto a sus proveedores para gene- 
rar estas rebajas. Mercadona es! 
ma que, gracias a estas medidas, y 
la bajada reflejada en los supermer- 
cados sus clientes podrán “percibir 
un ahorro de hasta 150 euros anua- 
les en su cesta de la compra”. 

Según José Manuel Burguera, di- 
rector de estrategia de precios del 
Departamento de Compras y Pres- 
cripción de Mercadona, el trabajo 
que están realizando los departa- 
mentos de Compras y los prove 
dores e interproveedores especi 
listas permite “trasladar las bajadas 
delos precios de coste a los PVP pa- 
ra que el cliente se beneficie lo an- 
tes posible”. 


La cadena ha 
destinado 150 
millones de euros a 
optimizar procesos 
para reducir el PVP 


La cadena valenciana alcanzó en 
2023 una cifra de negocio de 35.527 
millones de euros, un 15% más. Al 
cierre del ejercicio pasado Merca- 
dona contaba con un total de 1.681 
tiendas en España y Portugal, con 
más de 104.000 trabajadores. 


Sp-Berner, proveedor del grupo de Roig, gana un 
52% más y frena ventas con el ajuste en precio 


El fabricante plástico de los 
cepillos y cubos de 
Mercadona facturó 147 
millones, un 6,7% menos 


Á. C. Álvarez. VALENCIA 


Sp-Berner, el fabricante de plásti- 
co que suministra cepillos de dien- 
tes, cubos de limpieza y menaje plás- 
tico de los supermercados de Mer- 
cadona, además de producir las si- 
llas para las terrazas de los bares de 
la cervecera Mahou, logró recupe- 
rar el año pasado la rentabilidad y 
ganó 12,5 millones de euros antes 
de impuestos, un 52% más. Una ci- 
fra que, según la empresa, supone 


recuperar la rentabilidad de 2021 
tras la fuerte subida de los costes 
de 2022 que menguó su beneficio. 

Esa mejora contrasta además con 
un recorte en sus ingresos. La com- 
pañía familiar valenciana cerró con 
un 6,7% menos, al situarse en casi 
147 millones de euros, algo que at 
buye precisamente a la reducción 
delos precios de venta el año pasa- 
do por ese ajuste a unos costes me- 
nores. Sp-Berner explica que la me- 
jora de la rentabilidad muestra la 
ejecución de su plan estratégico, ba- 
sado en el control de costes, la op- 
timización y la mejora de todos sus 
procesos. 

El grupo valenciano tiene previs- 
to para este año 2024 una inversión 


El grupo valenciano 
prevé invertir 15 
millones de euros y 
quiere aumentar el 
plástico reciclado 


de 15 millones de euros, dirigida 
fundamentalmente a la especiali- 
zación de sus centros de produc- 
ción. También potenciará su pro- 
pio taller de matricería y desarro- 
llará mejoras en robotización y au- 
tomatización en sus diferentes 
plantas productivas. Además, con- 
tinuará invirtiendo en su planta de 


reciclaje para aumentar la materia 
prima plástica de la recuperación y 
reciclaje dentro de su estrategia de 
sostenibilidad y economía circular. 
El grupo cuenta con cuatro gran- 
des áreas de negocio. La primera es 
la División de Consumo donde se 
incluyen artículos de limpieza, me- 
naje del hogar y cuidado personal. 
La segunda es la División Mueble 
de Jardín y Publicitario, que inclu- 
ye también artículos de camping y 
mueble publicitario, La tercera es 
la División Industrial, con cajas, pa- 
lets, taponería para los sectores de 
alimentación, droguería, higiene 
personal y perfumería. Finalmen- 
te, la cuarta área estratégica es la de 
Recycling de materiales plásticos. 


La cosmética gala 
PSB Industries 
compra la catalana 
Quadpack 


elEconomista.es MADRID 


La compañía francesa PSB Indus- 
tries, matriz de la firma de enva- 
s cosméticos Texen, ha anun- 
ciado la adquisición de la empr 
sa catalana Quadpack, de su mis- 
mo sector, con el objetivo de 
convertirse en uno de los cinco 
principales fabricantes de enva- 
ses para cosméticos a nivel mun- 
dial. La manufactura catalana, que 
cotiza en Euronext Growth Pa- 
rís, será absorbida a cambio de 
unos 140 millones de euros. El 
holding en el que se integra agru- 
pará ventas por valor de 350 mi- 
llones de euros y acogerá a 2.000 
empleados, 800 de los cuales se 
incorporarán desde Quadpack. 
PSB ha valorado las acciones 
de Quadpack en 32 euros, por lo 
que la transacción estaria valora- 
da en unos 140 millones, el doble 
de su capitalización actual, que 
fija el valor de cada acción en unos 
16 euros. La operación conlleva 
la salida de los accionistas mino- 
ritarios, mientras que los funda- 
dores de la firma pasarán a ser so- 
cios significativos de su nueva ma- 
triz Ambas marcas seguirán ope- 
rando como entidades separadas 
y la transacción se cerrará hacia 
septiembre u octubre. 


Heura reduce un 
23% su huella de 
carbono por kilo 
en dos años 


Javier Mesa MADRID. 


Heura Foods redujo un 23% su 
huella de carbono por cada kilo 
de producto entre 2021 y 2023. 
Según indica el especialista es- 
pañol en proteínas vegetales en 
su Informe de Impacto 2023, sus 
carnes alternativas reducen un 
83% las emisiones de CO2 en 
comparación con las de origen 
animal. En su afán por conver- 
tirse en la firma del sector de ali- 
mentos plant-based con mayor 
puntuación del movimiento B- 
Corp, Heura se ha adherido al 
Pacto Mundial de Naciones Uni- 
das con unos exigentes objeti- 
vos de reducción de emisiones 
en la Science Based Target Ini- 
tiative (SBTI). 

Asimismo, el consejero dele- 
gado de la firma, Marc Coloma, 
avanza que este mes lanzará un 
envase 4.0, que reducirá un 
31,5% las emisiones derivadas 
de la optimización de su trans- 
porte y materiales, con el uso 
de un 30% menos de un packa- 
ging 100% reciclable. 
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Mango cierra el mejor primer semestre de 
su historia con 1.543 millones en ventas 


La firma de moda mantendrá su ritmo de aperturas para terminar el año con 2.800 tiendas 


Aleix Mercader BARCELONA 


Mango sigue encadenando resul- 
tados récord. La firma de moda ha 
cerrado el primer semestre del año 
con una facturación de 1.543 mi- 
Tones de euros, un 6,3% más que 
en el mismo periodo del año pasa- 
do y la mayor cifra de ventas de su 
historia. 

En 2023, el grupo propiedad de 

ic superó por vez primera 
los 3.000 millones de euros en ven- 
tas, de las cuales un tercio llegó a 
través del canal online. Además, ob- 
tuvo un beneficio de 172 millones, 
más del doble respecto a los 81 mi- 
llones de 2022. 

La empresa ha explicado que la 
mejora de sus ingresos entre ene- 
ro y junio se debe a “la buena acep- 
tación por parte de sus clientes de 
las colecciones y la propuesta de 
valor”, incluidas las alianzas con 
otros operadores como Victoria 
Beckham y Boglioli. 

Por líneas de negocio, Mango 
Man ha registrado un crecimiento 
superior al 21%, mientras que Man- 
go Kids y Teen han aumentado un 
11% y Woman, que por sí sola su- 
pone el 79% de la facturación, ha 
subido un 4%. 


Facturación y puntos de venta de Mango 


Facturación, en millones de euros 


15 2023 1.451 
152024 1.543 
A —— A e 
78% | | 
Mercado internacional Mercado nacional 
Red comercial, en número de tiendas 


A 


Fuente: Mango. 
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El consejero delegado de Man- 
go, Toni Ruiz, ha remarcado que 
“en un entorno muy competitivo, 
la compañía ha logrado firmar el 
mejor semestre de su historia”, su- 
perando el promedio del sector 
textil. 

“La buena evolución en la factu- 
ración del primer semestre afianza 
nuestra apuesta por la propuesta de 
valor, nuestro modelo de negocio y 
el plan de expansión internacional”, 
ha añadido. 


Mango ha detallado que su nego- 
cio internacional representa actual- 
mente más del 78% del total del gru- 
po, mientras que el 22% restante se 
atribuye al mercado doméstico. 

Actualmente, España, Francia, 
Turquía, Alemania y Estados Uni- 
dos son los mercados más impor- 
tantes para la marca, que en los úl- 
timos años también ha penetrado 
con fuerza en distintas geografías 
asiáticas. Es el caso de India, don- 
de la marca entró en 2014 de la ma- 


no de Myntra y ya superalos 50 es- 
tablecimientos. 


Expansión comercial 
Hasta junio, la empresa ha registra- 
do 57 aperturas netas y a cierre del 
periodo tenía 2.743 puntos de ven- 
ta. De estos, 1.725 son tiendas pro- 
pias y 1.018, corners en estableci- 
mientos multimarca. 

El propósito de cara al segundo 
semestre del año es mantener el ele- 
vado ritmo de aperturas para cerrar 
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el ejercicio con más de 2.800 pun- 
tos de venta. Los objetivos en este 
apartado son ambiciosos: la empe- 
sa quiere contar con una superficie 
comercial de un millón de metros 
cuadrados en 2026. En los últimos 
ejercicios, Mango ha sido el retai- 
ler más agresivo a la hora de aumen- 
tar su presencia fisica. 

Hasta final de 2024, la enseña pre- 
vé abrir 20 puntos de venta en Es- 
paña, especialmente de la línea Man- 
go Teen, que recientemente ha su- 
mado una tienda en el paseo de 
Gràcia de Barcelona. 

En Reino Unido también ha anun- 
ciado 20 aperturas, con su llegada 
a Irlanda del Norte y el centro y sur 
de Inglaterra. 


La hoja de ruta de la 
marca prevé unos 
ingresos de 4.000 
millones y 500 
tiendas en 2026 


Por otro lado, la compañía ha re- 
gistrado un “ligero crecimiento” del 
canal online, que representa un 33% 
de la facturación. 

Mango, que este 2024 celebra su 
40 aniversario, presentó el pasado 
marzo su nuevo plan estratégico, 
que recoge las prioridades de la cor- 
poración hasta el año 2026, Esta ho- 
ja de ruta prevé una facturación su- 
perior a 4.000 millones de euros y 
la apertura de más de 500 tiendas 
enel próximo trienio. 
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Los principales accionistas de Grifols 


Porcentaje de la compañía 
I Empresas de la familia Grifols 


Fuente; CNMV. 


Deria 
Scranton Enterprises 

Ponder Trade 

Ralledor Holding Spain 

Jp Morgan Chase & Co 

Capital Research and Management Company 
BlackRock 

Jefferies Financial Group 

Europacific Growth Fund 

Rokos Global Macro Master Fund 

Melqart Opportunities 


el conomistas 


JP Morgan escala en el capital de 
Grifols ante la ofensiva de Brookfield 


El banco americano se convierte en el segundo accionista del laboratorio 
catalán por detrás de la familia fundadora, que posee el 30,8% del accionariado 


Rocio Antolín MADRID. 


Desde que salió a la luz la posible 
opa que Brookfield y los Grifols pla- 
nean llevar a cabo con el fin de sa- 
car de Bolsa al laboratorio catalán 
no han dejado de sucederse movi- 
mientos en su accionariado. En los 
últimos días, la entidad americana 
JP Morgan & Chase ha comprado 
nuevas acciones en Grifols hasta 
convertirse en el segundo accionis- 
ta mayoritario por detrás de la fa- 
milia fundadora. Tal y como reco- 
ge la Comisión Nacional del Mer- 
cado de Valores (CNMV), ha pasa- 
do de poseer el 3,85% al 4,66%, pese 
a que inicialmente el banco había 
reportado un 5,13%, posición que 
ayer modificó. 

El pasado marzo JP Morgan te- 
nía el 5,18%. Tres días después sus 
títulos en el laboratorio disminu- 
yeron hasta el 3,85% y ahora han 
vuelto a aumentar, posicionándo- 
se por delante de Capital Research 
y BlackRock, entre otros. De he- 
cho, el 2,18% de su paquete de par- 
ticipaciones son clase A y el 2,94% 
clase B. 

Asimismo, los Grifols siguen sien- 
do el accionista mayoritario y se 
mantienen en el 30,8% a través de 


La banca Jefferies 
Financial Group 
se ha hecho con 
más títulos hasta 
alcanzar el 3,35% 


sus cuatro empresas. Por un lado, 
Deria posee un 9,2%, mientras que 
Ponder Trade y Ralledor Holding 
Spain tienen un 7,09% y 6,15% res- 
pectivamente. También Scranton, 
la sociedad para inversiones de los 
Grifols y clave en la polémica que 
envuelve al laboratorio, cuenta con 
el 8,4%. Cabe mencionar que el 65%. 
restante del accionariado de Grifols 
está en manos de fondos y bancas 
de inversión, y otro 5% es de accio- 
nistas minoritarios no identificados. 

También Jefferies Financial Group 
(con sede en Nueva York) notificó 
ayer al regulador bursátil la com- 
pra de más participaciones en Gri- 
fols. Concretamente, pasó de ate- 
sorar del 3,07% al 3,35%. Si se ana- 
liza el recorrido de la compañía en 
el accionariado del laboratorio ca- 
talán, esta comenzó su camino en 
marzo de 2024 con el 3,01% de las 


participaciones de Grifols. Tres dí- 
as después, la empresa disminuyó 
sus títulos al 2,85%, aunque el pa- 
sado abril volvió a incrementarlas 
hasta el 3,07%. 

Así, ya son cuatro los accionistas 
que se han hecho con más partici- 
paciones en la farmacéutica desde 
la comunicación de la posible opa. 
La semana pasada BlackRock au- 
mentó sus títulos, pasando del 4,3% 
al 4,43% (la mayoría clase A), mien- 
tras que Melgart Opportunities -fon- 
do que irrumpió en el accionaria- 
do de Grifols en plena ofensiva de 
Gotham- también amplió su pa- 
quete al 1,1%. 

Por otra parte, se han producido 
movimientos entre los inversores 
bajistas. Estos venden acciones pres- 
tadas que creen que bajarán de pre- 
cio en el futuro y luego las recom- 
pran para devolverlas a un precio 
más bajo. En concreto, el fondo lon- 
dinense Marshall Wace disminuyó 
su posición corta en el accionaria- 
do y pasó del 0,69% al 0,57%. Tam- 
bién AKO Capital pasó de tener en 
sus manos el 0,59% al 0.40%. Cabe 
mencionar que es bastante proba- 
ble que sigan sucediendo estos cam- 
bios hasta que finalice la oferta pú- 
blica de adquisición. 


Mapfre y Mutua crecen en 
facturación más que sus 
homónimas europeas 


Las aseguradoras 
españolas tuvieron un 
mejor comportamiento en 
ingresos el pasado año 


Aitor Caballero Cortés MADRID 


Las compañías españolas de se- 
guros poco a poco van alcanzan- 
do el nivel de negocio de sus ho- 
mónimas europeas. Aún están le- 
jos de los gigantes, como Allianz, 
Axa o Zurich, ya que la factura- 
ción de esta última es más de dos 
veces que la de Mapfre, pero las 
distancias se van acortando. 

Según la última edición del ran- 
king anual de aseguradoras a ni- 
vel europeo que elabora Mapfre 
Economics, la compañía de Anto- 
nio Huertas reportó un aumento 
de los ingresos del 9,1% en 2023, 
por encima de la media del 5,5%. 
entre las 15 aseguradoras más im- 
portantes del continente. Se hace 
así con el sexto puesto de la clasi- 
ficación, subiendo tres posiciones 
respecto a 2022 debido al cambio 
de metodología del estudio, ya que 
este último implementa la norma- 
tiva contable vigente NIIF 17. 

Esto hace que desaparezcan de 
los resultados el concepto cono- 
cido como “primas imputadas” y 
la nueva contabilidad se haga den- 
tro del nuevo “ingresos del servi- 
cio de seguro”, el cual incluye las 
prestaciones esperadas; la varia- 
ción de ajuste de riesgo; la libera- 
ción del margen del servicio con- 
tractual; y la liberación de la pri- 
ma para las carteras valoradas ba- 
joel modelo PAA. 

Asimismo, Mapfre se consolida 
comola aseguradora española más 
importante, siendo la única pre- 
sente entre las 15 primeras con 
más ingresos, con más de 24.700 
millones y, por tanto, con una cuo- 
ta respecto al total del 5,3%. 

En el ranking de no vida, 
Mapfre también ocupa el sexto 
puesto con casi 20.500 millones 


de facturación, lo que implica que 
más del 80% de los ingresos de 
la compañía proceden de este ra- 
mo. Sin embargo, aquí el creci- 
miento anual estuvo un poco por 
debajo de la media, ya que la va- 
riación fue del 6,9% (al ritmo de 
las cinco aseguradoras más im- 
portantes), pero por debajo de la 
media de las 15 que recoge el ran- 
king (7,3%), por lo que las distan- 
cias con sus perseguidoras se han 
acotado ligeramente. 

En esta clasificación, la nove- 
dades la aparición de Mutua Ma- 
drileña como segunda compañía 
española presente entre los gigan- 
tes europeos. Hasta el año pasa- 
do, con el modelo de contabilidad 
antiguo, no estaba presente, pero 
con la aplicación de la normativa 
se coloca justo en ese decimoquin- 
to puesto con 6.700 millones de 


27.242 


Son los ingresos aportados por 
Mapfre y Mutua Madrileña en el 
ramo de no vida, un 8,5% del total 


euros en ingresos. No obstante, a 
pesar de ser la última, crece tres 
puntos porcentuales por encima 
de la media (10,3%) y se acerca a 
otros como la finlandesa Sampo 
Group, su inmediato competidor. 


En vida, a contracorriente 

Por último, la clasificación tam- 
bién incluye el ramo de vida, don- 
de Mapfre es la aseguradora que 
más crece: un 21,1%, yendo a con- 
tracorriente la tendencia europea, 
donde el crecimiento se estanca 
en algo más del 2%. Bien es cier- 
to que aquí la seguradora de Huer- 
tas es más pequeña que en el ra- 
mo de no vida, ya que aporta un 
2,4% de la facturación total del 
ranking y ocupa el decimotercer 
lugar, lejos de las cinco primeras. 
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Google desafía al regulador con su interés 
por Wiz, firma valorada en 21.000 millones 


Las autoridades estadounidenses dificultan las absorciones de ‘startups’ por parte de gigantes 


Antonio Lorenzo MADRID 


Google (Alphabet) negocia la com- 
pra de Wiz, startup especializada 
en servicios de ciberseguridad en 
la nube, por un importe que podría 
rondar los 23.000 millones de dó- 
lares, alrededor de 21.000 millones 
de euros. Esta cifra supone casi du- 
plicar los 12.000 millones de dóla- 
res (11.000 millones de euros) en 
los que se valoró la firma la pasada 
primavera, tras la última amplia- 
ción de capital. 

Pese a que la transacción entre 
ambas empresas podría encontrar- 
se en la recta final, según anticipó 
el periódico The New York Times, 
la materialización final del acuer- 
do podría chocar con las autorida- 
des de competencia estadouniden- 
ses. Por lo pronto, los reguladores 
se muestran reacios a que gigantes 
tecnológicos absorban de forma 
temprana a startups prometedoras. 
Y ese es el caso de Wiz, plataforma 
que cuenta en su accionariado con 
inversores de la talla de Blacksto- 
ne, Sequoia, Insight Partners, Gre- 
enoaks, Index Venture, Salesforce 
ventures, Index Ventures, Cybers- 
tarts y Lightspeed. 

Entre otras fortalezas, Wiz se con- 
sidera “un equipo experimentado 
y visionario”, cuya misión consiste 
en “ayudar a las organizaciones a 
crear entornos en la nube seguros 
que aceleren sus negocios, con una 
plataforma que permite identificar 
y eliminar rápidamente los riesgos 
críticos”. 

El interés del gigante de Moun- 
tain View por reforzar los sistemas 


Empleados de la firma de ciberseguridad estadounidense Wiz. «£ 


La 'startup' de 
ciberseguridad en 

la nube se perfila 
como la mayor 
compra de Alphabet 


de protección propios y de sus clien- 
tes se presume irresistible, espe- 
cialmente por la dimensión de una 
oferta llamada a batir récords en la 
multinacional. 


Hay que remontarse al verano de 
2011, cuando Google compró Mo- 
torola Mobility por 12.500 millones 
de dólares (11453 millones euros), 
para encontrar una adquisición mil 
millonaria. En 2022, Google absor- 
bió Mandiant por 5.400 millones 
de dólares (4.950 millones de eu- 
ros) y en 2014 hizo lo propio con 
Nest Labs, una startup dedicada a 
la domótica a cambio de 3.200 mi- 
Mones de dólares (2.930 millones de 
euros). En 2019, Google compró 
Looker por 2.600 millones de dó- 
lares, para crecer en los negocios 


de data analysis y business intelli- 
gence y en 2017 integró el fabrican- 
te de móviles taiwanés HTC por 
1.100 millones de dólares. 

El cofundador y consejero dele- 
gado, Assaf Rappaport, declaró el 
pasado mayo a la prensa que Wiz 
esperaba que 2024 fuera el año de 
consolidación en ciberseguridad, 
impulsado por una última ronda fi- 
nanciación por importe de 1.000 
millones de dólares. Con esos fon- 
dos, la empresa preveía financiar 
adquisiciones, así como para el de- 
sarrollo de nuevos productos. 
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La CNMC suaviza 
las condiciones a 
Telefónica para 
revender su fibra 
Una consulta flexibiliza los 


criterios en el ‘test de 
replicabilidad' de ofertas 


elEconomista MADRID. 


La Comisión Nacional de los 
Mercados y la Competencia 
(CNMC) ha publicado una con- 
sulta pública para actualizar la 
metodología que analiza si las 
ofertas de fibra óptica de Tele- 
fónica pueden ser replicadas por 
otros operadores y, en este con- 
texto, ha propuesto un nuevo 
enfoque que dotará ala compa- 
ñía de “mayor flexibilidad” pa- 
ra diseñar su oferta comercial, 
dado que hasta ahora estaba su- 
jeta a determinadas obligacio- 
nes, según inmforma Ep. 

La metodología actual del test 
de replicabilidad determina si 
los precios de las ofertas mayo- 
ristas de fibra óptica que cobra 
Telefónica a los operadores al- 
ternativos permiten competir 
en las zonas donde el nivel de 
competencia es más reducido, 
ha explicado el regulador en un 
comunicado, En este contexto, 
la CNMC propone ahora un 
nuevo enfoque que busca flexi- 
bilizar del referido test y adap- 
tarlo a los cambios regulatori 
como la Recomendación Giga- 
bit, publicada por la Comisión 
Europea este año. Entre las ac- 
tualizaciones propuestas desta- 
ca la CNMC propone que se eli- 
mine la limitación temporal que 
existía para las promociones re- 
lacionadas con contenidos de- 
portivos premium fijada en dos 
tercios de la temporada. 


Vodafone rebaja y simplifica sus tarifas de fibra, móvil y TV 


Ofrece el servicio de móvil 
con 50 GB de dato: 
llamadas ilimitadas por 
15 euros al mes 


A. Lorenzo MADRID. 


Vodafone desafia desde ayer al res- 
to de los operadores de fibra ópti- 
ca y móvil con precios rebajados y 
una estructura de tarifas más sim- 
ple y modulable. La nueva propues- 
ta, dirigida para clientes particula- 
res, autónomos y pymes, ya está dis- 
ponible en todos los canales de ven- 
ta, con la incorporación de un 
servicio de asesoramiento perso- 
nalizado con un nuevo configura- 
dor en la web del operador. 

La estrategia de Zegona en su nue- 
vo operador se aprecia en la pro- 


puesta de paquetización de los da- 
tos de móvil con las velocidades de 
fibra y servicios como Vodafone TV 
con acceso a plataformas como Max, 
Disney+, Prime, Netflix, DAZN o 
Filmin. 

Ángel Álvarez, director dela Uni- 
dad de Consumo de Vodafone Es- 
paña, considera que la nueva pro- 
puesta proporciona “libertad total 
para elegir la opción que más se ajus- 
ta a sus necesidades. Esta flexil 
dad, unida a un rango de precios 
muy competitivo, convierten a esta 
oferta en una propuesta muy atrac- 
tiva para los clientes”. Este nuevo 
porfolio de precios da continuidad 
ala propuesta de hacer indefinidos 
los descuentos en las tarifas. 

En el caso de la telefonía móvil, 
el operador ofrece tres nuevas ta- 
rifas que cumplen el reto de “más 


Lanza un paquete 
de fibra óptica, con 
llamadas, datos 
móviles y TV de 
pago por 40 euros 


prestaciones con mejor precio”. Así, 
pone al alcance de sus abonados 50 
GB de datos móviles con llamadas 
ilimitadas por 15 euros al mes, 100 
GB de datos móviles y llamadas ili- 
mitadas por 20 euros al mes y 200 
GB de datos móviles y llamadas ili- 
mitadas por 25 al mes. En todos los 
casos, una vez consumido el volu- 
men de datos, los clientes podrán 
seguir navegando con datos ilimi- 
tados a2 Mbps. Asimismo, para los 


clientes que necesitan datos ilimi- 
tados a máxima velocidad 5G y lla- 
madas ilimitadas, el operador cuen- 
tacon la tarifa Vodafone Ilimitada 
Max por 30,10 euros al mes. 

En el segmento de mercado de 
fibra y móvil, los clientes de Voda- 
fone cuentan con una mayor flexi- 
bilidad de elección con opciones de 
Fibra 600Mbps y Móvil desde 35 
euros al mes y de Fibra 600 Mbps, 
Móvil y TV desde 40 euros al mes, 
todo lo anterior con un nuevo con- 
figurador en la web de Vodafone. 

Vodafone también ofrece 25 GB 
de datos, con llamadas ilimitadas y 
fibra de 600 Mbps por 35 euros al 
mes con un línea o 40 euros al mes 
con dos líneas de móvil. Los que ne- 
cesiten más volumen de datos pue- 
den contratar la tarifa de 50 GB, con 
llamadas ilimitadas y fibra de 600 


Mbps, a cambio de 40 euros al mes 
con un línea de móvil o 45 euros al 
mes con dos líneas. 

Por último, la compañía habilita 
la tarifa de 100 GB de datos, con lla- 
madas ilimitadas y fibra de 600 
Mbps, por 45 euros al mes con una 
línea o 50 euros al mes con dos li- 
neas. Con esta tarifa los clientes pue- 
den conseguir un smartphone o dis- 
positivo incluido valorado en has- 
ta 189,99 euros. 

Como ocurre con otras tarifas 
equivalentes, una vez consumidos 
los 100 GB, los clientes podrán se- 
guir navegando con datos ilimita- 
dosa2 Mbps, Los referidos combi- 
nados de Fibra con Móvil también 
estarán disponibles con las mismas 
características y la velocidad de Fi- 
bra a 1 Gbps a partir del día 22 de 
julio, por 10 euros más al mes. 
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El euro se va a máximos de marzo pese a 
la clara ventaja de Trump frente a Biden 


El inversor europeo, que ha llegado a sumar 4 
puntos extra por la divisa, ya solo gana uno más 


Carlos Simón MADRID. 


Este año se inició con el gran foco 
de atención en la evolución macroe- 
conómica de las principales econo- 
mía mundiales. El mercado estaba 
totalmente centrado enel ritmo de 
desescalada de la inflación, los ti- 
pos de interés y en cómo éstos po- 
drían terminar de borrar la senda 
de recuperación y crecimiento eco- 
nómico. Sin embargo, aunque esto 
sigue siendo un tema central, los 
eventos políticos han subido al es- 
cenario para robarle momentánea- 
mente parte del protagonismo a los 
puros datos económicos. 

Las elecciones al Parlamento Eu- 
ropeo del pasado 9 de junio confor- 
maron un nuevo esquema de po- 
der que obligó a adelantar las elec- 
ciones legislativas en Francia, cu- 
ya primera vuelta se celebró el 30 
de junio y la segunda una semana 
después. Coincidieron, además, con 
la clara victoria laborista en Reino 
Unido y, en consecuencia, han ser- 
vido para clarificar por fin el pano- 
rama en el corazón del Viejo Con- 
tinente de cara a los próximos años. 

Al otro lado del Atlántico, 2024 
también se entiende como año 
electoral. Como es tradición, a co- 
mienzos de noviembre los esta- 
dounidenses elegirán a su próxi- 
mo presidente, En este sentido, 
las típicas encuestas comenzaron 
dando la igualdad de oportunida- 
des a un Trump todavía con pro- 
blemas judiciales y a un Biden con 
muchas dudas sobre su estado de 
salud. Estas encuestas, no obstan- 
te, se han empezado a desequili- 
brar claramente en favor del pri- 
mero, sobre todo tras el último de- 
bate, donde el demócrata eviden- 
ció que su principal enemigo era 
él mismo, provocando así que los 
burros valoren la posibilidad de 
elegir otro candidato. 

Mientras, Trump sale reforzado 
tras el intento de atentado sufrido 
este fin de semana durante un mi- 
tin. La imagen del republicano re- 
cordó ala de Teddy Roosvelto Ro- 
nald Reagan, que sufrieron atenta- 
dos semejantes que fueron final- 
mente buenos electoralmente 
hablando. 

Con este panorama, parece mu- 
cho más despejado el camino en es- 
te lado del charco al menos a corto 
plazo y eso se ha visto reflejado en 
la cotización del euro. Desde que 
los resultados de la primera vuelta 
francesa hacían difícil una mayoría 
absoluta tanto de la ultraderecha 
como del Frente Popular, la divisa 


Así va la carrera por llegar a la Casa Blanca 


Media de las encuestas de intención de voto, en porcentaje 


W Donald Trump W Joe Biden 


E Donald Trump (media) 


H Joe Biden (media) 
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El republicano sufrió 
este fin de semana 
un intento de 
atentado durante 
un mitin electoral 


comunitaria respiró aliviada y se ha 
apreciado más de un 2%, superan- 
do los 1,09 dólares y alcanzando 
máximos del mes de marzo. 

“El atentado sobre Trump de es- 
te fin de semana puede Ilevar a los 


inversores a buscar los activos re- 
fugio y, desde un punto de vista po- 
lítico, aumenta considerablemen- 
te las posibilidades de que Trump 
salga elegido presidente”, explican 
desde Julius Baer. “A nivel de mer- 
cado esperamos fortaleza del dó- 
lar, el oro y la deuda”, agregan. “A 
corto plazo, una victoria de Trump 
debería ser alcista para el dólar, pe- 
ro no a largo plazo, ya que favore- 
ce los aranceles proteccionistas y 
las rebajas fiscales”, exponen des- 
de JSS Sustainable AM. 

Para el inversor europeo esta vo- 
latilidad en el mercado de divisas 


Enero 
2024 


Julio 
2024 


Abril 
2024 


Evolución de los indices de Wall Street en el año* 


Evoluciónen Evolución en el 
el año (%) año en euros 
613 736 
20,83 22,50 
17,73 19,09 
mar. abr. 


tiene consecuencias automáticas 
en la rentabilidad de sus inversio- 
nes en dólares. Desde el comienzo 
del año, la apreciación del billete 
verde ha sumado un rendimiento 
extra a las operativas en bolsa es- 
tadounidense. Sin embargo, la re- 
montada del euro está borrando es- 
te factor, que todavia, eso sí, alarga 
en más de un punto porcentual la 
rentabilidad de Wall Street para el 
inversor continental. 

Desde Allianz Global Investors 
sí entienden la primera reacción 
del dólar, “que suele debilitarse an- 
te los sucesos internos”. “Su habi- 


El mercado ya descuenta dos bajadas de tipos de 
25 puntos del BCE y de la Fed durante este año 


tual función de activo refugio a es- 
cala mundial no suele ser efectiva 
cuando los problemas politicos se 
producen en el propio país, como 
cuando tuvo lugar el asalto al Capi- 
tolio en enero de 2021”, recuerdan. 

“En su lugar, los inversores sue- 
len acudir a activos refugio no ex- 
puestos a EEUU como el franco sui- 
zo y el oro y por eso esperamos aho- 
ra un periodo estable o de debili- 
dad del dólar, marcado por la 
volatilidad a corto plazo”, añaden. 
Efectivamente, este lunes el oro co- 
tizó con subidas y se acercó de nue- 
vo a sus máximos históricos sobre 
los 2.440 dólares por onza. Y, de 
igual forma, mientras los inverso- 
res compraron deuda europea, ven- 
dieron papel estadounidense, 

En este contexto, las previsiones 
de las casas de análisis apuntan a 
una cierta debilidad del euro a cor- 
to plazo ya que, de media, el con- 


El oro sí cotizó con 
alzas este lunes 

y volvió a acercarse 
a sus máximos 
históricos 


senso que recoge Bloomberg espe- 
ra que retroceda hasta los 1,08 dó- 
lares antes de acabar el año, Sinem- 
bargo, a plazos más largos muestran 
la confianza en el avance del euro, 
hasta los 1,12 dólares en 2025 y los 
113 dólares el año siguiente. 


La carrera por los tipos 

Más allá de las incertidumbres en 
las cuestiones políticas, el gran ca- 
talizador de mercado para las divi- 
sas tiende a ser la evolución de las 
expectativas en cuanto a los tipos 
de interés y, por tanto, en cuanto a 
la inflación. Los inversores inter- 
nacionales sirven a su vez de árbi- 
tros al comprar y vender dólares 
para hacerse con el gran activo de 
inversión a nivel global, que es el 
bono americano a 10 años. 

Y es que en los últimos días ha 
cambiado ligeramente el panora- 
ma en este sentido. La desinflación 
se está haciendo cada vez más no- 
toria en ambos lados del Atlántico 
y el mercado está poniendo ya en 
precio hasta dos bajadas de tipos de 
25 puntos básicos tanto por parte 
de la Reserva Federal como del BCE. 
Este último celebrará su próxima 
reunión este jueves pero no se es- 
peran cambios. 
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En 2009 se produjo la mayor 'remontada' de la bolsa tral Europeo (BGE) a intervenit y 
articular paquetes de rescate para 
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El EuroStoxx 'remonta' de media en este 
siglo 22 puntos desde el mínimo anual 


Este año, la bolsa europea consigue separarse 14 puntos desde el actual suelo del ejercicio 


Violeta N. Quiñonero MADRID. 


Incluso cuando está todo demasia- 
do oscuro y no se ve el final del po- 
zo, no todo está perdido y hay op- 
ciones de remontar. También ocu- 
rre en la renta variable cuando al 
ver caídas se llega a temer lo peor 
y creer que estas no tienen un final. 
Pero lo cierto es que desde el co- 
mienzo de siglo la bolsa europea 
remonta anualmente de media 22 
puntos desde el mínimo que alcan- 
za en el ejercicio. 

Solo en este 2024, por ejemplo, 
el EuroStoxx 50 se aleja un 14% del 
suelo que estableció a mediados de 
enero en los 4403 puntos. En aquel 
momento su cotización llegó a per- 


der cerca de un 3% de su valor en 
el año. Hoy se revaloriza más de un 
11%. Si tomamos de referencia la 
media, habría que suponer que al 
índice continental aún le queda una 
subida del 11% que acometer du- 
rante los meses que restan de 2024. 

La diferencia más abismal entre 
el mínimo y el saldo anual definiti- 
vo del EuroStoxx se vivió en 2009. 
“Tras la quiebra de Lehman Brothers 
en septiembre de 2008, el selecti- 
vo comenzó un desplome que no 
cesó en seis meses y que le llevó a 
dejarse durante este tiempo hasta 
un 44% de su valor y a marcar mí- 
nimos históricos en su cotización 
en los 1.809 puntos. Desde inicio 
del 2009 hasta ese suelo la caída 


llegó a ser del 30%. Finalmente, es- 
tos 1809 puntos funcionaron co- 
mo fondo del pozo y desde ahi el 
indice continental inició una recu- 
peración que finalmente le llevó a 
cerrar el año con ganancias de más 
del 20%. Esto supone que entre ese 
mínimo y el saldo final, la diferen- 
cia llegó a ser de más de 50 puntos. 


Años de crisis 

Las mayores remontadas de la bol- 
sa tienden a coincidir con años pos- 
teriores a eventos que han genera- 
do una crisis o momentos de temor. 
Ejemplo de ello es 2003, otro delos 
ejercicios en los que la bolsa euro- 
pea más ha recuperado desde su 
mínimo anual. En aquel ejercicio, 


la invasión de Irak, sumada a la preo- 
cupación de que algunas de las gran- 
des economías pudiesen entrar en 
un proceso de deflación, llevaron 
al EuroStoxx a caer un 27%. Los 
sintomas de recuperación econó- 
mica que se fueron viendo poste- 
riormente y una guerra en Irak más 
corta de lo previsto movió su coti- 
zación al alza, para finalmente ce- 
rrar 2003 con un saldo positivo y 
unas ganancias en bolsa del 16%, lo 
que supone una diferencia de más 
de 40 puntos desde el suelo y el cie- 
rre del año. 

Aún con las preocupaciones de 
la recuperación de la crisis de 2008, 
en 2012 llegó una crisis de deuda 
soberana que llevó al Banco Cen- 


Grecia, Irlanda y Portugal y líneas 
de crédito para los bancos españo- 
les. El presidente del organismo en 
aquel momento llegó a asegurar que 
haría todo lo necesario para salvar 
el euro. 

En este escenario, el EuroStoxx 
50 llegó a desplomarse durante el 
año hasta un 21%. Sin embargo, el 
selectivo que recoge las 50 princi- 
pales empresas del Viejo Continen- 


Tomando esta regla, 
al índice aún podría 
quedarle una subida 
del 11% para lo que 
resta de año 


te, logró frenar este descenso y a 
partir de ahí iniciar una escalada 
que le llevó finalmente a cerrar el 
ejercicio con una subida del 14%. 

Otro de los años más recientes se 
cuela entre las mayores remonta- 
das dela bolsa europea en lo que va 
de siglo. El estallido de la pandemia 
del Covid-19 provocó una caída en 
las bolsas mundiales, que en el ca- 
so del EuroStoxx hizo que las pér- 
didas en tan solo tres meses del ejer- 
cicio se acercasen al 40%. Con la 
mejoria de la situación y la reacti- 
vación poco a poco tanto de la eco- 
nomía como de la vida en general 
tal y como se conocía antes de la 
pandemia hizo volver a los inver- 
sores a la renta variable y el EuroS- 
toxx avanzó hasta 33 puntos. Sin 
embargo, 2020 fue un año negati- 
vo para la bolsa europea que cerró 
el ejercicio con un retroceso del 5%. 

En 2019, el EuroStoxx consiguió 
distanciarse hasta 32 puntos del mi- 
nimo de aquel ejercicio y cerrar el 
año con una subida del 25%, el ejer- 
cicio más alcista de este siglo para 
la bolsa europea. 


El 60% de la banca europea tiene un potencial de más del 10% 


Entre estos, diez compa 
ofrecen márgenes de subida 
de más del 20%, con Banco 
Santander entre ellos 


Cecilia Moya MADRID 


La subida en bolsa del 18% que acu- 
mula el sectorial que recoge a los 
bancos más representativos del Vie- 
jo Continente aún tiene camino por 
delante. El conjunto del Stoxx 600 
Banks ofrece un potencial del 15% 
para los próximos 12 meses. Un mar- 
gen que, si se desgrana por valores, 
suena aún más atractivo, con más 
del 60% de las firmas que compo- 
nen el índice con potenciales de 
más del 10%. Entre estas, diez do- 
blan este margen de subida, con 
más del 20% de recorrido. 


El pasado mes de junio, el BCE 
ejecutaba la primera bajada de los 
tipos de interés en ocho años, y re- 
cortaba 25 puntos básicos las tres 
tasas clave. Esta noticia no pilló por 
sorpresa al mercado, que ya hacía 
tiempo que descontabael inicio de 
una política monetaria más laxa. 
No obstante, las entidades banca- 
rias todavía pueden disfrutar de es- 
te entorno, ya que los niveles con- 
tinúan estando entre los más ele- 
vados de los últimos 20 años tras 
este primer recorte. 

Asilo han reflejado tanto sus co- 
tizaciones como sus valoraciones, 
con el segmento bancario europeo 
'como líder del Stoxx 600 hasta ha- 
ce pocas jornadas, cuando el sub- 
índice tecnológico le arrebataba el 
primer puesto, pero por poco, con 
una subida del 19% en el año. 


Evolución del Stoxx 600 Banks en el año 
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“Las mejoras de los ingresos de- 
bidas a las subidas de los tipos de 
interés, las sólidas posiciones de ca- 
pital y la benigna calidad crediticia 
han apuntalado el índice bancario 
europeo, pero actualmente se com- 


abril 


pra a 7,3 veces los beneficios pre- 
vistos por el consenso a 12 meses, 
por lo que cotiza por debajo de la 
media de 96 veces desde 2006”, re- 
cuerdan desde Bloomberg Intelli- 


bién un descuento de la mitad con 
respecto a las 14 veces a las que co- 
tiza el indice general. 

Por valores, Société Générale, 
BNP Paribás y Sydbank son los que 
ofrecen mayores márgenes de su- 
bida, con casi un 31% para los dos 
primeros y un 26% para el danés. 
Banco Santander también se cuela 
entre las primeras posiciones, con 
un potencial del 24%. Sabadell, que 
es el más alcista del indice banca- 
rio, con una subida anual que supe- 
ra el 70%, también ofrece un poten- 
cial que casi alcanza el 10%. Al otro 
lado de la tabla están solo cuatro 
nombres (Avanza Bank, Cembra 
Money, Santander Bank Polska y 
BCV), que son los únicos que ac- 
tualmente no ofrecen márgenes de 
subida entre las 47 firmas que com- 
ponen el Stoxx 600 Banks. 
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Victor Blanco Moro MADRID. 


La realidad de Japón ha dado un gi- 
roradical. Tras tres años de estanca- 
miento y una clara contracción eco- 
nómica desde finales de 2023, los ex- 
pertos ven una esperanza de una ver- 
dadera reactivación. Los analistas 
miran de este modo a su selectivo, el 
Nikkei, como una primera alerta de 
queel país se acerca a una nueva era. 
El principal índice del país ha llega- 
do a máximos históricos repetida- 
mente en las últimas dos semanas, a 
lea es. 
aunque particularmente las tec- 
nológicas, han logrado algo más alá 
de lograr que supere sus mejores ci- 
fras. En lo que va de año el Nikkei se 
harevalorizado un 24,5%, solo le han 
superado las bolsas de Argentina y 
Turquía, fuertemente afectadas por 
la inflación de sus mercados y la de 
Taiwan, totalmente on fire por la de- 
manda de chips disparada, su prin- 
cipal sector. Aunque las subidas de 
la bolsa Tokio han sido también apo- 
yadas por una inflación al alza y un 
yen desmoronándose un 12% frente 

al dólar, quitando el efecto del tipo 
de cambio sigue superando a los in- 


ley, estas cifras no se deben a una co- 
yuntura de mercado concreta, sino 
que hablan de un cambio radical en 
Japón. “Las acciones niponas se be- 
nefician de un círculo virtuoso (en la 
economía) que se traslada en una cre- 
ciente rentabilidad del capital, fuer- 
te crecimiento de las ganancias y va- 
loraciones más altas en relación con 
esos beneficios”. Además, la firma 
defiende que “el rendimiento del ca- 
pital para las acciones japonesas al- 
canzará el 12% para finales de 2025, 
frente al 10% actual”, En resumen, 
esperan que un cambio de ciclo abra 
las puertas a un periodo de mayor 
rentabilidad, convirtiendo su renta 
variable en una de las que ofrezcan 
un potencial más sólido. 

Pero, ¿qué ha cambiado en Japón 
para que esto sea posible? Hasta aho- 
ra, el país ha estado atrapado en una 
espiral de estancamiento económi- 
co desde los años noventa, cuando 
explotó la burbuja inmobiliaria y fi- 
nanciera que precedió a una enorme 
crisis que haclectado ala nación has 
ta el día de hoy. Desde entonces ha 
ido enlazando bajo crecimiento con 
una inflación casi nula o incluso de- 
flación, con un bajo consumo y un 
declive demográfico cada vez más 
acentuado que asediado cada vez más 
ala economía asiática. Lo que ahora 
celebra la bolsa es un regreso de la 
inflación, gracias al repunte de los 
precios quese ha producido en todo 
el mundo enlosúltimos años, que ha 
venido acompañado de incrementos 
en los salarios de los trabajadores. 

“La inflación moderada y el me- 
jor período de crecimiento econó- 


JAPÓN ENTRA 


EN UNA NUEVA 
ERA ECONÓMICA 


Los salarios, la Fed y el yen rompen las tres décadas malditas 
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La subida explosiva del Nikkei a máximos históricos 


Evolución del índice en los últimos 12 meses, en puntos 
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Los salarios viven 
el mayor repunte 
desde 1993 tras 
tres décadas 
estancados 


mico nominal desde el colapso de 
su burbuja de activos a principios 
de los años 1990 están ayudando a 
marcar el comienzo de un cambio 
generacional en la economia y los 
mercados de Japón”, afirma el eco- 
nomnistajefe de Morgan Stanley pa- 
ra Japón, Takeshi 

grandes empleadores han dejado 
de lado lo que solía ser una prácti- 
ca bien establecida de no aumen- 
tar los salarios ni los precios, ini- 
ciando un ciclo positivo de aumen- 
tos en ambos”. 

Desde Geopolitical Intelligence 
Services (GIS) defienden que la bo- 
nanza del mercado habla precisa- 
mente de que esa era parece haber 
terminado. “Después de 30 años de 
estancamiento, el alza del mercado 
bursátil de Japón apunta a una posi- 
ble reactivación económica”. 

En cualquier caso, los expertos no 
apuntan a un despegue acelerado de 
la economía japonesa. De hecho, el 
Banco Mundial espera que Japón re- 


duzca su crecimiento al 07% desdeel 
0,9% de 2023, para rebotar un 1% en 


de este año. Algo similar ven en las 
previsiones de OCDE, que solo ofre- 
cen un crecimiento anual del 0,5%, 
mientras que el FMI apuesta por un 
09%, Sin embargo, el crecimiento eco- 
nómico nominal, el dato que ha sor- 
prendido a los mercados, refleja có- 
mo por primera vezen 46añosel PIB 


"mos visto ahora. Además, el contex- 
to delos bancos centrales a nivel mun- 


La maldición de los salarios 
“La inflación moderada y el mejor 
iodo de crecimiento económico 
nominal desde el colapso de su bur- 
buja de activos a principios de los 
años 1990 están ayudando a marcar 


La era de la baja 
inflación y de los 
tipos de interés 
negativos se ha 
evaporado 


el comienzo de un cambio genera- 
cional en la economía y los merca- 
dos de Japón”, afirma el economis- 
ta jefe de Morgan Stanley para Ja- 


nilos precios, iniciando un ciclo po- 
sitivo de aumentos en ambos”. 

El principal elemento que ha cam- 
biado esta realidad es el enorme acuer- 
do que han logrado los sindicatos del 
país para 2024. Las empresas más 
grandes han acordado un alza sala- 
rial del 5,28% para este año, la mayor 
subida en 33 años. Los expertos es- 
peran que el conjunto de la econo- 
mía siga el mismo camino. “Estima- 


eso se hacerealidad, los salarios rea- 
les pasarían a ser positivos en abril- 
junio de 2024”, dijo Moe Nakahama, 
economista del Instituto de Investi- 
gación Económica Itochu. 


i tosalarial ajustado a la inflación, 


Con los datos oficiales del Banco 
de Japón, los trabajadores del país 
han visto su salario base aumentar 
un 2,5% en mayo, siendo la mayor su- 
bida mensual en más de 31 años, “Los 
datos ponen de relieve el creciente 
dinamismo de los salarios en Japón. 
Aunque los salarios reales siguen ca- 
yendo, es probable que empiecen a 
subir en julio”, dijo Yoshimasa Ma- 
ruyama, economista jefe de merca- 
do de SMBC Nikko Securities. 

Esto supone una ruptura total con 
cercade tres décadas en las que eles- 
tancamiento de sectores productivos 
claves ha provocado que apenas crez- 
can las remuneraciones, De hecho, 
desde 1991 países como Corea del Sur 
o Singapur han superado a la nación 
del sol naciente en este apartado. Se- 
gún datos de la OCDE, el salario me- 
dio de Japón estaba en los 43,060 dó- 
lares enel año 2000 y para 2023 ape- 
nas se había movido hasta los 42.000 
dólares en Paridad del Poder Adqui- 
sitivo (PPP), es decir, el parámetro 
que mide la capacidad económica pa- 
ra comprar bienes y servicios en ba- 
se a cada moneda Esto contrasta mar- 
cadamente con casos como EEUU 
que ha pasado de 60.000 a 77000 dó- 
lares en ese periodo de tiempo. 

“En resumen, hay escasez de ma- 
no de obra en sectores en los que es 
difícil aumentar los salarios, y un nú- 
mero cada vez mayor de empleados 
trabaja sin aumentos salariales. En 
otras palabras, Japón tiene una es- 
tructura económica y demográfica 
que dificulta ejercer una presión efec- 
tiva para que se aumenten los sala- 
rios”, explica el profesor Yugami Ka- 
zufumi, catedrático en economía y 

iali: en mercado laboralen 
la universidad de Kobe. 

Desde Deloitte explican que las 
subidas salariales “han satisfecho 
los criterios que los investigadores 
del Centro Japonés de Investigación 
Económica establecieron para eva- 
luar si surgiria un llamado “círculo 
virtuoso” de crecimiento salarial e 
inflación”. En concreto, señalaron 
que “los aumentos del salario base 
deberían ser mayores que el año pa- 
sado, superar la tasa de inflación y 
superar la tasa de crecimiento del 
PIB nominal”. A pesar del efecto so- 
bre la inflación, los anuncios sala- 
riales deberían generar un aumen- 
que 
a su vez respaldará el gasto de los 
consumidores. 


@ Lea el texto completo en: 
www.eleconomista.es 
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La eléctrica sube un 10% en bolsa este año 
Evolución de la recomendación de Redeia desde octubre de 2010 


2010 2012 2014 


Cotización de Redeia en 2024, euros 


Fuente: FactSet y Bloomberg 


EN 2026 VOLVERÁ A LA SENDA DEL CRECIMIENTO 


Redeia consigue ser recomendación 
de compra por primera vez en 12 años 


La compañía ha logrado este cambio en su consejo ante la modificación de la 
regulación eléctrica en España, que fomentará el aumento de sus ingresos 


Paola Valvidares MADRIO 


En estos últimos meses, Redeia ha 
visto cómo los analistas han ido me- 
orando sus valoraciones sobre la fir- 
ma de manera progresiva desde los 
estertores de 2023. Finalmente, es- 
to ha llevado a que la eléctrica vuel- 
vaa tener consejo de compra, según 
muestra el algoritmo que emplea 
elEconomista.es con el consenso de 
mercado que recoge FactSet, des- 
pués de 12 años sin tenerlo. 

La compañía llevaba desde octu- 
bre de 2011 sin conseguir una etique- 
ta de compra por parte del consen- 
so de analistas, desde ese entonces 
la firma ha arrastrado un cartel de 
venta de manera casi constante en 
La última década. Cabe destacar que, 
a finales del año 2016, Redeia estu- 
vo cerca de alcanzar que se aconse- 
jara nuevamente adquirir posicio- 
nesen su firma, pero volvió averem- 
peorada su recomendación. 

Aunque Redeia fue incapaz de su- 
marse al tirón de los principales in- 
dices del Viejo Continente en los pri- 
meros meses del año, la antigua Red 
Eléctrica Española vivió un rally al- 
cista durante el mes de junio, que Ile- 
vó a su cotización a marcar un má- 
ximo anual en los 1741 euros, desde 
donde corrige algo más de un 5,5%. 


En el año, no obstante, conserva un 
avance del 10% (ver apoyo). 

El avance, tanto en la cotización 
como en el consejo de los expertos, 
está motivado por las expectativas 
con respecto al beneficio bruto de 
explotación (ebitda) para la empre- 
sa de cara al 2026, que el consenso 
de mercado estima que alcanzará los 
1546 millones de euros, ante el pró- 
ximo cambio de la regulación eléc- 


El mercado espera 
que el ebitda de la 
eléctrica alcance los 
1.546 millones de 
euros en el 2026 


trica en España, que entrará en vi- 
gor en 2026 y estará vigente hasta 
2031. Para este periodo, los ingresos 
regulados podrán volver a la senda 
de crecimiento. 

Desde Berenberg afirman que es- 
te “impulso a la electrificación del 
país ofrece a Redeia una sólida opor- 
tunidad de crecimiento a largo pla- 
zo. La empresa prevé invertir más 
de 2.000 millones de euros en lo que 
queda de su plan de negocio 2021- 


25". Desde esta firma defienden que 
la compañía “desempeña un papel 
fundamental en el mantenimiento 
dela estabilidad del sistema de trans- 
porte de electricidad de España y en 
facilitar la integración de las fuentes 
de energía renovables”. 

Sin embargo, para este 2024 la em- 
presa española tiene un pronóstico 
de ebitda de 1331 millones de euros, 
la cifra más baja de los últimos diez 
años, según FactSet. No obstante, a 
partir del año que viene se prevé que 
empiece a mejorar estas cifras. En el 
primer trimestre del año Redeia lo- 
gró resultados en línea con lo espe- 
rado, y reiteró las guías para el con- 
junto del año. “Para el próximo pe- 
riodo regulatorio 2026-2031, los in- 
gresos y resultados podrán mostrar 
de nuevo una tendencia al alza. Por 
un lado, la base de activos regulados 
se verá favorecida a futuro por las 
inversiones necesarias para integrar 
toda la nueva capacidad en renova- 
bles. Por otro lado el retorno finan- 
bería también mejorar, consideran- 
do el entorno de mayores tipos y la 

dei 


el equipo de análisis de Bankinter 
tras la presentación de resultados, 
y reiteraron su consejo de compra. 


Bolsa & Inversión 


La sostenibilidad 'crece' 


En millones de euros 


I + sobre el patrimonio total en fondos (esc. derecha.) 


E Articulo 8 (esc. izquierda) 
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Las fondos seco ayan conato DO. Los foda akaa S idaan hjii 


Los fondos de inversión 
ESG rozan ya el 35% del 
patrimonio en España 


Se aproximan a los 
130.000 millones de euros 
a cierre de junio, según 
los datos de Inverco 


María Domínguez MADRID. 


Los fondos de inversión sosteni- 
ble continuaron creciendo en el 
segundo trimestre de 2024. De 
acuerdo con los datos de Inverco, 
la patronal de las gestoras, a junio 
de 2024 el patrimonio en fondos 
de este tipo alcanzó los 129653 mi- 
Mones de euros, lo que represen- 
ta el 34,7% del patrimonio total en 
fondos de entidades españolas 
(373.991 millones de euros). Este 
porcentaje es el más alto registra- 
do desde marzo de 2021, momen- 
to en el que entró en vigor la re- 
gulación europea para los fondos 
ESG (esto es, que siguen criterios 
ambientales, sociales y/o de buen 
gobierno corporativo). Ese 34,7% 
mejora el dato de cierre del pri- 
mer trimestre (33,8%) y el de fi- 
nales de 2023 (34%). 

Por tipología, la inmensa mayo- 
ría de estos fondos sostenibles es- 
tán clasificados como artículo 8, 
los más light, es decir, los menos 
exigentes dentro del Reglamento 
de Divulgación de Finanzas Sos- 
tenibles de la Comisión Europea. 
Éstos suman 126.943 millones de 
euros (el 33,9% del total del patri- 
monio). Por su parte, los fondos 
artículo 9 -más estrictos y más pu- 
ros en sostenibilidad- peA 
sólo 2.710 millones de euros (0,7%. 
del total). A nivel de la UE, tam- 
bién predominan los artículos 8; 
las entidades han sido más reacias 
a etiquetar sus fondos como arti- 
culo 9 por los elevados requeri- 
mientos de información que con- 
llevan (además de que, dado que 
tienen que perseguir perseguir objetivos ESG 
concretos y medibles, su univer- 
so de inversión ya es de por sí más 
limitado). 

Por categorías de inversión, la 
mayor parte de los fondos ESG 
son de renta fija: éstos superan 


ampliamente de manera agrega- 
da los 40.000 millones de euros. 
Destacan, con más de 23.000 mi- 
llones, los fondos de renta fija a 
largo plazo (esta es la categoría 
que mayor volumen de inversión 
de activos tiene bajo criterios de 
sostenibilidad). Por su parte, los 
de renta variable acumulan acti- 
vos por casi 36.000 millones de 
euros, con ción pa- 
ra los de bolsa de Estados Unidos 
(con unos 13400 millones). Tam- 
bién destacan los fondos mixtos 
(26.178 millones de euros). 


Número de vehiculos 

En lo que respecta al número de 
fondos, son 347 los vehículos ar- 
tículo 8, con más 807 clases regis- 
tradas. Por su parte, sólo hay 20 


45.400 


Los fondos de inversión ESG 


españoles de renta fija suman 
este patrimonio. 


artículos 9 en España, con un 49 
clases registradas. Precisamente 
este lunes se ha conocido que Ren- 
ta 4 ha etiquetado su fondo Ren- 
ta 4 Megatendencias Medio Am- 
biente, gestionado por Beatriz Pé- 
rez y Jaime Vázquez, como artí- 
culo 9. 

La industria de fondos está a la 
espera de que la Comisión Euro- 
pea, que es la artífice de ese Re- 
glamento que ha dividido los fon- 
dos ESG entre 8 y 9 publique una 
revisión de dicha norma, que mu- 
chos consideran un fracaso. La 
institución europea realizó una 
consulta pública a finales de 2023 
en la que los participantes pidie- 
ron, entre otras cuestiones deno- 
minaciones más claras y accesi- 
bles para los fondos sostenibles. 


El 


Más Información en 
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Bolsa & Inversión Ecotrader 


Cinco valores que han caído 
a soportes de largo plazo 


Recomendaciones del 
estratega de Ecotrader 


Joan 
Cabrero 


En el análisis de hoy, me propongo destacar cinco 
valores que han caído a soportes de medio/largo 
plazo, brindando de este modo una oportunidad úni- 
ca para los inversores atentos. Estos valores no solo 
han alcanzado niveles técnicos de soporte muy im- 
portantes, sino que también pertenecen a compa- 
fías con fundamentales sobresalientes. En este con- 
texto, es crucial subrayar que estas empresas exhi- 
ben algunos de los mejores ratios financieros y 
operativos dentro de sus respectivos sectores, lo 
que las convierte en candidatos ideales para cual- 
quier cartera bien diversificada. 

Estas compañías, a las que suelo llamar zafiros azu- 
les, no solo destacan por su solidez actual, sino tam- 
bién por su potencial de crecimiento y recuperación en 
el futuro cercano. La denominación de zafiros azules 
no es casual: al igual que estas preciadas gemas, estos 
valores combinan belleza y resistencia, atributos esen- 
ciales para una inversión segura y rentable. 

Es importante destacar que tres de estos valores 
-Valeo, Zoom y Epam Systems- es- 
tán en consideración para futuras 


nada menos que un 60%, tras alcanzar los mínimos 
de 2018 y 2020 en los 300 euros. Stop en los 300 eu- 
ros y objetivos iniciales en los 400 y 465 euros. 


a Valeo 

Valeo, el especialista de los recambios y repuestos del 
automóvil, sí que se encuentra en la lista de zafiros 
azules, es decir entre aquellos candidatos a entrar en 
futuras revisiones del fondo asesorado por elEcono- 
mista.es, Tressis Cartera Eco30, algo que nos advierte 
de que estamos delante de una compañía con unos 
sólidos fundamentales, entre los mejores de su sector. 
Esto es algo que hace tiempo que me invita a vigilar su 
evolución y de ahí que me llame mucho la atención el 
alcance de la zona de soporte de largo plazo como 
son los mínimos de 2020 del Covid crash en torno a 
los 9,60 euros, que hace mucho tiempo que esperaba 
que fueran alcanzados para recomendarles comprar. 
Pueden gastar algo de su munición en forma de liqi 
dez para poner un pie. 

Recomiendo comprar acciones de Valeo buscando 
un suelo en los mínimos de 2020 en torno a los 9,60. 
euros. Stop vinculado a que no cierre un mes bajo esos 
9,60 euros. Objetivos iniciales en los 20 euros. 


= ArcelorMittal 

La curva de precios de Arcelor Mittal lleva años con- 

solidando la fortísima alza que llevó al título de los 
5,90 a los 33 euros, de marzo de 
2020 a enero de 2022, en un movi- 


O 
revisiones del fondo asesorado por miento que hasta el momento ha 

el elEconomista.es Tressis Cartera Estas compañías servido para desandar la mitad de 
£co30, un fondo que busca conti- ‘zafiı azules’, toda esa subida, tras alcanzar en 
nuamente identificar y capturar las | SOn soa eS, 20221051950 euros. 

mejores oportunidades de inver- ya que combinan El alcance de la base de esta con- 
ea EE 
ner una rentabilidad media contraba en la zona de los 

anual, lo que supondrá doblar el potencial a futuro 20,50 euros (minimos del miérco- 
capital a diez años vista por el — les en 20,56 euros) me hizo 


efecto del interés compuesto, algo 
que ya está logrando sobradamente. 


Epam Systems 
Epam Systems entró a comienzos de la semana pasa- 
da en la lista de recomendaciones de Ecotrader, que 
es la que sirve a los suscriptores de Ecotrader para ir 
formando sus carteras hasta alcanzar los niveles reco- 
mendados de exposición. Lo hizo después de que de- 
tectara que había alcanzado soportes de largo plazo, 
como son los mínimos de 2022 y por ser uno de los 
zafiros azules que vigilo. 

A corto plazo parece mostrar fortaleza tras superar 
los 188,85 dólares y esto invita a comenzar a ser op- 
timistas en el valor, que podría estar despertando de 
su letargo y empezar a sentar las bases de un giro al- 
cista que podría buscar en próximas semanas relle- 
nar parte del amplio hueco bajista que abrió desde 
los 250 dólares. El cierre de este hueco, esto es el ce- 
rrar sobre los 250 dólares, es el primer objetivo que 
busco de cara a poder confiar en un contexto alcista 
a medio plazo. 


m Kering 

Kering, que es la dueña de marcas de lujo tan conoci- 
das como Gucci, Yves Saint Laurent, Bottega Veneta o 
Balenciaga, está a un paso de entrar en la lista de re- 
comendaciones de Ecotrader. 

Kering no es un zafiro azul y es por ello que prefiero 
esperar dos detalles antes de recomendarles comprar, 
como es que el titulo logre romper la resistencia de 
los 350 euros, que confirmaría un claro patrón de giro 
alcista, y que el Cac 40 supere la resistencia de los 
7.750 puntos. En tal caso sería partidario de poner un 
pie en una compañía que desde sus altos del año 2021 
en torno a los 730/800 euros ha caído nada más y 


recomendar a los suscriptores de 
Ecotrader que pusieran un pie, sobre todo si se acepta 
que en el peor de los casos, algo que a priori me pare- 
ce muy poco probable, el título pudiera ir a buscar 
apoyo a la base del canal que discurre por los 16,30 
euros. Si eso sucediera, además de que sería un ver- 
dadero regalo de Navidad, sería un ajuste del 61,80%. 
de Fibonacci del alza descrita y ahí pondria el segundo 
pie. Objetivos iniciales en los 24,50-25,50 euros y si- 
guientes en los 32 euros. Stop bajo los 16 euros. 


“Zoom 

Soy plenamente consciente de que meses atrás reco- 
mendé comprar acciones de Zoom buscando un con- 
texto de reconstrucción alcista, después de que el títu- 
lo hubiera perdido todo lo ganado en el movimiento al- 
cista que lo llevó de los 60 a los 600 dólares. 

Este proceso de reestructuración alcista que bus- 
co, de momento, no ha tenido lugar, pero seguiré 
confiando en las opciones alcistas de esta compañía 
mientras no pierda soportes que se encuentran en 
los 55 dólares y a corto vigilo su evolución, ya que no 
descarto poner el segundo pie si la presión compra- 
dora logra batir resistencias que presenta el título en 
los 60 dólares. 

Superando los 60 dólares se confirmaria un claro 
patrón de giro alcista en forma de doble suelo que nos 
advertiría de que el título estaría despertando de su 
letargo, algo que se acabaría confirmando si poste- 
riormente superara resistencias de 74 dólares. Iremos 
viendo quién se lleva el gato al agua en el debate en- 
tre alcistas y bajistas. 


votrader miás información en www.ecotrader.es 
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Soportes y resistencias a vigilar en el Ibex 


Cifras en euros 


Debilidad tras perder los 1980 
eros Puede caer alos 18 euros. 


Mantener / compra buscando 
objetivos iniciales en 11-1130. Stop 
935 
Soporte clave en os 37 y 35:40 
euros Mantener 


Mantener buscando disfrutar de la 
Subida libre Prener objetivo en 200 


Mantener en busca delos 78-80 
euros Comprar en los 56 ewros 


Comprar con stop en 1950 euros 


Comprar solo si alcanza la zona de 
los 1211,50 euros (soporte de 
largo plazo) 


Mantener Reducir aprovechando 
úaprorimación alos 19-1940 euros. 


Mantener / comprar con stop en los 
3540 euros 
Compra agresiva tras batirlos 19.66 


Vender en un rebote a los 12 euros. 
intento de suelo en los 6.35 euros 


HUUU 


Mantener Comprar sicae a 
181850 ewros o si bate 1930 


IFG 


i 


A margen salvo que supere 575 


Mantener Comprar en una caida a 
25y 24 euros 


Mantener Zona de compra en 
2205 


Mantener Sale del bex no tene 
porque ser bajista 


Mantener Comprar en 960 euros 
A margen Puede volver alos 19 
awos 


Mantener buscando aizas hacia os 
1850 euros 


Mantener Comprar en la zona de 
los 13201260 ewros 


PLE LUREESA 


Telefónica 


Mantene buscando alzas sobre los 
Unicaja Banco 140 euros (aos históricos) 


Fuente: Ecotrader 
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Economía 


Hacienda exime a las CCAA del superávit 
y permitirá un déficit del 0,1% hasta 2027 


Repartirá 147400 millones en concepto de 
entregas a cuenta, un 9,5% más que en 2024 


Carlos Reus MADRID. 


El Gobierno permitirá a las CCAA 
un déficit del 0,1% durante los pró- 
ximos tres años -hasta 2027- dos 
décimas más de margen a lo esta- 
blecido en el plan de estabilidad 
pactado con Bruselas. El ministe- 
rio de Hacienda comunicó ayer a 
los consejeros autonómicos el re- 
parto del esfuerzo fiscal incluido 
en el techo de gasto que regirá los 
próximos presupuestos, y que será 
aprobado hoy en Consejo de Minis- 
tros. La regla permitirå que las re- 
giones redacten unas cuentas más 
expansivas a costa del Estado, que 
asumirá todo el recorte fiscal com- 
prometido con Bruselas, y que lle- 
vará el déficit al 2,5% en 2025, al 
2,1% en 2026 y del 1,8% en 2027. Los 
Ayuntamiento deberán alcanzar el 
equilibrio presupuestario hasta 2027. 
“Espero que sea bien recibido por 
parte de las administraciones”, ase- 
guró María Jesús Montero, tras un 
tenso Consejo de Política Fiscal y 
Financiera (CPFF) protagonizado 
por un nuevo enfrentamiento a 
cuenta de la financiación singular 
propuesta para Cataluña. 

De poco sirvió el intento de Mon- 
tero de contentar a las autonomías 
con un mayor margen fiscal. El de- 
saire provocado por la financiación 
singular para Cataluña carcomió la 
paz pretendida por la ministra, que 
además, traslado a las regiones que 
recibirán 147412 millones en con- 
cepto de entregas a cuenta, un 9,5% 
más que en 2024. “Durante el Go- 
bierno del PP, cuando las CCAA ne- 
cesitaban más recursos el ministe- 
rio de hacienda concedía presta- 
mos, que luego tenían que devolver 
con los intereses correspondien- 
tes”, recordó Montero en la rueda 
de prensa posterior a la reunión. 

Aun así, el debate sobre la finan- 
ciación a medida plateado por 
Natália Mas, de ERC, sacudió una 
reunión que concluyó entre repro- 
ches. La consejera catalana utilizó 
su turno de palabra para explicar 
una propuesta de financiación que 
Montero trató de esquivar una y 
otra vez. La ministra se limitó a ase- 
gurar -según los consejeros del PP- 
que el acuerdo no incidirá sobre el 
resto de regiones, y que la financia- 
ción extraordinaria será aportada 
por el Estado. “La propuesta que 
ha defendida ERC, es una suerte 
de concierto económico para Ca- 
taluña, que yo no comparto, Eso es 
lo más importante que se plantea 
en el documento expuesto”, reve- 
ló Montero. 


x 
La vicepresidenta primera y ministra de Hacienda, María Jesús Montero. :> 


El Gobierno hará pública la tasa de 
referencia fiscal enviada por Bruselas 


Montero se comprometió ayer a 
hacer “pública y transparente” la 
tasa de referencia fiscal enviada 
a España por Bruselas que servi- 
rá de base al futuro plan estruc- 
tural. En rueda de prensa tras re- 
unir al Consejo de Política Fiscal 
y Financiera, la titular de Hacien- 
da explicó que, una vez España 
remita a la Comisión Europea el 
plan estructural fiscal conforme 
alas nuevas reglas fiscales -que 
se prevé entre septiembre y oc- 
tubre- habrá ocasión de “hacer 
pública y hacer transparente” 
esa tasa, tal y como ha solicitado 


la Autoridad Independiente de 
Responsabilidad Fiscal (AIReF). 
"Hay por hoy, lo que hay es con- 
versaciones con la Comisión. Y 
la AlReF se lo puede perfecta- 
mente pedir a la Comisión si 
considera que tiene que mane- 
jarlo hoy”, dijo la ministra. “La 
propuesta tentativa que pueda 
hacer Bruselas no aporta al de- 
bate más que un marco de diálo- 
go discreto. Nosotros no vamos 
aretransmitir nuestras conver- 
saciones con Bruselas”, insistió 
la ministra en respuesta a la peti- 
ción de los de Cristina Herrero. 


“En esa singularidad nosotros so- 
lo vemos un cupo”, denunció la con- 
sejera de la Comunidad de Madrid, 
Rocío Albert, a final del encuentro. 
Buena parte de los consejeros car- 
garon contra la maniobra gestada 
en torno a las negociaciones para 
amarrar la presidencia de la Gene- 
ralitat, y que provocaron que ayer 
-por primera vez en cinco años- el 
Ejecutivo catalán decidiera enviar 
a su consejera al CPFF. Las CCAA 
gobernadas por el PP rechazaron 
en bloque que el Gobierno trate de 
retorcer el sistema de financiación 
autonómica para “comprar” la pre- 
sidencia de Illa, a pesar de que Mon- 
tero trató de descafeinar el debate. 
La ministra trató de incluir este pun- 
to dentro de la reforma del sistema 
de financiación y llamó -una y otra 
vez- al líder del PP, Alberto Núñez 


Montero se abre a mejorar la financiación para 
Cataluña pero descarta un concierto económico 


Feijóo a sentarse a renovar el mo- 
delo, “Visto lo visto, no creo que po- 
damos realmente avanzar en un pla- 
zo de tiempo corto”, dijo la vicepre- 
sidenta primera. 

Los barones populares arrastran 
su hostilidad con Montero desde el 
pasado diciembre, cuando las au- 
tonomías del PP rechazaron el dé- 
ficit del 0,1% planteado para 2024 
por Hacienda criticando que Mon- 
cloa delegaba el esfuerzo fiscal so- 
bre sus hombros. La disputa con- 
denó al techo de gasto a naufragar 
en el Senado bajo el veto del Parti- 
do Popular. Sin embargo, la forma- 
ción no contarán en esta ocasión 
con la carta del bloqueo en la Cá- 
mara Alta después de que PSOE y 
Sumar se conjuraran para impul- 
sar una enmienda a la ley de esta- 
bilidad presupuestaria que arreba- 
ta este poder a los de Núñez Feijóo. 

Los consejeros del PP han insis- 
tido -además- en la necesidad de 
cambiar los estatutos del CPFF pa- 
ra restar peso a Hacienda en las vo- 
taciones. Los de Montero tan solo 
necesitan el apoyo de una sola CCAA 
-Cataluña- para aprobar una mo- 
dificación en la financiación de la 
región y otorgarle el poder de re- 
caudar la totalidad de los impues- 
tos, tal y como exige la Generalitat. 

La disputa política entre Mon- 


La disputa con los 
barones del PP 
enfría una reforma 
pactada del sistema 
de financiación 


cloa y PP también amenaza con es- 
tancar la reforma del sistema de fi- 
nanciación autonómica, pendien- 
te de revisión desde 2014. Monte- 
ro instó ayer -de nuevo- a Génova 
asentarse a negociar la renovación 
de la norma, al entender que el tex- 
to deberá ser votado en el Congre- 
so delos Diputados, algo que los po- 
pulares se niegan a hacer al enten- 
der que debe ser el Ejecutivo quien 
tome la iniciativa y presente un bo- 
rrador. “Cuando nos sentemos y nos 
cuenten lo que quieren hacer, les 
daremos nuestra opinión”, afirman 
fuentes populares. “Los consejeros 
del PP han dicho que prefieren que 
sean las CCAA las que discutan el 
modelo, evidentemente el tiempo 
que pasa me permite afirmar que 
es mucho mas difícil llegar a un 
acuerdo”, confesó Montero. 


Economía 
Saiz endurece el acceso a la jubilación | FiPemlde al 
2,4% su previsión 


parcial al exigir más años cotizados 


Aumenta de 33 a 35 años el periodo de cotización necesario para el retiro anticipado 


José Miguel Arcos MADRID 


La Seguridad Social trasladó ayer 
en una propuesta verbal a los inter- 
locutores sociales un endurecimien- 
to para el acceso a la jubilación par- 
cial anticipada. El equipo negocia- 
dor del Ministerio propone que los 
trabajadores deban acreditar una 
carrera laboral más extensa a cam- 
bio de salir antes del mercado labo- 
ral en la modalidad parcial de jubi- 
lación, beneficiándose de un ade- 
lanto en la edad legal de retiro. 

Para la jubilación parcial ordina- 
ria sin contrato de relevo sería ne- 
cesario acreditar 35 años cotizados 
a la Seguridad Social, en vez de los 
33 actuales, Para la salida prematu- 
ra con contrato de relevo fuera de 
la industria, amplía de 2 a 3 años el 
anticipo pero a cambio establece en 
38 años y medio el mínimo cotiza- 
do para su acceso. Actualmente, el 
máximo exigido son 36 años a cam- 
bio de salir a los 62 años y medio. 
La reducción de la jornada queda- 
ría limitada en la horquilla del 20% 
al 33% en el primer año. Fuentes de 
la Seguridad Social atribuyen esta 
contrapartida como un condicio- 
nante “que contribuya al manteni- 
miento del sistema”. 

En el caso de la industria manu- 
facturera, trasladaron la mejora de 
las condiciones de trabajo del rele- 
vista y un nuevo planteamiento más 
equilibrado y flexible para la em- 
presa de la jornada de trabajo del 
relevista y del pensionista, según 
fuentes de la Seguridad Social. 

En todo caso, la propuesta ver- 
bal del Gobierno ha encontrado 
el rechazo frontal de los sindica- 
tos, tal y como manifestaron UGT 
y CCOO después de la reunión. 
“Hacen que esa modalidad sea de 
todo menos atractiva”, resumió 
Cristina Estévez, secretaria de Po- 
lítica Institucional y Políticas Te- 
rritoriales de UGT. Así, el Minis- 
terio aún debe encontrar el enca- 


La ministra de Inclusión, Seguridad Social y Migraciones, Elma Saiz. £? 


je para atraer a los representan- 
tes de los trabajadores y a los de 
las empresas a un acuerdo que 
persigue el aumento generaliza- 
do de la jubilación que combina 
salario y pensión. 


Las centrales sindicales insistie- 
ron en la necesidad de establecer 
mecanismos correctores de la bre- 
cha de género a la hora de acceder 
alajubilación. Así, entienden que la 
propuesta de elevar los años cotiza- 


Los plazos apremian a alcanzar un 
acuerdo antes de las 'vacaciones' 


La mesa de diálogo de Seguridad Social y Pensiones trata, además, el 
desarrollo de lo pactado en el Acuerdo para el Empleo y la Negocia- 
ción Colectiva (AENC), en relación con la implicación de las Mutuas 
en la Incapacidad Temporal, o la situación de los trabajadores fijos 
discontinuos y la jubilación activa. Ambos sindicatos -la patronal no 
ha ofrecido declaraciones- manifestaron la necesidad de agilizar la 
negociación y esperan recibir una propuesta por escrito de parte del 
Ministerio para tratar de acelerar el acuerdo antes del 31 de julio. 


dos para jubilarse anticipadamen- 
te dificulta el acceso al retiro espe- 
cialmente en las mujeres, que gene- 
ralmente tienen carreras laborales 
menos extensas que los hombres. 

Estévez criticó la propuesta pa- 
ra acceder a la jubilación anticipa- 
da por motivos de penosidad, toxi- 
cidad del trabajo o grupos prof 
nales. La mesa de diálogo social ne- 
gocia el establecimiento de una serie 
de requisitos para adelantar la edad 
legal de jubilación. Critican que la 
propuesta del Gobierno es “cosmé- 
tica” y estaría dejando fuera a pro- 
fesiones feminizadas como las ca- 
mareras de piso (conocidas como 
kellys) o las cuidadoras; así como a 
profesiones condicionadas por las 
capacidades físicas, como los ca- 
mioneros. 


de PIB para 2024 


Estiman una inflación 
por encima del 2% 
todavía el próximo año 


elEconomista.es MADRID. 


El Panel de Funcas revisó ayer 
tres décimas al alza su previsión 
de crecimiento para el Produc- 
to Interior Bruto (PIB) español 
este año, hasta el 2,4%, y ha man- 
tenido en el 2% su proyección 
para el avance de la economía en 
2025. El consenso de los econo- 
mistas rebasa las perspectivas 
del Gobierno, aunque el Minis- 
terio de Economía presentará 
mañana sus proyecciones actua- 
lizadas en una línea similar a la 
del Panel. 

La revisión al alza de la tasa de 
crecimiento del PIB en el primer 
trimestre de este año y el avan- 


POR CIENTO 

La economía española 
moderará su crecimiento al 2% 
en 2025, según el consenso 


ce al que apuntan los indicado- 
res del segundo trimestre, como 
la afiliación o la entrada de tu- 
ristas, han llevado al Panel de 
Funcas a mejorar su perspecti- 
vas para este ejercicio. 

Los panelistas han elevado una 
décima la estimación para el se- 
gundo trimestre, hasta el 0,5%, 
mientras que las previsiones pa- 
ra el tercer y cuarto trimestres 
se mantienen en el 0,4%. Esti- 
man un crecimiento del 2% en 
2025. 

En un contexto en el que per- 
sisten los conflictos geopolíticos 
y bélicos y se recrudecen las ten- 
siones proteccionistas, la tasa de 
inflación aún se situaría por en- 
cima del 2% durante todo el pe- 
riodo de previsión. 


Las empresas europeas enfrían las subidas de salarios y de precios 


Las nóminas mejorarán un 
3,3%, según la encuesta del 
Banco Central Europeo 


elEconomista.es MADRID 


Las empresas de la zona euro han 
revisado a la baja sus expectativas 
de subida de los precios de venta y 
para los incrementos salariales de 
sus plantillas de cara al próximo 
año, según desvela la última edición 
de la encuesta de acceso a financia- 


ción de las empresas, elaborada por 
el Banco Central Europeo (BCE), 
que se reúne este jueves para eva- 
luar su política monetaria. 

Según los resultados de la con- 
sulta entre 5.940 empresas de la zo- 
na euro, realizada entre el 28 de ma- 
yoy el 20 dejunio de 2024, las com- 
pañías ahora esperan que sus pre- 
cios de venta aumenten un 3% en 
promedio durante los próximos 12 
meses, frente al 3,3% en la ronda de 
encuestas anterior, mientras que la 
subida media de los salarios espe- 


rada es del 3,3%, por debajo del 3,8% 
anterior. 

Este alivio de las expectativas se 
extiende tanto entre las pymes co- 
mo las grandes empresas, En pro- 
medio, las pymes esperan aumen- 
tos mayores que las grandes em- 
presas, tanto en sus precios de ven- 
ta (3,5%, frente a 2%) como en sus 
costes salariales (3,5%, frente a 32%) 
durante el próximo año. 

En todos los sectores, las empre- 
sas del sector servicios esperan, en 
promedio, precios de venta y cos- 


tes salariales más altos que lasem- 
presas industriales durante los pró- 
ximos 12 meses (3,6%, comparado 
con 2,4% para los precios de venta 
y 3,6%, comparado con 3,1% para 
los salarios). 

Porotro lado, las empresas espe- 
ran que los costes no laborales au- 
menten un 3,5% en promedio du- 
rante el próximo año, con aumen- 
tos mayores en el caso de las em- 
presas del sector de servicios. En el 
caso de las pymes, estas esperan un 
mayor aumento de los costes de los 


insumos no laborales que las gran- 
des empresas (4,2%, frente a 2,3%). 

Asimismo, las empresas esperan 
en promedio que sus niveles de per- 
sonal aumenten un 1,3% durante el 
próximo año, aunque la empresa 
mediana espera un crecimiento ce- 
ro. De su lado, el crecimiento me- 
dio esperado de la fuerza laboral 
para las pymes es ligeramente su- 
perior al de las grandes empresas 
(1,5%, frente al 0,8%). El sector de 
los servicios es el que más empleo 
creará. 
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La compraventa de viviendas cae un 21,5%, 
el mayor descenso desde septiembre 


Las 44.013 operaciones mensuales son el peor registro desde mayo de 2020, en pandemia 


María Medinilla MADRID. 


Nuevo desplome de la compraven- 
ta de viviendas en mayo. Los datos 
publicados este lunes por el Insti- 
tuto Nacional de Estadística (INE) 
indican que en el quinto mes del 
año las transmisiones de derechos 
de la propiedad cayeron un 21,5% 
interanual, dejando atrás el subi- 
dón del 24% anotado en abril im- 
pulsado por el ‘efecto Semana San- 
ta’, El contraste se materializa en el 
número de operaciones, que en el 
quinto mes del año ascendieron a 
44.013, la cifra más baja en un mes 
de mayo desde 2020, en plena pan- 
demia 

El vaivén se refleja en el gráfico, 
que en lo que va de año dibuja los 
denominados dientes de sierra (en 
comparación con el año anterior, 
que estuvo plenamente en terreno 
negativo), con pronunciadas idas y 
venidas consecutivas que impiden 
a la estadística afianzarse en la zo- 
na positiva, 

Inestabilidad y turbulencias, la 
primera explicación. “Tras los bue- 
nos datos de abril, que parecían ser 
la consolidación de un cambio de 
tendencia ya iniciado en enero y fe- 
brero, la caída a doble dígito de ma- 


Variación anual de la compraventa de viviendas 
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yo confirma que en este 2024 la ines- 
tabilidad del sector español de la 
vivienda está provocando ciertas 
turbulencias en las comparaciones 
estadísticas con un 2023 que estu- 
vo muy afectado por los conflictos 
bélicos, la inflación y el encareci- 
miento de las hipotecas”, señalan 
desde el Consejo General de los Co- 
legios Oficiales de Agentes de la 
Propiedad Inmobiliaria de España 


(Coapi). Según su previsión, “es pro- 
bable que la llegada del verano ten- 
ga cierto efecto dinamizador en el 
mercado gracias a las operaciones 
en el sector de las segundas resi- 
dencias y las que se realizan de ca- 
ra al próximo curso”. 

Un atasco informático, segundo 
escenario. Francisco Iñareta, por- 
tavoz de Idealista señala que la ma- 
la evolución de mayo “podría estar 


relacionada con unos precios al al- 
za, pero sin duda está alimentada 
por el efecto de la actualización en 
los sistemas informáticos de prepa- 
ración de firmas entre notarios y re- 
gistradores durante varios días del 
mes de mayo, lo que provocó que 
muchas operaciones se retrasaran 
más de una semana y que el consi- 
guiente atasco haya trasladado mu- 
chas compras al mes de junio”. 


Los tipos de interés, tercera cla- 
ve. Cabe recordar que en mayo el 
Banco Central Europeo (BCE) aún 
no había aplicado la primera baja- 
da de tipos en ocho años que mate- 
rializaría un mes después, en juni 
aunque el escenario se daba prácti- 
camente por confirmado para en- 
tonces. En este sentido, María Ma- 
tos, portavoz de Fotocasa, recuerda 
que “desde Fotocasa Research, de- 
tectamos que la demanda de adqui- 
sición se sitúa por encima de las ci- 
fras de prepandemia, por lo que las 
subidas de tipos no han congelado 
la demanda latente, sino que están 
afectando a la sobredemanda surgi- 
da”. Los análisis del portal inmobi- 
liario indican que sólo un 19% de 
compradores han paralizado el pro- 
ceso y que “un 21% está esperando 


La bajada prevista 
de los tipos de 
interés alentará la 
demanda, coinciden 
los expertos 


más bajadas de tipos para volver a 
interactuar con el mercado”. 

Coincide en su anál 
Font, director de Estudios de Pi- 
sos.com, donde esperan “una ten- 
dencia alcista que vendrá alentada 
no sólo por una demanda muy ac- 
tivasino, especialmente, por las re- 
bajas en los tipos de interés que se 
irán produciendo a medida que va- 
ya avanzando el año”. 
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IPC, cotizaciones e impuestos frenan el 
crecimiento de 3 de cada 4 autónomos 


“Los precios se siguen elevando. La inflación es el principal problema”, según ATA 


Patricia Arriola MADRID. 


El presidente de la Asociación de 
Trabajadores Autónomos (ATA), 
Lorenzo Amor, presentó ayer el ba- 
rómetro que recoge los datos del 
segundo trimestre del año en el que 
se devela que el principal proble- 
ma que afrontan los 3,3 millones 
de autónomos en España es la in- 
flación(86%), seguido del pago de 
impuestos(78,6%) y de las cotiza- 
ciones (78,4%). 

“Hay demasiado ruido político. 
Estamos en un momento que pa- 
ra los autónomos es de incertidum- 
bre y la inversión se ha frenado en 
seco”, comentó Amor durante la 
presentación del estudio. Agregó 
que “los precios se siguen elevan- 
do y creciendo. La inflación es el 
principal problema que señalan los 
autónomos”. 

Con este panorama, el documen- 
to titulado Barómetro situación au- 
tónomos julio 2024, expone que uno 
de cada cuatro trabajador por cuen- 
ta propia(26,5%) considera que su 
negocio crecerá en los próximos 
meses, frente al 23% que espera un 
'empeoramiento, y un 18% que cree 
que reducirá su plantilla. 

En cuanto a la evolución del ne- 


El presidente de ATA, Lorenzo Amor Acedo. a martin 


gocio, el 32,4% de autónomos afir- 
ma que su facturación ha aumen- 
tado en relación con el mismo pe- 
riodo del 2023, mientras el 28,1% 
que considera ha disminuido en la 
misma comparación de tiempo. 
Puntualmente, uno de cada dos, el 
496%, cifra la caida en más del 11%. 


“La mayoría de los autónomos 
prevén que su negocio va a man- 
tenerse igual o crecer. Dos de ca- 
da tres de ellos tienen poca con- 
fianza en la economía española”, 
refirió el presidente de ATA. 

El barómetro elaborado en ju- 
nio pasado, explica que el 58,6% 


de autónomos ha subido los pre- 
cios de sus productos o servicios 
debido a la continua escalada de 
los importes y costes a los que ha- 
cen frente. Es así como cuatro de 
cada diez autónomos, el 39%, afir- 
ma haber asumido la subida de los 
gastos y mantener los precios del 
año pasado. Sin embargo, si esta si- 
tuación persiste, seis de cada diez 
autónomos, el 63,7%, señalan que 
se verán obligados a subir sus pre- 
cios de cara a los próximos meses. 

Sobre la financiación, en el últi- 
mo año el 63,3% de los autónomos 
afirma que no ha acudido a una en- 
tidad bancaria a solicitar financia- 
ción. Frente a uno de cada tres,es 
decir el 33,4%, que si la ha solici- 
tado. Al 4,1% le fue denegada 

En pleno periodo estival, ATA 
sostiene que el 40,1% de los en- 
cuestados no se cogerá unos días 
de descanso a lo largo de este ve- 
rano. De ellos, el 14,9% no lo hace 
porque no puede permitírselo eco- 
nómicamente, al 16,5% se lo impi- 
de la gestión del negocio y el 8,7% 
apunta que su actividad aumenta 
en verano y no puede ausentarse, 
pero lo hará en otra época del año. 
El 58% de los autónomos si ten- 
drán vacaciones en estos meses. 
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EDIFICACIONES COMUNITARIAS 

RURALES Y URBANAS, 
De conformidad con lo dispuesto en el articulo 
10 del Real Decreto-ley 5/2023, de 28 de junio, 
por el que se adoptan y promugan determinadas 
medidas de respuesta a las consecuencias eco. 


ómicas y sociales de la Guerra de Ucrania, de 
apoyo a la reconstrucción de la isla de La Palma 
y a otras situaciones de vulnerabilidad; de 
posición de Directivas de la Unión Europea en 
materia de modificaciones estructurales de so- 
ciedades mercantiles y conciliación de la vida 
farias y la vida profesional de los progenitores 
y los cuidadores; y de ejecución y cumplimiento 
¿el Derecho de la Unión Europea (en adelant 
la Ley), se hace público que el día 26 de jur 
¿de 2024, la Junta General Extraordinaria y Uni 
venal de EDIFICACIONES COMUNITARIAS 
RURALES Y URBANAS, S.A. (en adelante, la 
Sociedad), aprobó por unanimidad la trans 
ción de la Sociedad de una Sociedad Anóni 
en una Sociedad de Responsabilidad Limitada. 
conservando su personalidad juridica. 

Conforme a lo establecido en el articulo 10 de la 
Ley, e hace constar expresamente el derecho que 
asiste a los socios y acreedores de la Sociedad a 
obtener el texto integro de los acuerdos adopta- 
¿on y el balance presentado. 


Barcelona, 11 deja 

"membros del como de admmstracon de 

EDIFICACIONES COMUNITARIAS RURALES Y 

URBANAS, SA- D. Joaquim Marí Run Massaguer, 
D 


024- En calidad de 


e María Bus 
Masaaguer y D. Eduardo Castaño Boldù 


Marta Rovira enfría el pacto con el PSC y eleva 
las exigencias de ERC para investir a Illa 


La dirigente republicana no se conforma con el consorcio tributario y reclama un cupo a la catalana 


Aleix Mercader BARCELONA. 


La secretaria general de ERC, 
Marta Rovira, enfrió ayer la po- 
sibilidad de un pacto con el PSC 
para investir a Salvador Illa. “Hoy 
no soy tan optimista como la se- 
mana pasada”, declaró en su 
mera rueda de prensa desde la se- 
de de la formación tras regresar 
de Suiza. Ante el paso atrás tan- 
to de Pere Aragonés como de Oriol 
Junqueras, Rovira se ha conver- 
tido en la máxima autoridad den- 
tro de la organización. 

“El ritmo de las negociaciones 
es bueno pero no garantiza que sal- 
ga un buen resultado. Estoy un po- 
co preocupada. Espero que la pre- 
sencia en Cataluña me ayude a en- 
tender qué puede estar pasando”, 
explicó. 

Rovira señaló que en ninguna de 
las cuatro carpetas puestas sobre 
la mesa por los republicanos --au- 
todeterminación, financiación, len- 
gua catalana y modelo social-- se 


han dado avances significativos; 
tan solo en el capítulo de la lengua 
i rta comodidad”. 

Pese a las informaciones que se- 
ñalaban un acuerdo inminente, la 
dirigente independentista recla- 
móal PSC que se mueva en el “ám- 
bito de la negociación del conflic- 
to político”. Respecto a la financia- 
ción, reiteró que ERC “quiere sa- 
lir del régimen común” para 
alcanzar la “soberanía fiscal”. 

Ayer, la consejera de Economía, 
Natália Mas, reivindicó de nuevo 
su propuesta de cupo a la catalana 
en su intervención en el Consejo 
de Política Fiscal y Financiera. Es- 
ta propuesta excede el marco del 
consorcio tributario planteado por 
los socialistas para mejorar el sis- 
tema de financiación de la comu- 
nidad. 


Pactos alternativos 

Rovira pidió concreciones antes 
de que acabe julio. De lo contrario, 
anunció que su partido “se levan- 


Marta Rovira. ce 


tará de la mesa de negociación”. 
En caso de que la entente social- 
republicana no llegase a buen puer- 
to, la responsable de ERC alentó al 
PSC a sondear otras alternativas 
para convertir a Illa en president. 
“Hay dos mayorías más para ha- 
cer presidente a Salvador Illa. Una 
es una mayoría con PP y Vox y otra 
es con Junts”, dijo. 


Polémica de los carteles 
Por otro lado, la dirigente negó que 
el partido disponga de “una estruc- 
tura B” para impulsar campañas 
de activismo y explicó que han en- 
cargado una auditoría interna re- 
lacionada con la polémica de los 
carteles de los hermanos Maragall. 
Al preguntársele si conocía esta 
campaña, aseguró que, entre sus 
funciones como secretaria gene- 
ral, está la de tener conocimiento 
de este tipo de iniciativas pero que 
desconoce “el último de los deta- 
Iles” de cómo se ejerce este acti- 
vismo. 


INMOBILIARIA FLAMMA, S.A. 


De conformidad con lo dispuesto en el articulo 
10 del Real Decreto-ley 5/2023, de 28 de junio, 
por el que se adoptan y prorrogan determina 
das medidas de respuesta a las consecuencias 
económicas y sociales de la Guerra de Ucrania. 


trmordinaria y U 
FLAMMA, 
aprobó por unanimidad la transformación de 
la Sociedad de una Sociedad Anónima e 
Sociedad de Responsabilidad Limitada, 
servando su personalidad juridica. 


Conforme a lo establecido en el artic 
la Ley, se hace constar expresamente 
recho que asiste a 

la Sociedad a obte 
acuerdos adoptados y 


socios y acreedor 


balance presentado 


En calida de miembros 


pe, D. Jvir Mara xo Massager, 
hab Mamaguer, Joe Maria uno 


CORIMAR GRUP DE GESTIÓ, S.L. 
(SOCIEDAD ABSORBENTE) 


del Real Decreto-ley 5207 
que se adous 
de respuesta ala comesvensras ccono 
<iale de a Guerra de Ucrania. de apoyo a la recons- 
trucción de la inda de La Palma y a otras situaciones 
de vulnerabilidad; de transposición de 

¿e la Unión Furapea en materia de modificaciones 
Estructurales de sociedades mercantiles y consi 
Tacón de la vida familiar y la vida profesional de 
los progemtore y los cundadores: y de ejecución y 
«umplimiento del Derecho de la Unión Europea (en 
adelante. la Ley), se hace público que, el día 8 de 
Julo de 2024, las Juntas Generals Extraordinarias 
y Universales de CORIMAR GRUP DE GESTIÓ, 
SL (Sociedad Absorbente) y de SECUIT, S.L (So- 
coda Absorbido, han aprobado por unanimidad la 
fusión por absorción por la que CORIMAR GRUP 


DE GESTIÓ, S1. abnorterá a SECUIT, SL. sobre 
la base del proyecto comun de fusión de fecha $ de 
jumo de 2024. con disolución sin liquidación de 
la Sociedad Absorbuda, y adquisición por sucesión 
unes! de su patrono por parte dela Sociedad 
Absorbente 


Conforme a lo establecido en el articulo 10 de la 
Ley. se hace comtar expresamente el derecho que 
asme a os socio y acreedores de las respecovas so 
tedados a obtener el texto imegro de las decisiones 
adoptadas y el balance de fanon 
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Paschal Donohoe Presidente del Eurogrupo 


“Espero que Francia pase a una 
política presupuestaria más normal” 


Lidia Montes BRUSELAS. 


El Eurogrupo marca las primeras 
líneas para que los p: 
los presupuestos del pró 
La llamada, en esta ocasión, es 
lizar un mayor ajuste, a sanear las 
cuentas y 
economía, apunta su pre: 
Paschal Donohoe. El irlande 
tualiza, en una entrevista con va- 
rios medios internacionales entre 
los que se encuentra El Economis- 
ta, que deben retirarse las medidas 
de ayuda a la crisis energ 
hay déficit, hay que reducirlo. Si 
está en equilibrio, hay que intentar 
pasar al superávit. Si se está en su- 
perávit, hay que intentar mantener 
ese superávit. La clave para lograr- 
lo es la supresión progresiva de las 
medidas relacionadas con el coste 
de la vida”. 


¿Por qué la politica fiscal será más 
pesimista de lo esperado en 2025? 
En marzo del año pasado hablába- 
mos de una pequeña contracción 
dela política fiscal y en julio de es- 
te año hablamos de postura con- 
a. La declaración establece 
jad de reducir la deuda en 
e compara con la situación 
a principios de año, es más exigen- 
te de lo que habíamos previsto ini- 
cialmente para 2025. 


¿Los países están haciendo lo su- 
ficiente para retirar las medidas 
energéticas? 

Hemos avanzado, pero el trabajo 
no está terminado. Por ejemplo, 
en Irlanda, se ha reducido la es- 
cala de las ayudas. Algunos paí- 
ses están un poco más avanzados 
y han eliminado la mayoría, pero 
el grueso debemos completar ese 
trabajo. Es muy importante que, 
cuando tomemos decisiones so- 
bre los presupuestos para 2025, 
reflejen que la inflación va a si- 
tuarse en torno al 2% frente al 5% 
donde estaba el año pasado en Ir- 
landa. Así pues, estamos avanzan- 
do, pero el trabajo no ha conclui- 
do en absoluto. 


Además de retirar las medidas ener- 
gética, ¿qué otras acciones deben 
tomar los gobiernos? 

Muchos gobiernos todavía tienen 
ayudas al coste de la vida que se 
implementaron cuando la infla- 
ción estaba en torno al 70 al 10%. 
Si las medidas energéticas y las me- 
didas económicas más amplias que 
se introdujeron cuando la infla- 
ción era tan alta se suprimieran, 
sería un factor clave para avanzar 
hacia una postura contractiva el 
próximo año. 


Presupuesto: 

“La política fiscal 
será más exigente 
de lo que habíamos 
previsto en un 
inicio para 2025 ” 


España: 

“La economía 
española ha hecho 
grandes esfuerzos 
por reducir la 
deuda y el déficit” 


Endeudamiento: 
“Si la deuda crece, 
aumenta el riesgo. 
En especial, si 
compartimos una 
moneda única” 


Al mismo tiempo, nos enfrentamos 
a una enorme necesidad de inver- 
sión para los próximos años... 

Los ministros están tomando me- 
didas para tratar de reducir el gas- 
to corriente y su impacto en la in- 


lación. La mayoría de minist 
tán haciendo grandes esfuerzos pa- 
ra proteger los planes de inversión, 
que son esenciales si Europa quie- 
re crecer. Ya se trate de inversiones 
en vivienda, en energías renovables, 
en nuestras infrestructuras de trans- 
porte, en las infraestructuras nece- 
sarias para apoyar la fabricación en 
Europa. Hemos aprendido lo que 
costó esa inversión en la crisis fi- 
nanciera. Se tardó una década en 
reconstruirla de nuevo y muchos 
países no pudieron hacerlo. Tam- 
bién hemos aprendido que si cae la 
inversión del sector público, tiene 
un efecto en las inversiones del sec- 
tor privado. Todos estamos hacien- 
do grandes esfuerzos para mante- 
ner al menos el valor de la inver- 
sión dentro de nuestra economía, 
para mejorarlo y aumentarlo. 


La Comisión Europea decidió no in- 
cluir a España en procedimiento 
por déficit excesivo y la autoridad 
fiscal europea considera que no es- 
ta justificado porque, aunque es 
una desviación temporal, no es pe- 
queña. ¿Cuál es la postura del Eu- 
rogrupo con esta decisión? 

La Comisión es un organismo in- 
dependiente de la UE. En su opi- 
nión no había razón para abrir un 
procedimiento por déficit excesi- 
vo a España. Al mirar a la econo- 
mía española en su conjunto, me 


parece que se han hecho esfuerzos 
claros para reducir la deuda y tam- 
bién para retirar las medidas que 
a. en vigor para la crisis de 
s. Me queda muy claro que 
objetivo del ministro Carlos Cuer- 
poes dar los pasos que lleven a una 
reducción del endeudamiento en 
España. La Comisión los evaluó im- 
parcialmente y legó a la conclusión 
de que era necesario un procedi- 
miento por déficit excesivo. 


Francia tendrá un nuevo Gobierno. 
¿Le preocupa que abandonen la 
consolidación fiscal? 

"Tengo mucha esperanzas en que Fran- 
ciasiga siendo consciente de la nece- 
sidad de pasar a una política presu- 
puestaria más normal. Sé que hay un 
proceso en marcha en el Parlamen- 
tofrancés para elegir a un nuevo Go- 
bierno. La necesidad de reducir el en- 
deudamiento no viene solamente de 
la vuelta a las reglas fiscales, También 
se basa en el hecho de que muchos 
paises, tras la pandemia, tras la alta 
inflación, siguen teniendo unalto ni- 
vel de endeudamiento. Todos nece- 
sitamos pasar a niveles más norma- 
les de endeudamiento. Esa necesidad 
se aplica a muchos países, no sólo a 
Francia. Será importante que lo ha- 
gamos en los próximos años. Sé que 
este un tema importante en Francia 
y espero trabajar con el nuevo gobier- 
no galo para que así sea. 


Parece muy probable un Gobierno 
galo con la coalición de izquierdas. 
Así que lo más probable es que no 
tengan una postura contractiva, si- 
no una postura que aumente la deu- 
da pública. ¿Y qué hará el Eurogru- 
po sieso ocurre? 

Esperaremos a la formación de go- 
bierno en Francia. Mi mensaje pa- 
ra ese nuevo gobierno es el mismo 
que para cualquier gobierno en Eu- 
ropa: aumentamos el endeudamien- 
to por las razones correctas en los 
últimos años, ahora necesitamos re- 
ducir el endeudamiento por las ra- 
zones correctas, No se trata sólo de 
las reglas fiscales. Se trata de rec 
nocer que si la deuda pública sigue 
subiendo, aumenta el riesgo. Y esos 
riesgos se agravan y multiplican si 
todos compartimos una moneda 
única. Mando el mismo mensaje a 
un nuevo gobierno francés que el 
que ofrezco al gobierno actual. 


Si se produce un enfrentamiento 
entre la Comisión y Francia, ¿le preo- 
cupan las repercusiones? 

Confío plenamente en lograr un 
equilibrio entre la estabilización de 
la deuda, su posterior reducción y 
seguir invirtiendo en nuestro futu- 
ro. Es un camino muy estrecho y 
exigente. Me refiero a todos los cam- 
bios en las finanzas públicas en la 
zona euro en los últimos cinco años, 
lo que tuvimos que hacer durante 
la pandemia, lo que tuvimos que ha- 
cer durante el repunte de la infla- 
ción pero los paises han reducido 
el endeudamiento. 


Lo sucedido en los EEUU el fin de 
semana, acerca a Trump a una vic- 
toria. ¿Como afectaria al comercio 
alos aranceles? 

Quiero condenar lo ocurrido du- 
rante el fin de semana. La amena- 
za de violencia a todos los líderes 
íticos ha crecido en los últimos 
spero que este terrible 
dente suponga una oportunidad pa- 
ra intentar repensar nuestra forma 
de hacer política y centrarnos en la 
estabilidad democrática, Me ha he- 
cho darme cuenta de los retos a los 
quetodos podríamos enfrentarnos 
en Europa. En términos de respues- 
ta, se trata de profundizar en nues- 
tras bases económicas para que sea- 
mos capaces de mantener y desa- 
rrollar importantes relaciones con 
otros países. Por eso, tratar de en- 
contrar formas en las que podemos 
fomentar y apoyar el crecimiento 
dentro de nuestras economias, có- 
mo desarrollar la competitividad 
de la Unión Europea, más allá de 
lo que hemos hecho, es una misión 
esencial para todos nosotros. 


¿Pero no cree que una victoria de 
Trump puede amenazar las relacio- 
nes comerciales con la UE? 

Si he aprendido algo sobre la poli- 
tica en los últimos años, es que la 
especulación con respecto a lo que 
el futuro ser, a veces, inapropiada y 
otras errónea. Creo que tenemos 
que centrarnos en nuestros propios 
asuntos, en tomar decisiones a lar- 
go plazo para Europa. 
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El Eurogrupo reclama una política fiscal 
más “contractiva' el próximo ejercicio 


Eleva el tono respecto a marzo y estima necesario un ajuste más grande de lo previsto 


Lidia Montes BRUSELAS. 


La pandemia trajo años de manga 
ancha de gasto y de expansión fis- 
cal en un intento por poner en mar- 
cha medidas que ayudarán a miti- 
gar el golpe económico. Sucedió lo 
mismo tras el estallido de la guerra 
de Ucrania. Pero ahora, el Eurogru- 
po hace una llamada a dejar atrás 
la política fiscal neutral del último 
año para encarar un 2025 en el que 
sea “contractiva”. 

El escenario es el propicio. Los 
países del euro deberán presentar 
sus planes estructurales a la Comi- 
sión Europea el próximo septiem- 
bre y los planes presupuestarios pa- 
ra 2025 en octubre. “Se espera que 
la aplicación de la gobernanza eco- 
nómica dé lugar a una política fis- 
cal contractiva para el conjunto de 
la zona euro en 2025”, indicaron los 
titulares de Economía y Finanzas 


de los Veinte en una declaración 
conjunta ayer. 

Cambia así el tono respecto al pa- 
sado marzo. El Eurogrupo habla con 
connotaciones más restrictivas para 
el próximo ejercicio, con la idea de 
defender la disciplina fiscal que aho- 
ra, parece, requerirá un ajuste más 
grande del que se preveía hace unos 
meses. Hace medio año, los titulares 
de Economía y Finanzas pedían una 
estrategia de “consolidación fiscal de- 
terminada, gradual y realista”, que 
“refuerce la sostenibilidad fiscal, re- 
construya colchones fiscales”. Si se 
refería a una posición fiscal “ligera- 
mente contractiva”, ahora habla úni- 
camente de “contractiva”. 

En su declaración, el Eurogrupo 
puso en valor la necesidad de im- 
pulsar la “sostenibilidad fiscal” pa- 
ra apoyar “el proceso de desinfla- 
ción” si bien abre la mano a que la 
política fiscal sirva para hacer fren- 


Valdis Dombrovskis, Paolo Gentiloni y Carlos Cuerpo. ££ 


te ala incertidumbre. Se refiere a la 
necesidad de una “consolidación 
fiscal gradual y sostenible en la zo- 
na euro” para “reducir los altos ni- 
veles de déficit y deuda”. 

A su entrada al Eurogrupo, el co- 
misario de Economía, Paolo Gen- 


tiloni, contextualizaba que, tras tres 
años de políticas fiscales de apoyo, 
los países han avanzado hacia una 
posición fiscal neutral para, en 2025, 
situarse en una contractiva. Una es- 
trategia “en línea con nuestro obje- 
tivo de rebajar la inflación y en cohe- 


Economía 


rencia con las reglas fiscales”. 

Por lo pronto, se dan las condi- 
ciones para una “aceleración gra- 
dual de la actividad económica en 
2024 y 2025”, señala el comunica- 
do conjunto. Una coyuntura que, 
según explicaba la Comisión Euro- 
pea en sus previsiones de primave- 
ra, tiene raíz en un rebote del con- 
sumo como catalizador de tal ace- 
leración, la caída de la inflación y 
un mercado laboral resiliente. “Los 
riesgos para las perspectivas eco- 
nómicas siguen apuntando a la ba- 
ja, en un entorno aún dificil”, 

Si bien la evolución fiscal ha va- 
riado de un país a otro en los últi- 
mos años, en algunos casos se han 
debilitado las finanzas públicas, 
apuntan los ministros de Economía. 
Así la posición fiscal se prevé que 
sea contractiva ya en 2024, tal y co- 
mo apuntó el Eurogrupo en su de- 
claración de diciembre del pasado 
año y ahora apunta en la misma di- 
rección para el 2025. 

La inversión se mantendrá esta- 
ble y, en 2025, el déficit en la eu- 
rozona se caerá al 2,8% de PIB 
mientras que a la deuda se situará 
en el 90% hasta cierre del próxi- 
mo año. El Eurogrupo pone en evi- 
dencia la necesidad de consolida- 
ción fiscal. 


China se ralentiza en el segundo cuarto 
del año y el PIB se queda en un 4,7% 


Los analistas esperaban que la economía del gigante asiático creciese un 5,1% hasta junio 


Carlos Asensio MADRID. 


La economía china está a medio 
gas y el crecimiento del PIB se que- 
dó en el segundo trimestre en un 
4,7% interanual y sufrió un avan- 
ce con respecto a los tres primeros 
meses del año de un 0,7%, según 
los datos publicados ayer por la Ofi- 
cina Nacional de Estadística (ONE). 

Esto supone una expansión de 
la segunda economía más grande 
del mundo muy por debajo del 51% 
interanual que vaticinaban los ana- 
listas, y lejos del 1% con respecto a 
los tres meses anteriores. 

En los tres primeros meses del 
año, Pekin sorprendió fuertemen- 
te tras registrar una expansión de 
su economía del 5,3% interanual. 
Tdoo gracias a las fuertes exporta- 
ciones y la inversión realizada en 
la industria manufacturera. 

Este nuevo dato ralentizado ha- 
ce que en la primera mitad del año 
el PIB de China se quede en el 5%, 
loque indica que Pekín tendrá que 
hacer bastantes esfuerzos para al- 
canzar su objetivo de cerrar el año 
con una expansión económica en 
torno al 5%. 

La versión oficial del ONE resal- 
ta que la economía del gigante asiá- 
tico “ha estado operando en gene- 
ral sin problemas” y se halla en un 


El PIB de China decepciona 


Dato interanual en porcentaje 
20 


El bajo consumo y 
el sector imobiliario 
son los principales 
lastres económicos 
del gigante asiático 


“progreso constante”. En el comu- 
nicado oficial destacan que se pro- 
dujo un “crecimiento estable” en 
la producción y una “recuperación 


continua” en la demanda, el em- 
pleo se mantuvo “también esta- 
ble”, con una estabilidad de pre- 
cios y “el incremento continuo en 
los ingresos de los residentes, ade- 
más de un aumento acelerado de 
nuevas dinámicas y la implemen- 
tación de nuevos avances en el de- 
sarrollo de alta calidad”, resaltan. 
Pero los grandes lastres de la 
economía del país sigue siendo el 
sector inmobiliario y el consumo. 
La inversión inmobiliaria se des- 
plomó un 10,1% interanual en el 


primer semestre de 2024 y los pre- 
cios siguieron cayendo en junio. 

“Un aspecto positivo fue que más 
ciudades experimentaron aumen- 
tos de precios, y vimos cierta esta- 
bilización en algunas ciudades cla- 
ve de nivel 1 y 2. La estabilización 
de los precios de la vivienda debe- 
ría ser la máxima prioridad para 
respaldar la confianza y, si el apo- 
yo político sigue extendiéndose, 
podríamos ver algunas señales po- 
sitivas en los próximos meses”, se- 
ñaló el economista jefe de Gran 
China de ING, Lynn Song. 

A pesar de todo, el experto rei- 
tera que el impacto de esta crisis 
inmobiliaria sobre el PIB “persis- 
ta durante un periodo prolongado 
de tiempo” ya que, incluso si los 
precios tocan fondo, las promoto- 
ras tendrán que deshacerse de sus 
inventarios antes de hacer nuevas 
inversiones. 

Por otro lado, el consumo repre- 
sentó una cuota del 82% del creci- 
miento en 2023, en cambio las ven- 
tas minoristas crecieron un magro 
2% interanual, su nivel más débil 
desde que se levantaron las restric- 
ciones del Covid. La débil confian- 
za de los consumidores “sigue sin- 
do un importante obstáculo para 
la recuperación económica”, re- 


marcó el experto de ING. 


CONVOCATORIA DE LA JUNTA 
GENERAL DE SOCIOS DE LA 
SOCIEDAD AURO NEW 


juro de administración de AURO NEW TRANS- 


Dehesa Vicja $5. Mades, al objeto de der y resol 
ve cerca de los amus comprendidos en e siguiente 


Primer punto: Aprobacion de las cuentas anuales 
y del informe de gestión individuales de a Socie 
“dad correspondientes al ejercicio cerrado a 31 de 
diciembre de 2023 formulados por el Cosejo de 
Yaminntracion 
Segundo punto: Apcobación de las cuentas anus- 
los y el informe de gestión consolidados de AURO 
NEW TRANSPORT CONCEPT, SA. y sun socieda- 
des dependientes correspondiemes al ejercicio wo- 
Sint cerrado a 3 de diciembre de 202, formulados 
por el C omeja de Administración 
Tercer punin: Aprobación del Estado de laforma- 
cumelidado de AURO NEW 


rado a 31 de diciembre de 2023, formulado par el 
omeja de Administración 


Cuarto punto: Aprobación dela propuesta de apli- 


rado a 31 de diciembre de 2023 de AURO NEW 
TRANSPORT CONCEPT, SA 


4: Delegación de facultados 


Séptima punta: Lectura y aprobación del neta de 
ta janta. 


Se hace constar expresamente, al amparo del art. 272 
de a Ley de Sociedades de Capital, que a partir de la 
ora de la puma penen! cun ss pl 


Día (cuentas anuales diva ys 
¿e de informació no fnancera). y el mbor de ger 
són individual y consolidado) y inform del mur 
¿e cuentas (individual y comoliddo) y el Informe del 
Vemcntor meperlcnte del estado de informacin no 


En virtud de lo previo en el articulo 13 de los Es- 
tanos Sociales, prevé la ponia de ausencia 
a la jurta por medios telemáticos. A al efecto con la 
remisia de cta convocatoria, se hari llegar a los se 
Bores socios. un enlace la jumta general de socion 
via videoconferencia o conferencia. alzado la ple 
taforma ZOOM. 
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Trinidad Jiménez Directora de Estrategia Global y Asuntos Públicos de Telefónica 
“Latinoamérica está preparada para 
emprender la revolución digital” 


Carlos Asensio SANTANDER 


En un momento en el que el mun- 
do entero mira a América Latina, 
las relaciones que España mantie- 
ne desde hace décadas con la re- 
gión convierten a nuestro país en 
clave para abrir camino hacia nue- 
vas relaciones con la UE. Trinidad 
Jiménez (Málaga, 1962) cuenta, 
dentro del marco del IX Encuentro 
de empresas multilatinas, a través 
de su experiencia en el seno de una 
empresa presente al otro lado del 
Altlántico como es Telefónica, có- 
mo la región tiene un enorme po- 
tencial para las empresas de aquí y 
cómo las compañías latinas ponen 
cada vez más interés por invertir 
en España para su proceso de in- 
ternacionalización. 


pulsar | 

mérica y la UE? 

España lleva muchísimos años pre- 
sente en América Latina, no sola- 
mente a través de sus empresas si- 
no desde el punto de vista social y 
desde el punto de vista político. He- 
mos impulsado innumerables pro- 
yectos de cooperación al desarro- 
llo en un momento en que Améri- 
ca Latina lo necesitaba y en países 


en que necesitaba esa cooperación. 
España tiene que seguir apostando 
por América Latina y sus empresas 
también, y eso estamos haciendo 
en la región. 


Lo que le pedimos a cualquier pa- 
ís en el que queremos ofrecer un 
negocio, latino o no, es que haya una 


sas tan básicas como estabilidad po- 
lítica y que haya una buena relación 
entre el sector privado y el sector 
público con el fortalecimiento de 
la institucionalidad. 


¿Hay buena relación de las empre- 
sas españolas con los Gobiernos? 
En el caso de las empresas que es- 
tamos reguladas, como pueden ser 
las telecomunicaciones o las em- 
presas energéticas, la relación con 

iernos normalmente es muy 
fluida y así tiene que ser siempre. 
Podemos encontrarnos con distin- 
tas situaciones, cambios de Gobier- 
no etc. y nosotros tenemos que es- 
tar enfocados en lo que es nuestra 
obligación que es la de mantener 
nuestra inversión productiva y ofre- 
cer un servicio a la ciudadanía. No 
podemos desviar la atención de 
nuestro objetivos. 


Telefónica es una empresa fuerte 
en la región y clave para su digita- 
lización ¿Cómo afrontan el reto? 

La economía será digital o no será 
y por tanto, tenemos que hacer una 
apuesta muy fuerte por la digitali- 
zación en todos los territorios. En 
su momento, Telefónica y las em- 
presas de telecomunicaciones con 
presencia aquí hicimos la apuesta 
clara por la expansión de fibra en 
nuestro territorio. Y eso ha hecho 
que en ese momento España sea 
uno de los países que mejor y más 
cantidad de fibra tiene, comparati- 
vamente con otros países de la Unión 
Europea y con otros países del mun- 
do. Es decir, tenemos una red de fi- 


bra que es de las mejores del mun- 
do. Pues para esa nueva revolución 
digital eso que hemos hecho en Es- 
paña lo queremos también hacer 
en América Latina. De hecho es una 
región que está bastante bien pre- 
parada para la revolución digital. 


¿Cómo ve el trabajo de España co- 
mo ecosistema de atracción a las 
empresas latinoamericanas que 
quieren abrirse un hueco en el mer- 
cado europeo e incluso dar el salto 
a Asia a través de nuestro país? 

Desde hace muchos años, España 
ha sido un hub fundamental para 


Inversión: 
“España y 

sus empresas 
tienen que seguir 
apostando por 
esta región” 


las empresas latinoamericanas que 
quieren instalarse aquí o que quie- 
ren ir a otros países, fundamental- 
mente países de la Unión Europea, 
pero también países asiáticos. Y a 
nosotros nos gusta hacer de esa 
puerta de entrada, nos gusta tener 
ese papel porque España se siente 
también latinoamericana y es par- 
te de nuestra identidad. Yo creo que 
España lo ha hecho muy bien du- 
rante la presidencia de la Unión Eu- 
ropea porque ha hecho una firme 
apuesta por fortalecer las relacio- 
nes entre estas partes del mundo. 


Ser excelente - Ser visible - Ser CIEGE 
Ser empresa certificada 


por INFORMA y ell conomista. 
Líderes en información y actualidad empresarial 


E Tras conseguir la certificación, la empresa participa en la gala de entrega de los certificados 


CIEGE. 


E La empresa y su Responsable consiguen visibilidad específica en elEconomista.es, a través 
de la cobertura del evento y la entrevista personalizada. 


IEGE 


Gestión 
excelente 
2024 


Certifica la gestión excelente de tu em 
E INFORMA analizará los principales parámetros que determinan la gestión de la com; 


https://excelen: 


Más información en 900 103 020 | clientesGeinforma.com 


empresarial.eleconomista.es. 
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Normas « Tributos 


Hacienda obligará a destapar quiénes son 
los dueños reales de las empresas en 2025 


Deberá identificarse toda firma sujeta a impuestos en nuestro país, sea española o extranjera 


Eva Díaz MADRID. 


Hacienda obligará a destapar quié- 
nes son los dueños reales de las em- 
presas a partir del 3 de febrero de 
2025. Las compañías tendrán que 
informar de la relación de titulares 
reales cuando se den de alta, baja o 
modifiquen cualquier información 
del Censo de empresarios, profe- 
sionales y retenedores. La informa- 
ción que deberán comunicar a la 
Agencia Tributaria será el DNI o el 
número de identificación extranje- 
ro si el titular no es español, nom- 
bre, apellidos, fecha de nacimien- 
to, nacionalidad, país de expedición 
del número de identificación y pa- 
ís de residencia, 

Esta nueva obligación nace de la 
Ley del 24 de mayo de 2023 que 
transpuso la Directiva europea so- 
bre cooperación administrativa en 
el ámbito de la fiscalidad (DAC 7) 
para luchar contra el fraude fiscal 
y el blanqueo de capitales. 

Hacienda obligará a informar de 
los titulares reales a través del Mo- 
delo 036 de Declaración censal de 
alta, modificación y baja en el Cen- 
so de empresarios profesionales y 
retenedores. Para ello, ha sacado es- 
te lunes a audiencia e información 
pública el Proyecto de Orden para 
modificar el Modelo 036, sobre el 
quelos afectados e interesados po- 
drán presentar observaciones has- 
ta el 5 de agosto, El nuevo Modelo 
036 incluirá una nueva página en la 
que informar delos titulares reales 
de las firmas. 

La Orden entrará en vigor el 3 de 
febrero de 2025, fecha a partir de la 


ma 
ER CULO 


e 


ESPA 


El objetivo es 
fortalecer la lucha 
contra el fraude 
fiscal y el blanqueo 
de capitales 


cual se aplicará por primera vez el 
Modelo 036. Esta nueva obligación 
afectará a todos los empresarios que 
desarrollen en España un actividad 
empresarial, a quiénes abonen ren- 


Delegación especial de la Agencia Tributaria en Madrid. usa 


tas sujetas a retención o ingreso a 
cuenta, alos no residentes pero que 
operan en el país mediante un es- 
tablecimiento permanente o a so- 
cios, herederos o participes de en- 
tidades en régimen de atribución 
de rentas que desarrollen activida- 
des empresariales. 

Por otro lado, la Agencia Tribu- 
taria también modificará el Mode- 
10 036 y 030 (Censo de obligados 
tributarios) para mejorar el siste- 
ma de avisos. Si el año pasado, Ha- 
cienda ya habilitó que los contribu- 
yentes pudieran autorizar a los ór- 


ganos económico-administrativos 
a utilizar el número de teléfono y 
correo electrónico facilitado al fis- 
co para que le remitieran notifica- 
ciones, ahora también amplía esta 
autorización a la Dirección Gene- 
ral de Tributos (DGT). Asimismo, 
seincluye la aplicación (app) de la 
Agencia Tributaria como medio de 
recepción de los avisos informati- 
vos por estos órganos. 


@ Más información en 
www. 


El Constitucional 
analiza hoy el 
perdón de pena a 
Chaves y Griñán 


La Corte anulará las 
condenas de los dos 
expresidentes andaluces 


E. D. MADRID. 


El Pleno del Tribunal Constitu- 
cional (TC) analiza a partir de 
hoy los recursos de amparo de 
losexpresidentes de Andalucía, 
Manuel Chaves y José Antonio 
Griñán, por el caso de los ERE. 

Los borradores de ambas po- 
nencias de la vicepresidenta de 
la Corte de Garantías y magis- 
trada progresista Inmaculada 
Montalbán filtrados la semana 
pasada apuntan a anular la sen- 
tencia de la Audiencia Provin- 
cial de Sevilla para dictar otra 
por delitos inferiores, 

Griñán fue condenado a seis 
años de cárcel y 15 años de inha- 
bilitación por prevaricación y 
malversación por la elaboración 
de los anteproyectos de ley de 
los presupuestos anuales de An- 
dalucía que articulaban las ayu- 
das sociolaborales. El expresi- 
dente andaluz, finalmente, no 
entró en prisión por el cáncer 
que padece. 

La ponencia señala que la ela- 
boración de los anteproyectos y 
proyectos de ley no puede con 
tituir un delito de prevaricación 
porque son meras propuestas 
que debe aprobar el Parlamen- 
to y, por tanto, no pueden ser so- 
metidas a control judicial. 

Chaves fue condenado a nue- 
ve años de inhabilitación por un 
delito de prevaricación entre 
2000 y 2009. La Corte pedirá re- 
bajarlo a los años 2001 y 2001. 


El Supremo esperará al tercer fallo de la justicia 
europea para decidir si hacer fijos a los interinos 


El tribunal congela todos los 
casos que tiene al respecto a 
la espera de que el TJUE le 
conteste a sus cuestiones 


E Díaz MADRID. 


El Tribunal Supremo (TS) mantie- 
ne congelados todos los casos en los 
que trabajadores interinos reclaman 
ser reconocidos como fijos por abu- 
so de temporalidad hasta que el Tri- 
bunal de Justicia de la Unión Euro- 
pea (TJUE) se pronuncie sobre la 
cuestión que le remitió el Alto Tri- 
bunal el 30 de mayo de 2024. 
Concretamente, el Supremo, en- 
tre otras cuestiones, preguntó al 


TJUE si es conforme a derecho eu- 
ropeo la doctrina jurisprudencial 
que niega a los indefinidos no fijos 
la condición de fijos porque no han 
superado los procesos de selección 
como las oposiciones. 

El tribunal español defiende que 
la legislación nacional marca que 
para acceder al empleo público hay 
que regirse por los “principios de 
igualdad, mérito y capacidad” y, por 
tanto, mientras los interinos no su- 
peren estos procesos selectivos es- 
tá justificada la diferencia de trato. 

El Supremo continuará parali- 
zando los casos que le llegue sobre 
interinos que piden ser fijos hasta 
que el TJUE responda a su cues- 
tión, a pesar de que el tribunal eu- 


La UE indicó dos 
veces que el Estado 
debe compensar a 
los temporales por 
abuso de contrato 


ropeo ya se ha pronunciado en dos 
ocasiones este año -el 22 de enero 
y el 13 de junio- respecto a que la 
Administración debe hacerindefi- 
nidos a los interinos que encade- 
nen durante años contratos tempo- 
rales de manera injustificada. 

La sentencia de Europa de junio, 
de hecho, indicaba que los juzga- 


dos tendrán que inaplicar la juris- 
prudencia del Supremo “si esta se 
basa en una interpretación de las 
disposiciones de la Constitución in- 
compatible con los objetivos del 
Acuerdo Marco y de la Directiva 
europea” para impedir abusos de- 
rivados de la utilización de sucesi- 
vos contratos de trabajo de dura- 
ción determinada. 

Por su parte, el Alto Tribunal, en 
un fallo de este 2 de julio del que 
fue ponente el magistrado Sebas- 
tián Moralo Gallego que resuelve 
un caso distinto (el de un interino 
que no reclama ser fijo, sino una in- 
demnización de 20 días por año tra- 
bajado), indica que se están conge- 
lando todos los casos de fijeza de 


trabajadores temporales en la Ad- 
ministración hasta que el tribunal 
de la UE se pronuncie. 

La sentencia señala que el caso 
que resuelve no es un supuesto de 
fijeza que pudiera verse afectado 
por la cuestión prejudicial elevada 
al TJUE el 30 de mayo de 2024 y, 
al no quedar vinculada “a la reso- 
lución que pueda dictar el TJUE en 
aquella cuestión prejudicial”, “no 
procede en consecuencia la suspen- 
sión de este procedimiento”. 

Una afirmación que apunta a que 
el Supremo, a pesar de los dos fa- 
llos del TJUE sobre los interinos, 
esperará a que le responda de for- 
ma concreta a su cuestión prejudi- 
cial para decidir qué hacer. Esto po- 
dría alargar casi dos años la incer- 
tidumbre de los interinos que ha- 
yan sumado contratos temporales 
por parte de la Administración de 
forma fraudulenta, es decir, sin jus- 
tificación por la que no haya con- 
vocado oferta para cubrir la plaza. 


ell conomista.es Cs ino 
Líder de audiencia de la prensa económica 
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Seis meses después del episodio vandálico, José Moro nos relata cómo ha gestionado la pérdida de 60.000 litros de vino. 


El dueño de Cepa 21 revela los 
detalles del sabotaje a sus vinos 


El bodeguero José Moro, víctima del asalto, explica que de Horcajo se salvaron 
algunos litros, que embotellará y cuyos beneficios destinará a fines solidarios 


T. Ferrandis MADRID 


Con 21 años cumplidos, la bodega 
Cepa 21 (Castrillo de Duero, Valla- 
dolid) se encuentra en su mejor mo- 
mento, de ahí que el acto vandálico 
que ha sufrido, asegura José Moro, 
le ha pillado fuerte también gracias 
aun equipo joven consolidado que 
respalda el proyecto. 

Antes de continuar, recordemos 
que en febrero a eso de las tres y me- 
dia de la madrugada una extrabaja- 
dora entró en el recinto, desactivó 
la alarma y abrió cinco depósitos, 
que contenian el vino de la última 
cosecha. Hablamos con el bodegue- 
ro y presidente de la bodega, situa- 
da en la DO Ribera del Duero, y nos 
confirma que lo que siente hoy “es 
una mezcla de sentimientos”, Está 
contento porque se ha identificado 
a la presunta persona “que nos ha 
hecho tanto daño, pero hasta que no 
llegue el juicio no se puede llevara 
cabo una acusación. Nos presenta- 
remos como causa nosotros y 
Mapfre. Después, llegará la fecha 
del juicio”. Aseguradora, con la que, 


Una imagen del acto vandálico capturada por la cámara. ££ 


confiesa, no ha tenido” el trato que 
esperaba y con la que pretende lle- 
gara un acuerdo. Más que nada, por- 
queel valor del vino derramado en 
el mercado asciende a los dos mi- 
lones y medio de euros”. Explica 
que se trataba de un depósito de 
20.000 litros de Horcajo, el vino más 
nuevo de la bodega y uno de los me- 
jores de la Ribera del Duero; otros 


20.000, de Malabrigo, un ejemplar 
redondo, con personalidad y lleno 
de matices, y otros 20.000, de Cepa 
21, que representa a la perfección la 
tradición de la viticultura y la voca- 
ción innovadora de la bodega. En 
definitiva, han sido 60.000 litros 
echados a perder, que, para enten- 
dernos, son ochenta y pico mil bo- 
tellas: “Una barbaridad. Es la cose- 


cha del 23, que saldría en la campa- 
ña de finales de 2025-2026”, añade. 

La buena noticia es que de Hor- 
cajo se salvó una pequeña cantidad 
del que José Moro vaa intentar ob- 
tener una buena crianza y cuando 
el vino se encuentre en su esplen- 
dor tiene previsto destinarlo a fines 
sociales: “Nuestro deseo es que el 
mal nunca gane al bien. Vamos a ha- 
ial y subastarlo. To- 
davia quedan dos años para que ten- 
ga la crianza, así que hasta enton- 
ces no sabremos a qué asociación 
irá destinado”, prosigue al tiempo 
que explica que para que no vuelva 
a ocurrir otra salvajada semejante 
ha actualizado los protocolos de se- 
guridad reforzando las puertas de 
entrada ala bodega. La persona que, 
presuntamente, cometió el sabota- 
je entró con unas llaves. Es decir, 
había hecho unas copias. ¿Qué le 
llevó a hacer semejante atrocidad? 
Es nuestra siguiente pregunta: “La 
única explicación que encontramos 
es que la habíamos despedido. Era 
una operaria más, se encargaba de 


quetar. En la bodega hay épocas con 
más trabajo, como en la campaña de 
Navidad y en la vendimia, y después 
realizamos un ajuste de personal”, 
señala el propietario de esta grandi- 
sima bodega del siglo XXI en con- 
tinua evolución. Por eso, se encuen- 
tra inmerso en una remodel: 
con el objetivo de que 
ras funcionen con la máxima pro- 
ductividad: “Contamos con unos vi- 
ñedos, que han crecido durante 25 
años y ahora han bajado las raíces a 
lo más profundo del terruño para 
obtener la mejor mineralidad. No- 
sotros tenemos que saberla llevar a 
una botella de vino para que 
prese con la máxima complej 


y José Moro lo que busca es elabo- 
rar unos ejemplar 
tempranillo elegantes y frescos 
factor determinante gracias a la orien- 
tación norte de lo: edos. Es un 


objetivo en el que el bodeguero ha 
puesto el foco: “Estamos trabajan- 


cura complementando el proceso 
con una elaboración adecuada para 


60.000 litros 
echados a perder 
(80.000 botellas): 
“Una barbaridad. Es 
la cosecha del 23" 


que mantengan sus característic: 
¿El resultado? “Unos vinos con cla- 
Se, elegancia, cuerpo y profundidad”. 
Y, sobre todo, frescos, amables, me- 
losos y sedosos, característi 
el consumidor busca en u: 
plar. En cuanto a la graduas 
suyos contienen entre 14 y 14,5 gra- 
dos, pero, según sus palabras, lo im- 
portante es que esté equilibrada en- 
tre la acidez y la estructura fenóli: 
ca. De esta manera, el grado alcohó- 
lico no se nota en boca y los vinos ES 
no pierden su frescor. Tenemos que 
andar atentos para que ese balanc: 
sea perfecto”. Sabemos que los re 
sados son pura tendencia, nos entu- 
siasman y más en verano, así que Hi. 
to rosado no faltará en nuestra me 
sa al tratarse de un ejemplar sutil 
floral en nariz, fresco, con una aci 
dez muy bien puesta y esa melosi- 
dad tan necesaria fruto de una crian- 
za sobre lías. Por último, y en su ob- 
sesión por vinos frescos, anuncia su 
ilusión por adentrarse en los blan- 
cos con las uvas treixadura, que es 
la uva blanca reina del viñedo del 


lostrasiegos, de embotellar y de eti-= Ribeiro, godello y albariño. 


